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Program: Servicii de instruire online in domeniul Antreprenoriatului Social
Modulul 4:,, Marketing online pentru afacerile sociale”
Septembrie 2021 Locul desfasurarii: On-line, platforma Zoom

Scopul cursului:
Dezvoltarea Antreprenoriatului Social in Republica Moldova prin reliefarea politicilor bine definite si propunerea de instrumente specifice in
marketingul online pentru sustinerea antreprenorilor sociali.

Obiectivele cursului:

Perceperea din parta partcipantilor la instruiri, cum poate fi masurat impactul antreprenoriatului social asupra societatii, astfel incat sa poata
fi expus clar in fata investitorilor atunci cand solicita investitii. De asemenea, inca un aspect important care necesita a fi atins in cadrul
instruirii este — dezvoltarea abilitatilor de afaceri in domeniul marketingului online

Cursul este destinat: pentru participantii proiectului, doritori de a initia o afacere in domeniul social sau care doresc sa dezvolte afacerea
deja existenta in domeniul social.

9:50-10:00 Inregistrarea participantilor on-line Controlarea audio si video echipament

10:00-10:15 Deschiderea instruirii. Familiarizarea cu planul instruirii Prezentarea pe scurt a formatorului si a
Exercitii structurate pentru: programului
- Prezentare Exercitii practice pentru a face cunostinta, a determina
- Asteptari care sunt asteptarile, a stabili regulile
- Reguli

10:15-10:40 | Tipologia marketingului antreprenorial Prezentare

10:40-11:00 Marketing online avantajele si riscurile acestuia Mini lectie, discutii

11:00-12:00 Analiza si studiul pietei. Cum evaluam nevoia de produse si | Prelegere, discutii
servicii economice, si nevoia socialda in comunitate

12:00-12:30 Pauza de masa
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12:30-12:45 Elementele cheie privind vizibilitatea prin pagini web, bloguri si | Prezentare, discutie interactiva
magazine online

12:45-13:05 Instrumente de marketing online Prezentare

13:05-13:30 Promovarile online, evaluarea promovarilor, statistici, rezultate | Studii de caz, exemplificari

13:30-13:40 Pauza de cafea

13:40-14:10 Cerearea continutului per companie si produs Discutii

14:10-14:45 Determinarea costurilor de promovare si vinzarea online Mini lectie
(e-comert)

14:45-15:00 Evaluarea cursului . Feedback Sesiune de intrebari si raspunsuri






