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Olga Colesnicova ..

Onera KonecHukoBa

Antreprenoare, Mentor, Business trainer

24 - ani in business
12 — ani n traininguri si consultanta
/8 — companii, 42% - loiali
484 proiecte realizate,
care a crescut vanzarile companiilor cu 23-35%

CCI, ODIMM, UNDP
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Prezentati



Un parteneriat este o forma de aranjament de
afaceri in care o anumita afacere va fi detinute
si operate de un numar de persoane,
cunoscute ca parteneri ai afacerii.




Partenerii limitati sunt cel care investesc intr-o afacere care este
deja in functiune; astfel, el nu sunt in masura sa exercite controlul
asupra activitatilor de afaceri sau sa participe la luarea deciziilor
importante. In formarea unui parteneriat limitat, este esential ca
partenerii sa prezinte parteneriatul ca o afacere si sunt capabili sa
indeplineasca alte cerinte in nregistrarea si infiintarea unui
parteneriat limitat.



Intr-un parteneriat general, partenerii de obicei
sunt responsabili de infiintarea afacerii de la
zero si pot participa la luarea deciziilor si la
derularea zilnica a afacerii.




Partenerii limitati investesc o
afacere aflata deja in functiune
si nu iau parte la infiintarea
afacerii ca parteneri generali.
Acest lucru ofera unui partener
limitat mai putin control, in timp
ce partenerii generali participa
la activitatile zilnice de afaceri
si la luarea deciziilor.

Intr-un parteneriat general,
partenerii sunt in totalitate
responsabili pentru orice
pierdere facuta si chiar pot fi
vandute fondurile si activele
personale. Spre deosebire de
aceasta, partenerii cu drepturi
depline nu sunt obligati sa
contribuie cu fonduri personale,
lar raspunderea lor este limitata
la nivelul investitiei Tn afaceri.



Ambele forme de parteneriate pot include parteneri generali,
deoarece chiar si un parteneriat limitat ar putea include un

partener general, in timp ce parteneriatele generale sunt alcatuite
doar din parteneri generali.






Surse de identificarea partenerilor

Linked [

LEARNING. SHARING. NETWORKING.

B2B eCommerce

PLATFORM COMPARISON
MARKETPLACE
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*Noi completam Baza de date a intreprinderilor din Republica Moldova
*Noi apmlasam publicitate exterioara pe teritoriul Moldovei

*Noi asiguram functionarea platformei achizitiilor electronice
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Este o retea de socializare orientata spre mediul de afaceri. A fost fondata
si a inceput sa functioneze in anul 2003.



https://ro.wikipedia.org/wiki/Re%C8%9Bea_de_socializare
https://ro.wikipedia.org/wiki/Afaceri
https://ro.wikipedia.org/wiki/2003

B2B eCommerce
PLATFORM COMPARISON

Comertul electronic B2B este vanzarea de bunuri sau servicii intre
companii printr-un portal de vanzari online. In general, comertul electronic
B2B este utilizat pentru a imbunatati eficienta unei companii. In loc s
primeasca comenzi folosind resurse umane (reprezentanti de vanzari) sau

manual (prin telefon sau e-mail), comenzile sunt acceptate digital, ceea ce
reduce cheltuielile generale



Marketplace

MARKETPLACE

Un marketplace online este un site e-commerce de unde utilizatorii pot
achizitiona produse de la diferite companii. (Amazon, eMAG).
Cumparatorul online trebuie sa stie ca o mare parte din produsele listate pe
aceste site-uri apartin altor magazine online sau offline. Comanda este
preluata de marketplace, dar produsul este livrat de magazinul partener.



Diferite cluburi ale oamenilor de
afaceri

F4Business Club

Clubul oamenilor de afaceri se adreseaza doar persoanelor care detin un
business. Cu scopul de a gasi partnerii si a dezvolta afacere



Studiu de caz:
Cautarea partenerului viitor




Obiective comune de business

Valorile, spiritul antreprenorial si viziunea.

Tehnici win-win in negocieri

Semnarea acordului formal de parteneriat cu stabilirea prin care
sa va impartiti clar implicarea, contributiile, responsabilitatile si
beneficiile Tn afacere.




Studiu de caz:
Negocierea cu partenerul viitor




Programul prevede identificarea partenerilor de afaceri relevanti pe
pietele-tinta: Romania, Germania, Tarile Baltice, si organizarea
sesiunilor bilaterale (B2B) individuale pentru contractarea livrarilor.

Misiunile de afaceri se vor organiza pe sectoare, dupa cum urmeaza:
Fructe proaspete si procesate — Germania, Tarile Baltice

Electronica, masini, echipamente si utilaje — Romania, Germania
Fabricarea de mobila — Romania, Germania




Analiza pietei relevante a produsului porneste de la segmentarea
sectorului comunicatiilor electronice n functie de urmatoarele
distinctii:

a)

b)
C)

d)
e)

f)

retele publice de comunicatii electronice si servicii de comunicatii
electronice destinate publicului/retele si servicii de comunicatji
electronice furnizate pentru nevoi proprii;

piete cu amanuntul/piete cu ridicata;

furnizare de retele si servicii de comunicatii electronice/furnizare
de infrastructura asociata;

furnizare la puncte fixe/furnizare la puncte mobile;

servicii de telefonie destinate publicului/alte servicii;

servicii oferite consumatorilor/servicii oferite celorlalti utilizatori
finali.



criterii;

- teritoriale: aria acoperita de retea sau de elementele infrastructurii
asociate (urban, rural);

- legale: existenta unor limite geografice impuse prin lege sau prin
acte administrative;

- de reglementare: conditiile licentelor, analiza acordurilor de acces
si Interconectare.



O bariera legala semnificativa poate sa existe atunci cand intrarea
pe 0 anumita piata devine neviabila ca efect al unor masuri impuse
prin lege sau prin acte de reglementare, estimandu-se totodata ca
aceasta situatie va persista o anumita perioada de timp. Existenta in
trecut a unor bariere legale, precum unele drepturi speciale sau
exclusive, poate amplifica impactul unor bariere structurale, cum ar fi
economiile de scara sau de gama, integrarea pe verticala, controlul
asupra unei retele sau infrastructuri asociate, greu de duplicat,
controlul asupra unor standarde tehnice la care concurentii trebuie
sa se adapteze, practicarea unor subventii incrucisate intre servicii
sau inertia utilizatorilor



4 Pasi pentru importator

Intentionati sa importati pentru
e prima data un produs in UE?

1 Gasiti un furnizor in
strainatate

/—\ “ Verificarea conditiilor si a 2
v 1 | taxelor la import si

asigurarea conformitatii
produsului cu cerintele UE

3 Pregatirea vanzarii si
organizarea transportului

¢

Rl

Pregatirea documentelor 4
| necesare pentru curatarea
vamilor la frontiera

Lista de verificare

TR
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