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Pitch - un pitch este o prezentare a companiei, valorilor si

punctelor forte, aratand de ce aceasta este portivita pentru o sarcina
sau un proiect anume.



Pitch in Business

Ati fost vreodata pusi in situatia in care un client 
sa va ceara o prezentare scurta, sub un minut, a 
companiei voastre? Ei bine, acesta este un pitch, 
componenta importanta pentru orice afacere 
care isi doreste sa creasca.



De ce un pitch este important pentru
afacerea?

• Un pitch este un moment propice de a va convinge potentialii

clienti si parteneri de afaceri sa creada in compania, serviciile si

produsele voastre;

• Intr-o lume cu atat de multe optiuni, trebuie sa fim capabili sa

comunicam eficient si rapid despre noi si compania noastra. In caz

contrar, mesajul nostru nu va fi receptionat, riscand astfel sa nu fim

perceputi ca si optiune viabila;

• Un pitch este un proces de cunoastere. Doar

cunoscandu-va afacerea, dar si capacitatile, 

puteti profita de slabiciunile concurentilor, 

adugand plus valoare companiei voastre.



4 Elemente cheie:

• Numele si categoria produsului vostru;

• Problema pe care incercati sa o rezolvati;

• Solutia voastra pentru aceasta problema;

• Beneficiile propunerii voastre.

NU FI MECANIC, PUBLICUL

CARUIA I TE ADRESEZI ESTE

FORMAT DIN OAMENI.



Audiența

Audienta pentru orice prezentare este in cele din urma formata

din persoane, in cautarea celei mai bune solutii pentru afacerea

lor. Desi uneori acestia au o idee cu privire la ce anume cauta, in 

cele din urma, vor sa se asigure ca viitorul partener le intelege

afacerea si asteptarile, oferindu-le solutii adecvate lor.



IMBUNATATESTE-TI ABILITATILE DE 
PREZENTARE

• Practică







Întrebări???


