GENERAREA IDEIl DE AFACERI
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CUPRINS

1. TEHNICI DE IDENTIFICARE SI GENERARE A
IDEILOR DE AFACERI;

2. EVALUAREA IDEILOR DE BUSINESS
IDENTIFICATE;

3. PRODUS MINIM VIABIL









OBIECTIVE

Dupa ce veti finaliza acest curs, veti putea sa:

* Va evaluati potentialul de a deveni un antreprenor de
succes;

 Explicati clar orice idee de afaceri pe care o examinati;

* Creati o lista de idei din cateva surse de concepte de
afaceri;

 Selectati cea mai buna idee pentru a a crea propria
afacere.



CONTINUT

1. Sunteti pregatit/a sa fii antreprenore

2. Ce este o idee de afaceri?

3. Cum sa va creati lista de idei de afaceri¢
4. Ce fel de idee de afaceri este cel mai bine

de urmate



PARTEA 1 - SUNTETI GATA SA
DEVENITI ANTREPRENOR?

Obiective:

Identificati de ce aveti nevoie pentru a fi
antreprenor;

Explicati diferite tipuri si domenii de activitate;

Evaluati gradul de pregatire pentru a fi
antreprenor.



VIZIONATI
CLIPUL
(CLIPURILE)
SAU CITITI
ARTICOLE
DESPRE
AFACERI
LOCALE!



WHAT DO
YOU NEED TO
BE AN
ENTREPRENEU

R?



DOMENII DE AFACERI

« Se refera la categorii industriale;

« Se aleg pe baza:
e Talentului;
« Cunostintelor si aptitudinilor;
* Experientei;
« Hobby-urilor / Intereselor;
« Specializarii familiei...
Un domeniu de activitate se refera la o categorie industriala,
cum ar fi ogncul’rurd pescurrul prelucrorea alimentelor,
confectii, constructii, mobilier, salon de infrumusetare,
papetdrie etc. Talentul, mediul familial, experienta, hobby-
urile sau iInteresele va inspira adesea sa dezvoltati un anumit
domeniul de afaceri. Decizia fa de a urma un anumit

domeniu de afaceri ar trebui sa se potriveasca, de
asemeneaq, cu cunostintele, abilitatile si situatia ta.




TIPURI DE INTREPRINDER)

 |denfificati cum participati dvs. in domeniul de afaceri,
In care activati

« Domeniul se alege frecvent pe baza:
« Caracteristicilor personale
» Retelelor disponibile

« Patru tipuri principale de afaceri:
« Productia bunurilor
 Prestarea serviciilor
« Comertul angro
« Comertul cu amanuntul



DOMENII DE AFACERI

Materiale de constructie

Transport

Vestimentatie

Ferme de
Agricultura legume/
fructe

Productie

Distribuitor
de ciment
Servicii de
autobuz
scolar
Prestarea serviciilor =~ Comert angro

Magazin de
moda

Comert cu amanur

TIPURI DE AFACERI




DOMENII DE AFACERI

Mobila

Productic.-de mobild la
comandd

\
e

Productia Reparatia / Vanzator
de mobild curatirea de mobild
standard mobilei angro
Productie Prestarea serviciilor Comert angro

Magazin de
mobild cu
amanuntul

Comert cu amanu

TIPURI DE AFACERI




Participati la
cursuri de
formare si

aplicati ce
invata
Casiti Invatati dela
o oameni cu
parteneri experient3
Modalitati de a
va imbunatati

abilitatile si
deprinderile de
afaceri

Deveniti
membru al
asociatiilor
de afaceri

Lucrati

ititi articole



PARTEA 2 — CE ESTE O IDEE DE AFACERR?

Obiective:

« Explicati de ce este importanta
idea de afaceri

» |dentificati cele cinci elemente ale
unei idei de afaceri



Care este

nevoia
Impactul - Co
asupra rodus?
mediului? ‘ Ideea ‘ P '
de
afaceri
w €
Cum de Cui de

vandut? vandut?



CARE ESTE NEVOIA<

« Cine ar putea fi clientii dvs.?

* AU ei unele nevoi, care ar frebui indeplinite?



CARE ESTE PRO




CUI SA VINDEM?

* Doresc sa cumpere?
* In numar total suficient?

Femeilor lucratoare?

Bucatarilor

rofesionisti?
Legume P ’

Q‘ganice




CUM DE VANDUT?




CAT DE MARE VA FI
IMPACTUL AFACERII DVS.
ASUPRA MEDIULUIe



PARTEA 3 - CUM DE GENERAT O LISTA
DE IDEI DE AFACERI?

Obiective:

+ A explica de ce aveti nevoie de o
lista de idei

« A identifica modalitati de a crea
idei



DE CE AVEM NEVOIE DE
O LISTA DE IDEl¢
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INVATATI DE LA OAMEN|
DE AFACERI LOCAL

« Cu ce fel de idee auinceput aceste afacerie

e De unde au venit ideile?

« Cum si-au franspus ideile In afaceri de succes?

« Cum se incadreaza afacerile respective in mediul local

si cum beneficiazd mediul din acestea?



BAZATI-VA PE
EXPERIENTA

« Experienta proprie

« Experienta altor oameni



CERCETATI ZONA
LOCALA

« Confirmati ce domenii de afaceri preferati

 Vizitati zona locald si observati ce campuri sunt

disponibile

 |dentificati nu numai ceea ce este disponibil, ci si de ce

Au nevoie localnicii
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SCANATI MEDIUL

- Publicatii @
RGmMsit Substituir
e de ed
. veie . importur
bunuri Abilitatil b
ilor
e
localnici
lor larmar
Resurse @ %C:Sio
naturale e
expozitii
Y

o
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FURTUNA DE IDEI

Incepeti cu un cuvant sau un subiect
Notati tot ce va vine in minte legat de subiect

E preferabil sa scrieti fiecare idee pe o foitd adeziva sau pe o
foaie de hartie

Principii pentru furtuna de idei:
« Nu discutati ideile dvs. cu nimeni.
* Nu judecati la aceastd etapa nicio idee, |asati-le pana la final.

* Mai multe idei pot fi generate prin citirea ideilor anterioare.



* Furfuna de idei
« Subiect impartit in sub-
teme

» Flecare sub-tema apartine
la un proces de afaceri

FUR’
ST

Linie de
productie

Linie de
servicii

UNA

\
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DE IDE

RUCTURATA

Linie de

f vanzari

Produs

Lini?e
reutilizefe sau

reciclare

derivate
(Spin -off)



PARTEA 4 - CE IDEE DE AFACERI E MAI
BINE DE URMAT?

Obiective:

* Faceti o lista scurta de idei de afaceri cu cel mai mare
potential

« Gasiti mai multe informatii pentru a valida ideile

« Utilizati analiza SWOT pentru a identifica cea mai potrivita
Tol=Y-We[-Wel{e[ef=]{



Impactul asupra mediuluig

Cum de vandut?

Cui de vandut?

Ce produs?
Care este

nevoiae

Lista scurta de’idel, care sunt
cele mai potrivite pentru @
vd INnitia afacereq

32
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CERCETAREA PE TEREN

Idea

Ce informatie
este
necesard

Pe cine sa
intfrebam

Ce intrebari
sa punem
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Propriile dvs.
abilitati si sprijinul

din partea
familiel si
rietenilor
P Puncte forte Puncte slabe
Opor’ru nitati Amenintéri

Mediul
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