
Финансы бизнеса 



Финансовое планирование

Финансовое планирование – это 

система действий по составлению 

комплекса планов, обеспечивающих 

оптимизацию управления 

финансовыми ресурсами в 

перспективе, их формирование и 

использование.



Formular de participare

Etapa 3

Denumirea  întreprinderii

Forma organizatorico - juridică    

Data înregistrării întreprinderii  

IDNO/Cod fiscal

Adresa juridică a întreprinderii

Localizarea afacerii

Domeniul principal de activitate al întreprinderii

Numele, Prenumele administratorului  

IDNP administrator

Data nașterii

Sex

Nivelul studiilor absolvite sau în derulare

Ocupația actuală antreprenor(oare)

liber-profesionist(ă)

student(ă)

șomer(ă)

angajat(ă)

elev(ă)

Telefon de contact

Adresa de e-mail

Numele, Prenumele fondator

IDNP fondator

Data nașterii

Sex













Investiţii  pentru lansarea/dezvoltarea afacerii

Nr. Articole de investiţii
Perioda de 

investiţie

Cantitate 
Preț unitar

Valoarea totală
Sursa de finaţare

№ unități (lei) (lei) Surse proprii Împrumut 

persoane 

fizice 

Credit

bancă/OMF

Grant

Total mijloace bănești  0 0 0

Total % 



Investiții în cadrul Programului "START PENTRU TINERI”

Nr. Articole de investiție

Data/luna/anul

Total invetiții Sursa de finanțare

Cantitate Preț unitar
Valoarea totală 

a investiției 

inclusiv TVA

Suma TVA

Valoarea 

investiției

fără TVA
Resurse proprii, 

inclusiv TVA

Grant Start 

pentru Tineri, 

fără TVA

Început

(luna,anul)

Sfîrșit

(luna,anul)

Nr. 

unitați Lei Lei Lei Lei Lei Lei

1 0 0 0 0 0 0 0

2 0 0 0 0 0 0 0

3 0 0 0 0 0 0 0

4 0 0 0 0 0 0 0

5 0 0 0 0 0 0 0

6 0 0 0 0 0 0 0

7 0 0 0 0 0 0 0

8 0 0 0 0 0 0 0

9 0 0 0 0 0 0 0

10 0 0 0 0 0 0 0

12 0 0 0 0 0 0

Total investiții, suma lei MD 0 0 0 0 0

Total , % #ДЕЛ/0! #ДЕЛ/0!

Note:  1.Indicaţi investiţiile care vorfi efectuate în cadrul Programului

2. Valoarea Grantului constituie 80% din cadrul proiectului investiţional, dar nu poate depăşi suma de 180 mii lei

3. Suma TVA este o cheltuială neeligibilă

Prognoza  veniturilor din vînzări brute pentru perioada 2022 - 2025 (Lei)

Venituri din vînzări 

Produse/Servicii 

Cantitate

(kg/unit.)

Preț 

unitar

(lei)

Timesrtial anul 2022 Total anual

I II III IV 2023 2024 2025

Total venituri 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00



Situația de profit și pierderi 

(Prognoza pentru perioada 2022 - 2025) 

№
d/o

Indicatorii Cod.rînd 2022 2023 2024 2025

1 Venituri din vînzări 010

2 Costul vînzărilor 020

3 Profit brut (pierdere brută) (rd.010-rd.020) 030

4 Alte venituri din activitatea operaţională 040

5 Cheltuieli de distribuire 050

6 Cheltuieli administrative 060

7 Alte cheltuieli din activitatea operaţională (dobănda credit) 070

8
Rezultatul din activitatea operaţională: profit (pierdere)

(rd.030 + rd.040 - rd.050 - rd.060 - rd.070)
080

9 Rezultatul din alte activități: profit (pierdere) 090

13 Profit (pierdere) pînă la impozitare (rd.080 + rd.090) 100

14 Cheltuieli privind impozitul pe venit 110

15 Profit net (pierdere netă) al perioadei de gestiune 120



Fluxul mijloacelor bănești

2022 2022 2023 2024 2025

Încasări bănești
Trim. - I Trim. - II

Trim. -

III

Trim. -

IV
Total Total Total Total

1

Încasări bănești din vînzări, 

inclusiv:

Produs2

...

2
Alte încasări ale mijloacelor 

bănești, inclusiv:

Contribuţii proprii

Credite și împrumuturi

Finanțare nearambusarbilă Start

Granturi

Subvenţii de stat

ATOTAL incasări bănești

Plăți bănești

1

Plăţi pentru procurarea activelor pe 

termen lung

2Plăţi furnizorilor şi antreprenorilor

3

Plăţi salariaţilor şi contribuţii pentru 

asigurări sociale

4

Plăţi băneşti privind creditele şi 

împrumuturile

5

Plata dobînzilor la credite şi 

împrumuturi

6Plata impozitului pe venit

7

Alte cheltuieli generale şi 

administrative

B TOTAL plăți bănești

CFluxul monetar net(rdA-rdB)

DBilanțul de deschidere

EBilanțul de închidere(rdC+rdD)



План расходов по месяцам



Денежный поток (практический пример)



Финансовые результаты бизнеса

Финансовые результаты 2020 2021 2022 

1. Доходы от продаж     

2. Себестоимость 

продаж 

   

3. Прибыль от 

продаж (1-2) 

   

4. Общие и 

административные 

расходы 

   

5. Прибыль до 

налогообложения 

(3-4) 

   

6. Подоходный налог    

7. Прибыль после 

уплаты налога (5-

6) 

   

 



Resurse umane

Anul/Locuri de muncă Total Inclusiv femei

Inclusiv tineri, cu 

vârstă de până la 35 

ani

Numărul actual de salariați

Resurse umane planificate în urma implementării proiectului investițional

Anul 2020

Anul 2021

Anul 2022



Анализ показателей 

эффективности проектов

Рентабельность продаж –

показатель финансовой 

результативности деятельности 

организации, показывающий какую 

часть выручки организации составляет 

прибыль. (норматив 20 – 25 %)



Срок окупаемости (на англ. Pay-Back

Period) — период времени, необходимый 

для того, чтобы доходы, генерируемые 

инвестициями, покрыли затраты на 

инвестиции.



Расчет NPV

NPV — это сокращение по первым 

буквам фразы «Net Present Value» и 

расшифровывается это как чистая 

приведенная (к сегодняшнему дню) 

стоимость. 

Это метод оценки инвестиционных 

проектов, основанный на методологии 

дисконтирования денежных потоков.



• n, t — количество временных периодов,

• CF — денежный поток (Cash Flow),

• R — стоимость капитала (ставка дисконтирования, Rate)

Правило: если NPV больше нуля, то проект 

можно принять, если NPV меньше нуля, то 

проект стоит отвергнуть.



Точка безубыточности



Расчет точки безубыточности





Расчет точки 

безубыточности

Ц × К – Пер × К – Пост = 0

где,

Ц – цена

К – количество продаж

Пер – переменные расходы на единицу продукта 

Пост – постоянные расходы


