AFACERI



PITCH. TIPURI DE PITCHURI.
STRUCTURA UNUI PITCH.
_PREGATIREA PITCH-ULUI.

SESIUNEA DE MENTORAT.

-PREZENTAREA |

DEI

DE AFACERI




SESIUNILE DE PITCHING SUNT UN PAS
INEVITABIL PENTRU TOATE STARTUPURILE S|
ORGANIZATIILE LA INCEPUT DE DRUM SAU IN
CURS DE SCALARE. ASA CUM NU LE POTI FACE
PE TOATE DE UNUL SINGUR SI Al NEVOIE DE O
ECHIPA DE OAMENI IN CARE Al INCREDERE IN
URUL TAU (VOM VORBI DESPRE ASTA IN CELE
A | E SI CU BANII: DE MULTE




FIE PRIN APLICAREA PENTRU GRANTURI

SAU PENTRU IMPRUMUTURI BANCARE, FIE

PARTICIPAND LA COMPETITII SAU APELAND
STITORI. PENTRU ACESTEA DIN




PITCHUL ESTE UN TIP DE FORMAT PRIN
CARE PREZINTI CEEA CE DORESTI SA
FACI SI CE ITI DORESTI SA OBTII.
TERMENUL IN SINE ESTE SPECIFIC

O ULUI ANTREPRENORIAL $
INSEAMNA,




ESTE FOLOSIT IN BAASEBALIA_, BUSINESS,
ISING S VANZARI. INAINTE DE A-T
"URA PITCHUL, E BINE SA-TI

Cl;

A

STRUCT

C

DVER?

_LARIF




ACEASTA ESTE STRUCTURA UNIVERSALA A UNUI PITCH DECK:
- INTRO

- PROBLEMA

- INDUSTRIA

- CLIENTI SI BENEFICIARI
- COMPETITIA

- SOLUTIA

A

GMENTUL FINANCIAR)
DE PROGRAM)




1. INTRO

IN PRIMUL RAND Al NEVOIE DE UN

BRANDING S| DE ELEMENTE VIZUALE CARE

CONVING. DESI ACESTEA AR PUTEA CADEA IN

SECTIUNEA ,NICE TO HAVE”, UN PITCH

RAMANE DE OBICEI O STRUCTURA DE
REZENTARE A COMPANIEI, A OFERTEI SI A

TILOR VOASTRE S| PE




IN CARE INSPIRI




2. PROBLEMA

INCEPI DE LA CONTEXT SI DE LA PROBLEMA MAI
MARE PE CARE Al IDENTIFICAT-O IN INDUSTRIE S|
CONCENTREAZA-TE PE CE BUCATA DIN ACEASTA
PROBLEMA MAI MARE TI-Al PROPUS SA O

ZOLVI.




3. INDUSTRIA

DESPRE INDUSTRIE TREBUIE VORBIT INTR-UN
CONTEXT MAI LARG. DACA POTI VIZUALIZA ACEST
SLIDE INTR-UN ANUMIT FEL, VIZUALIZEAZA-L CA
NUI MECANISM COMPLEX, UN

ATIA TA E DOAR O




IMPORTANT ESTE SA ARATI CA INTELEGI
INDUSTRIA S| CONTEXTUL IN CARE
FUNCTIONEAZA ORGANIZATIA TA, CARE
ESTE LOCUL EI IN ACEST SISTEM, CE ALTE
ARTI SUNT IMPLICATE, PRECUM SI CARE




INTREBARI AJUTATOARE:

CUM ARATA PIATA/ECOSISTEMUL IN MOMENTUL DE FATA?

CAT ESTE DE STABIL, INSTABIL, INRADACINAT, FUNCTIONAL,
NEFUNCTIONAL ACEST ECOSISTEM? DE CE?

|CATE (STAKEHOLDERS) S|




4. CLIENTI, BENEFICIARI

IN ACEASTA SECTIUNE, TREBUIE SA
DEMONSTREZI CA Al O BUNA INTELEGERE A
CLIENTILOR, BENEFICIARILOR SI A
STAKEHOLDERILOR TAI, SEGMENTATI PE
CATEGORII, COMPORTAMENTE S| DATE

CE. POTI ADAUGA INFORMATII




INTREBARI AJUTATOARE:
CARE SUNT CATEGORIILE TALE DE BENEFICIARI?
ASUPRA CUI PRODUCI IMPACT?

CLIENTII (CEI CARE PLATEASC) SUNT DIFERITI DE
BENEFICIARI? PE EI CUM || SEGMENTEZI?

CAT DE DISPUSI SUNT SA ACHIZITIONEZE
E LA TINE?




5. COMPETITIA

ARATA CA STII CLAR CARE SUNT COMPETITORII

TAl, CE OFERA EI S| CUM SE DIFERENTIAZA

MODELUL TAU DE BUSINESS FATA DE AL LOR.

ORICE ORGANIZATIE, AFACERE SAU ONG ARE

XTREM DE IMPORTANT SA
| BINE! MAI




NU TE FERI SA VORBESTI DESPRE
COMPETITORII TAl. ARATA CUM TE
DIFERENTIEZI FATA DE El, CUM DIFERA
PRODUSUL SAU CUM SUNTETI VOI DIFERITI
LA NIVEL DE ORGANIZATIE SI CA MODEL DE
BUSINESS. CONCENTREAZA-TE, DE

RISCURI SI OPORTUNITATI SI




INTREBARI AJUTATOARE:
CARE SUNT COMPETITORII TAl PRINCIPALI?

EXISTA COMPANII/ORGANIZATII CARE AR PUTEA
DEVENI IN VIITOR COMPETITORI SAU ALIATI? CARE?

CE ADUCE NOU IN PIATA MODELUL TAU DE
BUSINESS SAU SOLUTIA PE CARE O OFERI?

ZOLVA



6. SOLUTIA

VORBESTE DESPRE PROBLEMA MARE SI CUM O
REZOLVI TU ACUM. INCEARCA SA FIl CAT MAI CLAR S|
A CONVINGE CA IDEEA TA ESTE CEA
CARE LE-AT!

[ J [\ :



INCEARCA SA EXPLICI PRIN CE E SOLUTIA TA
INOVATOARE, IAR AICI NU NE REFERIM
A OLOGIE, ATRIBUTE SAU




INTREBARI AJUTATOARE:

CUM TTI PROPUI SA REZOLVI PROBLEMA?

UM SE DIFERENTIAZA SOLUTIA TA FATA DE




7. BUGETUL

ACEASTA PARTE ESTE DEDICATA MODELULUI TAU
FINANCIAR SAU, ALTFEL SPUS, MODULUI IN CARE
| PROPUI SA FACI BANI. CONCRET, AICI TREBUIE
VANZARILE, DE UNDE VIN




NU ESTE VORBA AICI DE TABELE, Cl DESPRE A
EXPLICA FELUL IN CARE FUNCTIONEAZA
BUSINESSUL TAU DIN PUNCT DE VEDERE
FINANCIAR. ESTE IMPORTANT SA
CONTEXTUALIZEZI SI PARTEA DE SUSTENABILITATE
FINANCIARA IN AFARA PROGRAMULUI SAU A

El DE INVESTITII PENTRU CARE APLICI: CE-TI
SE LEAGA




INTREBARI AJUTATOARE:
CUM PRODUCE VENITURI AFACEREA TA?

DE REALISTE SUNT COSTURILE 51
b ORIC ORICAT DE




8. IMPACTUL

PENTRU MULTI POATE FI MAI FOLOSITOR SA
ABORDEZE PARTEA DE IMPACT SPRE INCEPUTUL
PREZENTARII, ASADAR NU ESTE NEAPARAT VORBA
CA IMPACTUL AR FI ,NUMARUL 8" IN SLIDE-URI
SAU PE LISTA DE SUBIECTE PE CARE DORESTI SA
IN CADRUL SESIUNII DE PITCHING.
A UCTURA NU




IDEAL AR FI SA EXISTE O CORELATIE INTRE
DICAT IMPACTULUI SI CEL




INTREBARI AJUTATOARE:

CARE ESTE IMPACTUL PE CARE VRETI SA L AVETI CU
PRODUSUL/ SERVICIUL VOSTRU?

CARE SUNT INDICATORII CRITICI CARE VA SPUN
A IMPACT RELEVANT?




9. POTENTIALUL DE SCALARE

DESCRIE CARE ESTE POTENTIALUL DE CRESTERE,
SCALABILITATEA IMPACTULUI, SCALABILITATEA CA
AFACERE $.A.M. D FIl PREGATIT CU DATE Sl

RU PREZENTAREA




MEMBRII UNUI JURIU SAU Al UNUI BOARD
DE INVESTITORI SUNT INTERESATI SA VADA
CUM V-ATI PLANIFICAT ACTIVITATEA IN
FUNCTIE DE MAI MULTE SCENARII: DACA
ATI OBTINUT FINANTAREA VS. DACA NU ATI
OBTINUT-O. PENTRU CAZUL DIN URMA, SE
PUNE PROBLEMA UNEI SCHIMBARI DE
ABORDARE A STRATEGIEI PE CARE TREBUIE
SA STIl SA O EXPLICI IN MOD CONCIS IN
CAZUL IN CARE PRIMESTI O ASTFEL DE

INTREBARE DIN PARTEA CELOR DIN FATA TA
—



INTREBARI AJUTATOARE:

EXISTA POTENTIAL DE CRESTERE MASIVA A BUSINESSULUI
SI A IMPACTULUI? CARE ESTE EL, IN CIFRE?

PE CE 1TI BAZEZI ESTIMARILE? CARE E POTENTIALUL PIETE
PRODUSULUI?




10. ECHIPA

ECHIPA ESTE PROBABIL CEL MAI IMPORTANT
,ASSET” AL ORICAREI ORGANIZATII SI, DE

ASEMENEA, UNUL DIN ELEMENTELE LA CARE
ORICE POSIBIL INVESTITOR SE UITA CU MARE

N

AINTE DE A LUA O DECIZIE.




INTREBARI AJUTATOARE:

CE VA RECOMANDA CA FIIND ECHIPA
IDEALA?

ETI NEVOIE DE OAMENI NOI IN




11. NEVOIA DE FINANTARE

ACEASTA ULTIMA PARTE ESTE ,,CALL TO ACTION”-
UL VOSTRU: DUPA CE TI-Al SPUS POVESTEA SI Al

EXPUS ARGUMENTE SI CIFRE — CE ANUME T]’I
A ?




INTREBARI AJUTATOARE:

DE CE FINANTARE ESTIMEZI CA AVETI NEVOIE?

CUM VA AJUTA INVESTITIA SA ACCELERATI CRESTEREA
IMPACTULUI SI A AFACERII?

CUM VETI FOLOSI ACEASTA SUMA, PE CE O VETI CHELTUI?




PERSONALIZEAZA PREZENTAREA:
ADAUGA ELEMENTE VIZUALE CARE SA
VA REPREZINTE (LOGO, PALETA DE

ORI, PICTOGRAME). SI, NU IN

\




SUCCES!




		2023-03-21T16:52:42+0200
	Moldova
	MoldSign Signature




