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Programul “Antreprenoriat Tehnologic”

CONCEPT

Perioada: Octombrie 26, 2024 - Decembrie 14, 2024 (8 saptamani).

Format: fizic si online.

Grupul tinta: Tinerii (studenti), antreprenori, precum si specialistii din companiilele din
regiune

Nr. participanti: aprox 40.

Descrierea cursului: Cursul este un program de instruire de doua luni (8 saptamani) in
managementul produselor, care include teorie si practica. La final, echipele isi vor prezenta
rezultatele la Demo Day, solicitand sprijin si investitii. Participantii vor fi impartiti in grupuri
de 3-4 membri. Pe langa traininguri, grupurile se vor intalni saptamanal pentru a discuta
progresul in dezvoltarea solutiilor IT. Se estimeaza dezvoltarea a 7-10 produse pentru
afaceri traditionale si companii din regiune.

AGENDA
Data Ora Traineri Tema curs Locatia
26 Oct 2024 | 10:00 - 14:00 [ Vadim Jelezcov | Ce este Managementul Produselor? | Nortek,
(TBC) Balti
Elena e Ce este un produs? Care sunt diferitele
Pavlovskaia, tipuri de produse.
Alexei Ciobanu e De undeincepe dezvoltarea unui
Ina Butnaru produs. o
e Ceinseamna sa ,gestionezi un
produs” si cine o face.
e FEtapele crearii unui produs.
2 Nov 2024 | 10:00 - 14:00 | Inna lavorschi Managementul Proiectului si al Nortek,
Echipei Balti
e Cum sa definesti calitativ obiectivele si
limitele proiectului (3-12-36:
marketing, finante, operatiuni,
functional, echipa)
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e Cum sa construiesti un plan de proiect
pe baza constrangerilor cheie (ipoteze
vs. fapte)

e Cum sa lucrezi cu ciclurile HADI si sa
planifici sprinturi

e Cum sa lucrezi cu Traction-map pentru
dezvoltarea proiectului, sa planifici
intélniri si sa gestionezi sprinturile.

9 Nov 2024 | 10:00 - 14:00 | Serghei Cercetare si analiza de piata Nortek,
Tcacenco, Balti
Vadim Jelezcov, e Cum sa stabilesti o sarcina pentru
Nicoli Mihailiuc, cercetarea de piata (ipoteze vs. fapte).
Ina Butnaru e Cum sa stabilesti o sarcina pentru
cercetarea de piata (ipoteza
segmentului, profilul utilizatorului).
e Cum sa lucrezi cu surse de informatii
cu acces deschis.
e Cum sa evaluezi concurentii.
e Cum sa desfasori interviuri cu
utilizatorii tinta (CusDev).
e Cum sa construiesti o harta a
parcursului clientului (Customer
Journey Map).
16 Nov 2024 | 10:00 -14:00 | Inna lavorschi, Nortek,
Olga Melniciuc, Modelul de afaceri (canvas) Balti
Renata Unguranu
e Cum poate produsul nostru sa
rezolve provocarile clientilor.
e Ce resurse sunt necesare pentru a
construi produsul.
23 Nov 2024 | 10:00 - 14:00 | Serghei Nortek,
Tcacenco, Value Proposition (canvas) Balti
Anastasia
Sersun, e Care sunt durerile si provocarile cu
(Simpals TBC) care se confrunta clientii.
e Ce produse si servicii pot ajuta la
solutionarea acestora.
30 Nov 2024 [ 10:00 - 14:00 | Adrian Savciuc | Strategia de Dezvoltare a Nortek,
Produsului Balti

e Cum sa planifici si sa stabilesti
obiective SMART

e Cum sa creezi o foaie de parcurs a
produsului (product roadmap)
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e Viziunea produsului (Product vision)

7 Dec 2024 10:00 - 14:00

Nicoleta Dezvoltarea MVP-ului, prototipare Chisinau
Colomet, si UX
Bogdan Babii ’

e Cum sa formulezi ipotezele produsului

e Cum sa definesti sfera de aplicare a
MVP-ului

e Cum sa testezi ipotezele produsului
fara dezvoltare

e |poteze ale produsului

e Prototipare si design UX in dezvoltarea
aplicatiilor

14 Dec 2024 | 10:00 - 14:00

Inna lavorschi Pitching Nortek,

Balti

e Cum sa desfasori testarea A/B

e Cum sa formulezi ipoteze de crestere a
produsului

TRACKER/ MENTORI

Notiunea de Business Tracker: expert in lansarea, dezvoltarea si extinderea
startupurilor si afacerilor pe piata. Ofera asistarea evaluarii situatiei actuale prin
stabilirea obiectivelor clare, contribuie la identificarea principalelor oportunitati de
crestere, definirea provocarilor in obtinerea acestora si ulterior elaborarea strategiilor de
dezvoltarea corespunzatoare etapei de dezvoltare.

Ina lavorschi

Serghei Tcachenko

Business tracker si mentor in asistarea dezvoltarii startupurilor
si IMM-urilor din Europa si Asia Centrala.

Experienta in gestionarea proiectelor  din 2009,
specializandu-se in dezvoltarea ideilor de afaceri.

La moment expert si business tracker in cadrul acceleratoarelor
Astana Hub (Kazahstan), Enpact(Germania), inclusiv in cadrul
programelor locale.

Expertiza de baza: Business Development and Diagnostics,
Marketing Strategy Analisys.



https://www.linkedin.com/in/inaiavorschi/

NN LA n o,
/ B B Sweden A ///o
USAID I B Sverige ukaid )

FROM THE AMERICAN PEOPLE

A technovator

Serghei Ghelghelejiu

CEO la compania de consultanta in business Datalinie, tracker
si mentor pentru startupuri, analist de business, consultant in
management, cu o experienta de peste 18 ani in domeniul TIC si
in tari precum Moldova, Romania, Ucraina, Kazahstan si UAE.

Cu o vasta experienta in domeniul economic, cu expertiza in
sectoarele bancar, energetic si de telecomunicatii, este angajat
ca Analist de risc sistemic in cadrul departamentului de
Stabilitate Financiara al Bancii Nationale a Moldovei. De
asemenea, ajuta organizatiile sa-si dezvolte strategia si sa
depaseasca limitele pentru a atinge succesul.

CONTACT

Nadya Ciobanu
+ 37368128 554

nciobanu@technovator.world



mailto:nciobanu@technovator.world

