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Cuprins:

1. Servicii, infrastructura, programe de
suport 1n lansarea afacerii.

2. Prezentarea programelor IP ODA.

3. Atelier practic-
Elaborarea/completarea formularului de

aplicare pentru programele de granturi
IP ODA.




Unul dintre motivele initierii unei afaceri este
dorinta antreprenorului de a a-si dezvolta o
afacere profitabila in domeniul pe care si l-a

ales.




Pentru a avea un start bun in afaceri, fiecare
antreprenor ar trebui sa analizeze care sunt
motivele initierii afacerii sale si daca acestea
sunt sau nu intemeiate, apoi in baza unei idei
de afaceri sa intocmeasca un plan de afaceri,
sa-si deschida o intreprindere si sa activeze
conform principiilor si conceptiilor sale.
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Mai intai de toate analizati-va gandurile si
clarificati-va cu propria persoana, ganditi-va
bine daca aveti nevoie cu-adevarat sa initiati
o afacere si la ce bun sa faceti acest lucru?




Daca aveti scopuri concrete si marete, atunci
se merita sa continuati in aceasta directie, in
caz contrar, daca doriti sa deschideti o
afacere doar pur si simplu pentru ca v-a venit
o idee, insa nu aveti obiective exacte pe care
ati dori sa le atingeti, mai bine nu, nu e cazul
sa lansati o afacere, cel putin in acest
moment.




Si daca vorbim despre scopuri — acestea de
asemenea pot fi diferite. Spre exemplu cineva
doreste sa-si deschida o afacere pentru a
demonstra cuiva ceva, pentru a fi propriul sef,
pentru a nu merge la munca zilnic si la 0 anumita
ora, pentru auto-realizare, pentru a avea
posibilitati mai mari de oferi ajutoare, donatii
persoanelor care au nevoie de acestea, pe cand
altcineva poate avea cu totul alte obiective, cum ar
fi: sa-si procure o insula sau sa faca o calatorie in
cosmos. Scopurile pot fi dintre cele mai diverse, de
aceea si succesul este diferit pentru toti.




Principalii factori care influenteaza decizia de
a deschide o afacere sunt somajul, neplaceri
la locul precedent de munca, conflicte cu
seful, lipsa unui echilibru emotional,
necesitati mai mari decat va permite salariul,

dorinta de auto-rea
factori il determina

Izare etc. Anume acestli

oe antreprenor sa ia

unele decizii radicale de a-si schimba viata,
de a initia o afacere si de a avea alte scopuri

decat a avut.




Este demonstrat ca circa o treime din
antreprenori, deschid o afacere personala
avand o experienta in acest domeniu. O
parte dintre antreprenorii incepatori, circa 7-
10% au la baza lansarii intreprinderii o idee
de afaceri conceputa de ei, 4% copiaza ideile
altor antreprenori, pe cand 6% deschid o
afacere pornind de la un hobby. De
asemenea, circa 4% dintre antreprenori aleg
sa-si desfasoare o activitate in domeniul in
care gasesc o nisa libera pe piata.




Daca vorbim despre varsta optima pentru
lansarea unei afaceri, atunci am putea spune
ca nu exista o varsta exacta la care si-a putea
deschide o afacere oricine doreste. Acest
lucru ne vorbeste despre influenta factorilor,
care in mare parte determina perioada in
care ar putea un antreprenor sa-si initieze o
afacere.




Exista 3 categorii de factori care influenteaza asupra varstei in care
0 persoana se lanseaza in afaceri:

-Influenta varstei, a educatiei, si nu in ultimul rand a experientei de
munca asupra spiritului antreprenorial al intreprinzatorului;

-Detaliile ce tin de organizarea afacerii referitor la amplasarea
intreprinderii, experienta de munca in pozitii similare, abilitatile de
lider si alte competente necesare pentru domeniul de activitate
ales;

-Factorii mediului antreprenorial, cum ar fi economia, concurenta,
sursele de finantare, partenerii si personalul de suport, asistenta
consultativa etc.




Pentru ca afacerea lansata sa aiba succes pe
termen lung, e nevoie ca antreprenorul sa
posede anumite calitati si aptitudini
profesionale, sa aleaga o idee de afaceri care
| se pare mai promitatoare conform analizei
si calculelor, sa studieze piata, sa-si cunoasca
concurentii, sa gaseasca resursele financiare
necesare si sa produca bunuri calitative sau
sa presteze servicii la un nivel cat mai inalt.




Orice antreprenor trebuie sa parcurga mai multe etape
atunci cand doreste sa dezvolte o afacere, iar mai concret:

-sa ia decizia de a intra in mediul de afaceri;

-sa-Si aleaga genul de activitate care ii este mai apropiat

dupa experienta sau hobby, iar apoi sa aleaga care vor fi

bunurile pe care le va produce sau serviciile pe care le va
presta intreprinderea sa;

-sa determine modalitatea de organizare a afacerii, sa
aleaga statutul organizatorico-juridic al intreprinderii, sa
analizeze piata si avand toate resursele la indemana, sa-si
initieze afacerea pe care a ales-o;




Prima etapa consta in determinarea obiectivelor afacerii. Pentru a le
stabili, e nevoie ca viitorul antreprenor sa raspunda la urmatoarele
intrebari:

Ce as vrea sa primesc de |a activitatea pe care o voi desfasura?

Ce rezultate imi doresc sa obtin si in cat timp?

Care este genul de activitate pe care il aleg sau cu ce
produse/servicii voi incerca sa cuceresc piata?

Care va fi cererea pentru produsele/serviciile respective?

Ce profit as putea obtine daca dezvolt o astfel de afacere?




A doua etapa consta 1n gasirea raspunsurilor pentru intrebarile de
mai jos:

Ce posibilitati personale am pentru a deschide aceasta afacere? Ce
actiuni as putea intreprinde de sine statator pentru a initia afacerea
pe care o doresc?

Care sunt resursele de care as avea nevoie pentru deschiderea
afacerii si producerea primelor loturi de produse si marimea
acestora? Aceeasi intrebare e obligatoriu sa si-o adreseze
antreprenorul si in ceea ce priveste prestarea serviciilor.

Ce actiuni vor trebui intreprinse in faza initiala de lansare a afacerii?

Corespund oare ele posibilitatilor de piata (cererii)?




Etapa a treia consta in raportarea posibilitatilor Ia
beneficiile posibile rezultate din afacerea respectiva. Se
analizeaza propria experienta a antreprenorului,
cunostintele pe care le detine, calificarea, aptitudinile si
calitatile personale ale acestuia. De asemenea, se vor
analiza punctele forte si slabe ale intreprinzatorului,
pentru a preciza la ce detalii mai are acesta de muncit,
pentru a reusi in afaceri.
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