Modul 7 Cadrul legal privind
procedurile de export a IMM,
Implementarea acordului de asociere
si DCFTA

sociatia pentru
a antreprenoriatului




Comert exterior

» Comertul exterior este o tranzactie in
care cel putin una dintre parti este o
persoana straina (fizica sau juridica)




Concept operatiuni export - import

Totalitatea operatiunilor de
import si export de marfuri
si de servicii pe care le
desfasoara partile
persoanele  fizice  si/sau
juridice apartinand unui stat
Cu parteneri straini sau pe
piete straine.







Obiectul comertului exterior

 produse;

 bani;

e valori mobiliare;
e lucrari si servicii;

* informatii.
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Tipuri de operatiuni import - export

»directe (fara intermediari);

»indirecte (prin intermediari — broker,
comisionar (in dreptul continental),

agent ( in dreptul anglo-saxon))



Participarea unei firme la comertul
international presupune urmatoarele avantaje:

* extinderea pietei

e sporirea profitului

» utilizarea mai buna a capacitatii de
productie

e Imbunatatirea potentialului de marketing
(concurenta internationala)

» consolidarea credibilitatii, activitatea
comertului international inspirand
incredere.



Principiile tranzactiilor de comert exterior

 Principiul libertatii comertului
 Principiul concurentei loiale
 Principiul egalitatii juridice a partilor
 Principiul libertatii conventiilor

» Contractele de comert international

au putere de lege intre partile
contractante

* Principiul bunei-credinte



Actele normative care reglementeaza
activitatea comertului exterior:

>
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Tariful Vamal

Legea Nr. 1466 din 29.01.1998 cu privire la repatrierea mijloacelor
banesti

Legea Nr.1031-XIV din 08.06.2000 reglementarii de Stat a activitatii
comerciale externe

Legea Nr. 1163 din 26.07.2000 cu privire la controlul exportului,
reexportului, importului

Legea Nr. 440 din 27.06.2001 cu privire la zonele economice libere

Legea Nr.186 din 24.04.2003 cu privire la evaluarea conformitatii
produselor

Legea Nr. 451 din 30.07.2001 privind reglementarea prin licentiere a
activitatii de intreprinzator

LEGE Nr. 1540 din 25.02.1998 privind plata pentru poluarea
mediului

» Codul Vamal
» Codul Fiscal



Actele normative care reglementeaza
activitatea comertului exterior:

Hotarirea Nr.1140 din 02.11.2005 pentru aprobarea Regulamentului
de aplicare a destinatiilor vamale prevazute de Codul vamal

Hotarirea Nr. 1525 din 29.12.2007 cu privire la aprobarea
Nomenclatorului marfurilor RM

Hotarirea nr.478 din 22.04.2003 privind excluderea barierelor la
exportul marfurilor

Hotarirea Nr.600 din 14.05.2002 cu privire la aprobarea
RevgiL:llayinentqui privind modul de declarare a valorii in vama a
marfurilor

Hotarirea Nr.1123 din 28.06.2006 cu privire la restituirea accizelor

Hotarirea nr.287 din 11.03.2008 cu privire la restituirea taxei pe
valoarea adaugata

Hotarirea Nr.1073 din 19.09.2008 modul de trecere a mijloacelor de
transport cu marfuri si pasageri peste frontiera

Hotarirea Nr. 1599 din 13.12.2002 cu privire la regulile de origine a
marfurilor

Hotarirea Nr.792 din 08.07.2004 despre aprobarea Regulamentului
privind transportarea marfurilor prin posturile vamale interne



Tratate internationale:

» Codul Vamal Comunitar

» Conventia CMR

e Conventia TIR

» Norme de completare a Carnetului TIR
» Incoterms

» Conventia internationala privind
armonizarea controalelor marfurilor la
frontiera

» Conventia privind admiterea temporara
Sursa:


http://vama.md/menu/acte-internationale.html

Exportul

» Exportul exprima iesirea de pe
teritoriul vamal al unei tari a
marfurilor si serviciilor.

Exportul implica incasari valutare.




Factori care determina decizia de a exporta

e Avantaje

° cresterea competitivitatii pe piata interna

0]

cresterea volumului vanzarilor

o

reducerea dependentei de portofoliul initial de
clienti

o

reducerea quctuat,iiIor sezohiere

(@)

cresterea productivitatii



Factori care limiteaza decizia de a exporta

. Dezavantaje

> costuri suplimentare: de personal,
administrative, financiare, ambalare,
promovare

°termene de plata mai lungi si risc de neplata
mai mare

> subordonarea profiturilor pe termen scurt
obtinerii de castiguri pe termen lung



Bariere in comertul extern

Obstacole tehnice:

e Sub forma normelor sanitare si fitosanitare si se
aplica bunurilor destinate consumului uman

* Normelor de securitate aplicate bunurilor cu
destinatia consumului productiv

* Norme privind ambalare, marcare, etichetare.

e Limitarile valutare la export

* Bariere ce intervin in procesul comunicarii
* Personalitatea partenerului

 Lipsa de cunoastere in domeniul respectiv

e Emotivitatea



Exportul direct

Exista doua parti: producatorul si clientul
extern. Intre compartimentul export si
clientul extern se face un contract de vanzare
internationala in numele si pe contul
producatorului.

Avantaje:

* Se pot obtine profituri mai mari deoarece nu exista nimeni intre
cele doua parti care sa reduca marja profitului;

e Producatorul este in contact direct cu piata, putand modifica la
timp produsele sale in functie de schimbarile la nivelul cererii
externe;

 [si poate promova propria marfa.

Dezavantaje:

e Cheltuieli ridicare;

e Riscuri mari;

e Contruirea unor servicii profitabile pe activitati internationale.



Exportul indirect

- Presupune existenta unui intermediar
intre producator si clientul extern.

Avantaje:
* Intermediarii cunosc bine pietele externe.

 Intermediarii au contracte gata stabilite pe
vietele externe asa ca pot sa ofere debusee
imediate pentru anumite produse,

e Reducerea riscurilor.
Dezavantaje:

 Lipsa legaturii directe dintre producator si
cumparatorul real;

 Lipsa informatiei de pe piata cumparatorului;
* Dependenta de intermediar;
e Pierderea unei sume de bani in favoarea sa.




Mecanismul tranzactiei de import/export-

participant, raporturi, documente
Derularea operatiunii de esport-import
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Etapele procesului de livrare
internationala a marfii

pregatirea marfii

identificarea in vederea asigurarea predarea marfii
cumparatorului exportului marfurilor cumparatorului
incheierea expeditia si vamuirea
acordului transportul

international



Pregatirea marfii pentru export

» Cautarea clientului pentru oferta Dyvs,,
* Negocierea,

» Incheierea contractului,

* Pregatirea marfii conform cerintelor,

* Pregatirea documentelor de insotire,

» Cautarea mijlocului de transportare...




Tipuri de oferta

» Oferta ferma presupune un angajament
unilateral din partea vanzatorului sau a
cumparatorului (comanda).

 Oferta facultativa poate avea si functia de
bromotie, de informare a clientilor
botentiali despre avantaje si functie de
brospectare (cand importatorul printr-o
cere de oferta urmareste cunoasterea
conditiilor in care partenerii potential
ofera marfa vizata)




Oferta acceptata

» Oferta acceptata constituie un contract
incheiat.

* Pentru a putea fi considerata oferta,
propunerea de contractare trebuie sa
indeplineasca urmatoarele conditii
cumulative:

» Oferta trebuie sa fie ferma;

»Sa fie precisa si completa,

> Sa fie adresata uneia sau mai multor
persoane determinate.



Acceptarea ofertei:

 poate fi expresa (scrisa, verbala sau printr-
un gest — In cazul licitatiilor publice)

e tacita.




Documente necesare operatiunii de export:

Contractul de export;
Invoice, factura;

- CMR (scrisoare de transport);
Polita de asigurare;
Certificatul de origine;
Certificatul de calitate;
Declaratia de conformitate;

- Avizele sanitare;

- Alte documente derulatorii: cerere de deschidere a unui acreditiv, declaratie vamala.




Metodologia elaborarii
contractelor internationale
de vanzare cumparare



Contractul de vanzare-cumparare
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v'Codul civil al R. Moldova mentioneaza la art.208 ca ,,actul juridic
poate fi: incheiat verbal si in scris”

vart. 210 Cod civil care impune forma scrisa pentru actele
incheiate intre parti, atunci cand valoarea obiectului actului juridic
depaseste 1000 de lei, rezulta ca contractele comerciale
internationale trebuie sa fie incheiate in forma scrisa.



Cine elaboreaza proiectul de contract!?

In practica arbitrala de comert internationala s-a
aratat ca, in cazul in care, pe parcursul
negocierilor, se intocmeste un proiect de
contract, aceasta operatiune cade, conform

uzantelor, in sarcina furnizorului marfurilor
(vanzatorului).



Principiile de baza de intocmire a
contractelor de vanzare-cumparare

KOHTPAKT - 3TO OKOHYaTeNbHbIN AOKYMEHT, pernameHTMpyrom,MM byayuwyio
CAe/IKy, BCe acneKTbl KOTOPOW y>e Ha NpeAS0oroBOPHOM CTaZANM NONHOCTLIO 1 B
AeTasiIX Cor/iacoBaHbl CTOPOHaMM.

MPUHLMWII 1: YcnoBua KOHTpakTa He A,0/1KHbl NPOTUBOPEUYUTL MMMNEPATUBHBLIM
HOPMaM NPUMEHUMOro NpaBa; NpPaBa CTPaH KOHTPAreHTOB; NpaBa MecTa
MCNONHEHUS CyAebHOro nam apbuTpa>kHOro peLueHus.

MPUHLUWM 2: YC10BUA KOHTPaKTa A0/1XKHbI AeTaJIbHO Per/1aMeHTUPOoBaTh
npaBa 1 06593aHHOCTU CTOPOH.

MPUHLMAM 3: DOpMyAnPOBKM 1 CoAepXXaHNe CTaTen KOHTPAKTa AO/KHbI B
TOYHOCTU COOTBETCTBOBATb CBOEU CYTW.

| He AOHYCKaVITe BO3MOXXHOCTU ABOﬁHOFO TONIKOBaHUA T€X UJIN UHbIX YC.HOBVIVI KOHTPAaKTa

MPUHLUUN 4: TOoTOBbTE NPOEKT KOHTPAKTa CaMOCTOATE/IbHO, “nog cebs”,
MHTEepecbl NApPTHEPA JIMLWb YYMUTbIBAETE




Continutul contractelor comerciale
internationale

Conginutul clauzelor necesare:

Clauza privind pdrtile contractante.

Clauze referitoare la obiectul contractului.

Clauze referitoare la cantitatea marfii.

Clauze referitoare la calitate.

Clauze referitoare la reclamatiile de cantitate si calitate.
Clauze ce vizeazd ambalarea si marcarea.

Clauze prin care se stabilesc obligatia de livrare a mdrfii si termenele de
livrare.

Alte clauze prin care se reglementeazad diverse aspecte privind livrarea
matrfii.

Clauze cu privire la expeditia, transportul si asigurarea mdrfii in timpul
transportului.INCOTERMS)

Clauze referitoare la obligatia de preluare a marfii.

Clauze referitoare la pret.



Principalele elemente ale contractului sunt:

» Obiectul contractului: denumirea partilor,
descriereamarfurilor, cantitatea,

calitatea si ambalajul;

 Pretul: fix sau determinabil, riscul valutar
precum si clauzelevalutare,

riscurile de pret si eventualele reduceri de
pret;

e Conditiile de livrare: Incoterms. Sunt 4 clase
de livrare: E,F C, D.

* Modalitatea de plata: prin ordine de plata, prin
incasso documentar, acreditiv documentar;

e e.Alte clauze.



Clauze asiguratorii

e Clauzele valutare

e Clauze de recalculare sau de revizuire
a pretului

* Clauze de postcalculare a pretului.

e Clauza de hardship (sau de
impreviziune)

* Clauza de forta majora



Principiile efectelor contractelor
comerciale internationale
* principiul fortei obligatorii (pacta sunt

servanda) reglementat de art. 668 alin. |
s i 3, Cod Civil al R.M.

e principiul irevocabilitatii (art.668 alin. 3,
Cod Civil al R.M

* principiul relativitatii efectelor art. 668
alin. 2, Cod Civil al R.M.



Riscurile Th contractele

comerciale internationale
* Economice (valutare si nevalutare)

* politico-administrative (de ex., blocada
economica, conflictele militare, embargoul,
insurectia, adoptarea de masuri restrictive
antidumping sau alte masuri de protectie
a concurentei etc.)

* evenimente naturale (cutremure, inundatii
sau alte calamitati)



Executarea contractelor
comerciale internationale

e Executarea voluntara in natura a
obligatiilor contractuale

» Executarea silita in natura a obligat
iilor contractuale




Raspunderea contractuala in

comertul international

In contractele comerciale internationale fapta
ilicita consta in:

* neexecutarea de catre debitor a obligat iilor
contractuale;

* executarea acestor obligatii intr-un mod

necoresunzator;
.l,'l o
I /o)

e executarea lor cu intarziere



Modalitati de transportare

Mod de Avantaje Dezavantaje
transport

Rutier + livrare din "poarta in poarta”; -capacitate de transport limitata;
+ accesibilitate mare - cost ridicat
+ rapiditate - sensibilitate la conditile meteo

Feroviar + distante mari - probleme privind deteriorarea
+ cost scazut marfii pe parcursul transportului;
+ capacitate mare de transport | - livrare incompleta;

- rapiditate scazuta.

Aerian + rapiditate foarte mare - cost ridicat
+ frecventa scazuta a - capacitate de transport mica
problemelor legate de - varietate mica a produselor
deteriorarea marfurilor acceptate

Naval + cost scazut - rute si orare limitate

+ distante foarte mari
+ capacitate de transport mare

- viteza mica
- sensibilitate la cond. meteo




Aditional la documentele

mentionate mai sus

* se vor prezenta si unele acte furnizate de
catre transportator. Acestea sunt: copia
pasaportului tehnic al mijlocului
/mijloacelor de transport, copia
permisului de conducere a soferului si
dupa caz — carnetul TIR (un document
specific de tranzit care garanteaza
achitarea taxelor si accizelor pentru
marfurile transportate in limitele si
conditiile stabilite de conventia TIR).



Structura contractelor comerciale
internationale

|. Denumirea contractului

2. Preambul 9. Garantii si reclamatii
3. Obiectul contractului 10. Ambalajul si
oo marcarea marfii
4. Pretul marfii si suma revas
contractului | . Responsabilitatile
5. Conditiil de | partilor
. Conditiile si termenii de livrare .ros v
’ 'Iv Y ' v |2. Conditii de forta
6. Calitatea marfii majora
7. Conditii de plata 13.Asigurarea
8.Transmiterea marfii 14. Arbitrajul

15.Alte conditii

16. Rechizitele partilor



Denumirea contractului

Denumirea contractului trebuie intocmai sa
coincida cu caracterul juridic al afacerii (de
vanzare-cumparare, asigurare, transport, .....)




Preambul

include:

»data incheierii contractului;
»locul incheierii (orasul, tara);

»partile contractante.



Obiectul contractului

Se indica:
*Tipul marfii
 Calitatea
eCaracteristicile
*Greutatea

*Volumul

Dimensiunea

*Modul de conditionare

*Ambalajul de expeditie
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Pretul marfii si suma contractului

Este necesat de specificat valuta care va servi la

Valuta . e
achitarea pentru obligatiunile contractuale
Suma In contract se indici nu doar suma concrets,
totala a dar si tipul cheltuielilor care alcatuiesc aceasta
. Suma: (de exemplu; cheltuieli de marcare,
contractului (d P
cheltuieli de transport....)
Pretul Pretul si componentele acestuia trebuie sa
L. corespunda cu tipul de conditie de livrare,
de baza

de ex. pentru conditia de livrare “CIF”, suma totala
a contractului trebuie sa fie constituita din pretul
marfii, cheltuielile de navlu si asigurare.



Conditiile si termenii de livrare

] /
Conditii Aceastd clauza trebuie sd prevadd

obligatorii mecanismul de transmitere a mdrfii
de la vanzator la cumpdrdtor




Calitatea marfii

v Nivelul tehnic sl calitatea marfii livrate
¥ Entitatea care efectueaza expertiza calitatii

Y Denumirea si caracteristica succinta a documentului ce
confirma calitatea marfii

Conditiile contractului privind calitatea mdrfii poartd un caracter individual
in dependenta de specificul marfii livrate




partener fara scrupule

Conditii de plata

Este una din componentele cele mai importante ale
contractului. Stabilirea lor corecta reduce riscul unor
eventuale pierderi financiare din cauza unor parteneri

fara scrupule.

In acest compartiment se include:

v tipul de decontari;
Y modalitatea achitarii;

Y termenul de achitare.



Garantii si reclamatii

In acest compartiment se include:

1. Volumul garantiei;
2. Termenul garantiei;
3. Termenul prezentarii reclamatiilor;

4. Modalitatea de solutionare a reclamatiilor etc.;



Raspunderea pentru impachetarea
neconforma

Conditiile contractului in privinta marcdrii marfii contine:

1. Continutul marcajului;

2. Ordinea marcarii;

3. Raspunderea in privinta marcarii
In conformitate cu necesitatea




Regimul vamal




Controlul vamal se efectueaza prin urmatoarele forme:

* verificarea documentelor si informatiilor
prezentate in scopuri vamale;

 controlul fizic al marfurilor si mijloacelor
de transport;

» controlul corporal ca o forma
exceptionala de control vamal;



Controlul vamal se efectueaza prin urmatoarele forme:

* supravegherea vamalg;

 controlul teritoriilor si spatiilor unde se
pot afla marfuri si mijloace de transport
supuse controlului vamal sau unde se pot
desfasura activitati supuse supravegherii
vamale;

e controlul ulterior prin reverificarea

declaratiilor vamale si prin
audit postvamuire”.



Pentru confirmarea valorii in vama a marfurilor importate, declarantul
este obligat sa prezinte organului vamal urmatoarele acte:

- contractul aferent tranzactiei de import si
acordurile aditionale la el (in cazul in care
acestea au fost incheiate);

e factura (invoce) sau, in cazul tranzactiilor
conditional valorice, proforma factura
(proforma invoce);

» documentele bancare de plata sau alte
documente de plata, in cazul achitarii
prealabile;




Pentru confirmarea valorii in vama a marfurilor importate, declarantul
este obligat sa prezinte organului vamal urmatoarele acte:

* documentele de transport care au insotit marfa:
CMR (scrisoarea de trasura internationala),
Carnetul TIR, Declaratia de tranzit (T,), Air bill
(fraht), bill of lading (conosament maritim),
Scrisoarea de trasura pentru transportul
international de marfuri pe cale feratg;

o contractul (comanda) de acordare a serviciilor de
transportare sau factura de expeditie in cazul in
care se impun, potrivit conditiilor de livrare;

* polita sau contractul de asigurare a marfurilor, in
cazul in care acestea au fost asigurate fie potrivit
conditiilor de livrare, fie la initiativa declarantului



1.1. Pregatirea documentelor si
inregistrarea Exportatorului la
SV

1.2. Pregatirea documentelor
referitoare la marfa

1. PROCEDURI PREVAMALE

1.3. Colectarea informatiei
privind transportul

1.4. Perfectarea certificatelor

1.5. Perfectarea declaratiei
vamale

1.1.1. Cerere de
inregistrare

1.1.2. Certificatul de
inregistrare a
intreprinderii

1.1.3. Codul teritorial
(eliberat de Biroul
National de statistica
1.4, Extrasul de la
Camera de Inregistrare

1.2.1. Contractul de
export-import

1.2.2. Factura
comerciald (Invoice)
1.2.3. Copia licentei

1.3.1. Controlul
documentelor si a
starii tehnice buna a
automobilului si a
remorcii

1.3.2. Perfectarea si
controlul Scrisorii de
trasurd (CMR).
1.3.3. Prezenta
carnetului TIR

1.3.4. Controlul
documentelor soferului
(ilor)

1.4.1. Certificatul de
origine

1.4.2. Certificatul de
conformitate

1.4.3. Certificatul
fitosanitar

1.4.4. Certificatul
igienic

1.5.1. Contractarea
declarantului
(brokerului vamal)
1.5.2. Depozitarea
provizorie a
marfurilor si
mijloacelor de
transport

1.5.3. Completarea
declaratiei vamale
1.5.4. Calcularea
drepturilor de export
pentru marfurile si
mijloacele de
transport declarate

Schema 2: Algoritmul (succesiunea) efectudrii procedurilor prevamale




Procedura 1.1. Pregatirea documentelor si
inregistrarea Exportatorului la Serviciul Vamal.

» Pentru o intreprindere care intentioneaza
sa exporte este necesar sa se inregistreze in
calitate de agent economic care efectueaza
tranzactii externe. Pentru aceasta
potentialul Exportator va prezenta la unul
din birourile vamale:

1. Cerere de inregistrare
2. Certificatul de inregistrare a intreprinderii

3. Codul teritorial (eliberat de Biroul National
de statistica

4. Extrasul de la Camera de Inregistrare.



Procedura 1.2. Pregatirea
documentelor referitoare la marfa

» Aceasta procedura include pregatirea de
catre Exportator a urmatoarelor
documente:

1. Contractul de export-import

>. Factura comerciala (Commercial
Invoice)

3. Copia licentei (pentru exportul de
marfuri licentiate).



Procedura 1.3 Colectarea
informatiei privind transportul.

Pregatirea documentelor privind transportul, de regula, se face
de intreprinderea de transport (sau de expeditor). Insa in practica,
in special la transportul auto, documentele necesare prezentate
de transportator sunt controlate si completate de Exportatorin
prezenta reprezentantului transportatorului (soferului).

e Procedura 1. Controlul documentelor si a starii tehnice buna a
automobilului si a remorcii (posibilitatea de sigilare, functionarea
utilajului frigorific etc.).

Atentie!

» Aceasta procedurq, la prima vedere, destul de simpla poate crea
probleme destul de complicate, mai ales cand exportul se face cu
propriul transport sau cu autocamioane administrate si insotite de
reprezentantul Exportatorului. De exemplu, omiterea introducerii
numarului de inmatriculare al remorcii in unul sau cateva
documente privind marfa sau transportul va face imposibila
trecerea legala a frontierei de stat.




Procedura 1.3 Colectarea
informatiei privind transportul.

» Procedura 2. Perfectarea si controlul Scrisorii de trasura
(CMR). Scrisoarea de trasura (CMR) este prevazuta de
Conventia cu privirea la contractul transport al incarcaturilor
pe calea auto (Geneva, 12.05.56) si prezinta dovezi (i) privind
Incheierea contractului de transport in traficul rutier
international de marfuri si de primire a marfii de catre
transportator.

* Procedura 3. Prezenta carnetului TIR. Carnetul TIR
(prevazut de Conventia cu privire la transportul international
de incarcaturi sub acoperirea carnetului TIR (Geneva,
14.11.75) este document cu valoare care garanteaza plata
taxelor vamale a marfurilor transportarein regim TIR pana la
suma de 50 mii USD.

e Procedura 4.Controlul documentelor soferului (ilor).




Atentie!

e Transportul anumitor marfuri (de exemplu, alcool si tutun,
precum si derivatelor acestora) este complet interzisa sub
acoperirea carnetului TIR.

» Este necesar de avutin vedere, ca in unele cazuri, mai ales
cand se va trecere frontierele statelor situate la est de
Moldova (Ucraina, Rusia, Belarusi), organele vamale si alte
organe de frontiera pot sa ignore partial sau total
prevederile Conventiei nominalizate.

» Deoarece carnetul TIR poate fi costisitor pentru transportare
unor marfuri relativ ieftine si in cantitati mari, statele vecine
interesate incheie acorduri speciale privind tranzitul si
destinatia. Astfel, Moldova face schimb de autorizatii de
tranzit si destinatie cu Ucraina.



Procedura 1.4. Perfectarea certificatelor.

* Procedurain cauza include pregatirea si
prezentarea mostrelor, precum si a
documentelor necesare pentru obtinerea
urmatoarelor certificate:

» cu caracter obligatoriu de prezentare la
vamuirea marfii destinate exportului -,
Certificatul de conformitate, Certificatul
fitosanitar sau Certificatul veterinar

> cu caracter optional (neobligatoriu) -
Certificatul de origine, Certificatul
igienic, Certificatul de calitate al
producatorului (exportatorului).




Perfectarea declaratiei vamale

» Contractarea declarantului (brokerului vamal)

< Brokerul vamal este persoana juridica,
inregistrata in conformitate cu legislatia, care
detine autorizatie pentru activitate de broker
vamal, eliberata de Serviciul Vamal, si care, in
numele si pentru terte persoane, declar3
marfurile, le prezinta pentru vimuire, efectueaza
si alte operatlunl vamale (CoduIVamaI
art.162(2). Brokerul vamal este in drept Sa
efectueze, in numele si pentru terte persoane
(Exportatorl) orice operatiuni de mediere in
domeniul vamal (CoduIVamaI art. 164(1).
Brokerul vamal activeazs in baza Autorizatiei de
broker vamal eliberata de Serviciul Vamal.




Perfectarea declaratiei vamale

> Depozitarea provizorie a marfurilor si
mijloacelor de transport

> Completarea declaratiel vamale

> Calcularea drepturilor de export pentru
marfurile si mijloacele de transport
declarate.



Il. Procedurile vamale

» Plasarea marfii si a mijloacelor de
transport sub supraveghere vamala

> Prezentarea pachetului de documente
necesar

> Plasarea marfii si a mijloacelor de
transport sub regim vamal de export

> Achitarea drepturilor de export



Controlul vamal

> Controlul corespunderii marfii si a
mijloacelor de transport

> Efectuarea expertizelor si a altor
operatiuni de vamuire

> Lichidarea obiectiilor si introducerea
modificarilor



Definitivarea vamuirii

> Insemnadri vamale in documente
> Sigilarea transportului
> Punereain circulatie a transportuluiincarcat

Recomandare

e Pentru mai multe produse agricole termenul de
vamuire de pana la trei zile poate fi considerat
prea mare. In aceasta situatie Exportatorul poate
solicita perfectarea documentelor concomitent
cu incarcarea transportului, cu prezentarea
ulterioara a acestuia din urma. Astfel, termenul
de vamuire poate fi micsorat pana la o zi
lucratoare.



Particularitati la exportul de produse horticole
in stare proaspata pe piata Rusiei

» Fiecare unitate de transport incarcata cu
marfa la export va fiinsotita de
urmatoarele documente cu caracter
obligatoriu:

1.
2
3.
L.
5
6

Copia Contractului de export-import
Invoice (Factura comerciala)

CMR

Carnet Tir

Certificatul fitosanitar

Certificatul de origine CT-1



Particularitati la exportul de produse horticole
in stare proaspata pe piata Rusiei

* Copia Declaratiei vamale cu stampila originala a organului
vamal

1. Certificatul Inspectoratului de Stat pentru Seminte
(originalul)

2. Certificat privind respectarea regulilor de utilizare a
produselor de uz fitosanitar si a fertilizantilor (originalul)

3. Actul de inspectie aincarcaturii (AKT flocMOTpa rpysa
duTOCaHMTapHbIM MHCNEKTOPOM) 1n original.

» Fiecare unitate de transport incarcata cu marfa la export va
fiinsotita, de asemenea, de urmatoarele documente cu
caracter optional (neobligatoriu):

o Certificatul de conformitate (copia cu stampila originala
o Certificatul igienic
o Adeverinta de calitate (pentru transport pe cale ferata).



lll. Procedurile postvamale

includ intreg spectrul de operatiuni efectuate de
catre Exportator de la finisarea vamuirii si pana la
finisarea tranzactiei de export.

* Procedura 3.1. Monitorizarea transportarii
marfii catre Importator Procedura 3.1.1.
Informarea Importatorului referitor la
expedierea marfii

Exportatorul va informa Importatorul despre (i)
expedierea marfii si termenul orientativ de sosire
a transportului, (i) sursele de comunicare cu
transportatorul si expeditorul, (iii) graficul real de
deplasare a transportului (iv) alte informatii
importante specifice acestei tranzactii.




lll. Procedurile postvamale

* Procedura 3.1.2. Confirmarea de catre
Importator a sosirii marfii

Confirmarea Importatorului referitor la
sosirea marfii si vamuirea acesteea in vama
Importatorului este o procedura pur
formala, care insa semnalizeaza inceperea
procedurii de transmitere-receptionare
reala a marfii.

* Procedura 3.1.3. Transmiterea marfii
Importatorului




Monitorizarea incasarilor

e Monitorizarea Incasarilor va include:

1. monitorizare incasarilor pentru marfa
livrata

>. recuperarea taxei pe valoare adaugata
(TVA) aferente exportului



Incoterms® — set de norme

*Prin utilizarea Incoterms®- —lui in cadrul unui contract cu privire la vanzarea si livrarea marfii
vor fi intreprinse urmatoarele stipulari fundamentale:

" cand figureaza marfa ca livrata!?

" cine aranjeaza si achita transportarea i
prestatiile secundare?

" cine suporta riscul, daca vre-un pas in parte nu a
putut fi intreprins!?

" cine suporta riscul transportarii (pierderii sau
pagubei)?

Consecintele ce reiesa din violarile unui contract vor fi reglementate excluziv prin contractul
de cumparare, prin urmare, prin intermediul dreptului ce urmeaza a fi aplicat in contract.
Incoterms® nu contin careva stipulari referitoare la consecintele ce reiesa dintr-un
comportament neregulat (anormal). Incoterms®, de asemenea, nu defineste sanctiuni pentru
careva cazuri in parte.



Incoterms® — functiile de baza si functiile secundare

eFunctiile de baza ale Incoterms® -lui se refera la
Determinarea trecerii cheltuielilor

Determinarea trecerii riscurilor



Incoterms® — functiile de baza si functiile secundare

Prin functiile secundare ale Incoterms® -lui se va {ine cont de
urmatoarele aspecte:

Obligatia pentru impachetare si inspectie
Obligatia pentru achizitionarea incaperii pentru
bagaje

Obligatiile de informare (spre exemplu, despre
incaperea rezervata pentru bagaje)

In cazul dat acoperirea unei asiguriri de
transportare

Obligatia formalitatilor de expediere la export si la
import si prin aceasta, de asemenea riscul p05|b|I|tat||
de realizare si suportul cheltuielilor in legatura cu de
acesta

Obligatia pentru achiziionarea documentelor

in cazul dat deblocarea necesari a sigurantei



Incoterms® 2020

«Odata cu versiunea noua, Incoterms® -ul se ajusteaza evolutiilor din practica comerfului
international. Factorii de influenta sunt in special:

cresterea pronuntata si dezvoltarile avansate in
domeniul mijloacelor de transport cu containere
si in general a a tehnicilor de transportare

Necesitatea, in crestere continua, pentru
documentatia in format electronic

Cerintele de securitate in crestere continua

Necesitatea in crestere, de a folosi Incoterms® -
ul, de asemenea, si la livrarile nationale



Schimbari cheie in Incoterms
2020

* Prevederile Incoterms au fost deja
modificate de mai multe ori pentru a se
adapta standardelor actuale si practicilor
comerciale. S-a acceptat ca regulile
comerciale sa fie revizuite la fiecare |10 ani.
Pana recent am folosit standardul Incoterms
2010, iar din ianuarie noul standard
Incoterms 2020 a intrat in vigoare.



Schimbari cheie in Incoterms
2020

e — ordinea regulilor propuse de ICC a fost modificata
astfel incat in Incoterms 2020 regula DAP a fost
plasata mai devreme, inaintea regulii DAT anterioare,

e —inlocuirea conditiilor DAT (livrare la terminal)
existente prin DPU (livrare la locul descarcarii).
Regulile raman aceleasi, doar denumirile s-au
schimbat. Acest lucru este pentru a evidentia faptul ca
terminalul nu este singurul loc potrivit pentru livrarea
marfurilor / expedierilor,



Schimbari cheie in Incoterms
2020

» — modificarea regulii CIF prin introducerea unui nou
mod de determinare a nivelului aplicabil de acoperire a
asigurarii;

e — modificarea regulii FCA — Incoterms 2010, cu conditia
ca vanzatorul sa fie obligat sa furnizeze cumparatorului
dovada de livrare a marfurilor (document de transport).
Incoterms 2020 completeaza acest lucru prin faptul ca,
atunci cand cumparatorul a solicitat transportatorului sa
emita un document de transport in care sa precizeze ca
marfurile au fost incarcate catre vanzator, vanzatorul
este obligat sa furnizeze cumparatorului un astfel de
document.



Unele sugestii privind actiunile Exportatorului

e Informati-va complet in privinta
cerintelor de calitate si ambalaj ale
Importatorului.

» Exportati produse agricole numai sortate
sub supravegherea proprie.

* Lichidati sau comercializati pe piata
interna (inclusiv si pentru productia
animaliera) produsele sortate ce nu
corespund calitatii solicitate de
Importator.



Unele sugestii privind actiunile Exportatorului

 Asigurati-va cu certificat de calitate ce
corespunde calitatii reale a produsului.

* Informati-va in privinta barierelor tarifare si
netarifare existente in tara Importatorului
pentru produsele exportate siincercati sa le
evitati.

 Informati-vain privinta preferintelor
existente pentru produsele agricole din
Moldova in tara Importatorului si luati-le in
calcul.



Unele sugestii privind actiunile Exportatorului

 Studiati preturile pe piata Importatorului
si calculati costurile tranzactiei de import.
Mentineti o oferta de pret rezonabila
pentru Importator.

» Calculati eficienta tranzactiei de export
reiesind din costurile si cheltuielile

proprii.
 Informati-va si asigurati-va in privinta
riscurilor de tara.



Riscurile Exportatorului

Oportunititi de combatere a

riscurilor

1. Clauza in contractul de export

. - import  privind modul, locul,
1. Riscul scdderii naturale _
timpul si  marimea scaderii
naturale
2. Riscul de cantarire (diferente de . Clauza ferma in  contractul de

export-import privind locul si

cantare la Exportator si _
timpul determinarii cantitatii
Importator) :
produsului exportat
3. Riscul de  pierdere totala sau . Elaborarea modului de acoperire

partiala a produsului agricol (in
cazul exportului din cont propriu

a produselor usor alterabile)

a pierderilor si introducerea in
calculul costurilor tranzactiei de
export a unor cheltuieli de

rezerva (5-20%)




manageriale
mai puternice
3. Plata pentru
Export poate fi
incasata in
valuta
nationala a

Importatorului

3.Taxe vamale
de import mai
inalte

4.Certificatele
autohtone nu
sunt
confirmate in
tara

Importatorului

Concurentii Punctele Punctele slabe Actiuni
puternice
Concurentul X 1. Costuri mai 1.Importul nu 1. Actiuni de
(poate fi atat
companii concrete, cat si mici pentru este scutit de folosire
Exportatori .
din anumite tari) produsele taxe vamale eficientd a
destinate 2.Cheltuieli de slabiciunilor
exportului transport mai concurengilor
2. Capacitati mari 2. Masuri de

imbunatatire a
ambalajului

3. Instruirea
persoanelor
responsabile de

export




Autoevaluarea Exportatorului

va include urmatoarele probleme majore:
> experienta companiei si a personalului ei

»fezabilitatea pretului de export
comparativ cu pretul de cost

»volumul potentialului total al exportului,
inclusiv pentru o transa separata

>



Autoevaluarea Exportatorului

va include urmatoarele probleme majore:

> posibilitatea de export in credit, inclusiv
prin asa instrumente ca acreditivul sau
scrisoare de garantie bancara

> posibilitatile de acordare a serviciilor
suplimentare Importatorului (transport,
asigurare, consultatii etc.)



Informatii utile:

e https://chamber.md
* https://www.transport.md/


http://www.customs.gov.md/
http://miepo.md/

"Succesul in afaceri presupune
pregatire, disciplina si multa munca.
Daca nu esti speriat de aceste lucruri,
oportunitatile sunt mereu foarte mari”

David Rockefeller



Succese 1n afaceri !



