[bookmark: _kcbfvcw6087l]Suport de curs – Modul 10: Surse de finanțare a afacerii
Limba de instruire: Română
 Formator: Dmitri Namasco
Descriere formator:
 Dmitri Namasco este antreprenor și investitor angel, cu experiență extinsă în atragerea de capital pentru start-up-uri și IMM-uri, coordonând rețeaua de investitori Mozaic și acceleratoare de afaceri precum UpNext. A gestionat programe de incubare și finanțare, a consiliat zeci de antreprenori în pregătirea pentru pitch-uri și negocierea cu investitori, și are o expertiză practică în structurarea rundelor de finanțare, inclusiv granturi, investiții private și credite.

[bookmark: _xn9np4bf5jn7]Obiective / livrabile la final de training
La finalul modulului, participanții vor putea:
· Înțelege rolul finanțării în dezvoltarea și scalarea unei afaceri.

· Identifica sursele de finanțare potrivite în funcție de etapa afacerii.

· Evalua opțiunile de finanțare externe (credite, investitori, parteneriate).

· Cunoaște sursele de finanțare nerambursabilă disponibile în Republica Moldova.

· Utiliza surse de informare pentru a găsi oportunități de finanțare.

· Pregăti o aplicație de finanțare care să maximizeze șansele de succes.


[bookmark: _gb3vvkvkfccn]1. Introducere în finanțarea afacerilor (45 minute)
Concepte și teme abordate:
· Definirea finanțării în context antreprenorial

· Diferența dintre finanțarea internă și externă

· Rolul finanțării în susținerea creșterii și inovării

· Riscuri asociate diferitelor forme de finanțare

Metodă de lucru: prezentare interactivă + discuții pe exemple reale.
 ACTIVITATE PRACTICĂ: participanții identifică 3 situații din afacerea lor în care au fost sau ar putea fi necesare resurse financiare suplimentare.
 Rezultat: participanții conștientizează impactul finanțării asupra dezvoltării.

[bookmark: _b7lze3ldjod4]2. Etapele ciclului de viață al unei afaceri și nevoile financiare asociate (45 minute)
Concepte și teme abordate:
· Startup – finanțarea ideii și prototipului

· Creștere – extindere și scalare

· Maturitate – optimizare și diversificare

· Decline/transformare – restructurare și reinvestire

Metodă de lucru: prezentare + exemplificare pe modelul Mozaic și alte acceleratoare.
 ACTIVITATE PRACTICĂ: participanții stabilesc etapa actuală a afacerii lor și identifică 2 surse de finanțare relevante.
 Rezultat: participanții își pot corela strategia de finanțare cu etapa de dezvoltare.

[bookmark: _fr7d4s6dznpa]3. Surse de finanțare externe – capitaluri împrumutate (60 minute)
Concepte și teme abordate:
· Credite bancare: tipuri (investiționale, capital de lucru, linii de credit)

· Condiții de acordare și criterii de eligibilitate

· Dobânzi, comisioane și alte costuri asociate

· Garanții și factoring

Metodă de lucru: prezentare + comparație între ofertele băncilor din Moldova.
 ACTIVITATE PRACTICĂ: participanții calculează costul total al unui credit pe baza unei oferte reale.
 Rezultat: participanții pot evalua corect costurile și implicațiile unui credit.

[bookmark: _h43eq1gf7iea]Pauză 15 minute

[bookmark: _vtzcd3z88haf]4. Surse de finanțare nerambursabile (60 minute)
Concepte și teme abordate:
· Granturi guvernamentale (ODA, programe pentru tineri și femei antreprenor)

· Granturi locale și municipale (CMDA, primării)

· Programe finanțate de UE, GIZ, PNUD

· Diferența între granturi și credite subvenționate

Metodă de lucru: prezentare + exemple de proiecte finanțate.
 ACTIVITATE PRACTICĂ: participanții identifică un grant potrivit și notează criteriile de eligibilitate.
 Rezultat: participanții știu cum să găsească și să aplice pentru granturi relevante.

[bookmark: _79jafvnn8rl3]5. Surse de informare privind oportunitățile de finanțare (30 minute)
Concepte și teme abordate:
· Platforme online și site-uri oficiale (e.g., ODA, EU4Business, Mozaic)

· Rețele de investitori și evenimente de pitching

· Camere de comerț și asociații profesionale

Metodă de lucru: prezentare + listă de resurse practice.
 ACTIVITATE PRACTICĂ: participanții salvează 5 surse de informare pe care le pot urmări lunar.
 Rezultat: participanții își pot crea un sistem propriu de monitorizare a oportunităților.

[bookmark: _8cgac72njyqt]Pauză 15 minute

[bookmark: _3mjwcqz8493n]6. Recomandări pentru creșterea șanselor de obținere a finanțării (30 minute)
Concepte și teme abordate:
· Pregătirea documentației financiare și juridice

· Importanța unui pitch clar și convingător

· Relația cu finanțatorii – transparență și încredere

· Follow-up și adaptarea strategiei în funcție de feedback

Metodă de lucru: prezentare + discuții pe exemple reale din experiența formatorului.
 ACTIVITATE PRACTICĂ: participanții formulează un elevator pitch de 60 secunde pentru afacerea lor.
 Rezultat: participanții sunt mai bine pregătiți pentru interacțiunile cu finanțatorii.

[bookmark: _lcz2t5khuwwi]7. Studii de caz / exerciții practice (45 minute)
Concepte și teme abordate:
· Analiza unui proiect finanțat cu succes și a unuia respins

· Identificarea factorilor de succes și a greșelilor frecvente

Metodă de lucru: lucru în echipe pe studii de caz.
 ACTIVITATE PRACTICĂ: fiecare echipă propune îmbunătățiri pentru un dosar de finanțare respins.
 Rezultat: participanții aplică practic principiile învățate pentru a-și crește șansele de succes.

