Specificatii tehnice (F4.1)

Numarul procedurii de achizitie

ocds-b3wdpl-MD-1619608903514

Denumirea procedurii de achizitie

Cererea ofertelor de preturi privind achizitionarea serviciilor de Servicii de instruire online pentru beneficairii rogramului
»START pentru TINERI: o afacere durabila la tine acasa”

Denumirea | Modelul Tara de Produ- Specificarea Specificarea tehnica deplina propusa Standarde de
bunurilor | articolului | origine citorul tehnica deplina de catre ofertant referinta
Cod CPV si/s_al_l_ a solicitatﬁ_ de catre
serviciilor autoritatea
contractanta
1 2 3 4 5 6 7 8
Servicii
80510000-2 Modulul 1 Inregistrarea companiei si
gestionarea capitalului uman (8 ore)
- Familiarizarea cu  tipurile  si
specificul (avantaje si
dezavantaje)  formelor  organ
izatorico-juridice existente in RM;
Servicii de - Identificarea celei_ mai_ p_otr_iv_ite
instruire forme organizatorico-juridice
online pentru beneficiarele Programului;
pentru tineri - Prezentarea procedurii de
in cadrul _ Conform anuntului de inregistrare a afacerii; Conform anuntului
Programului Servicii Republica | SRL participare/caietului - Famllla_rl_zarea cu tipurile de acte | de N _ _
,.START Moldova | “ILOCTIS” de sarcini permisive, documentele necesare partlupar_e/caletulm
pentru si procedura de obtinere a | desarcini
TINERI: o acestora1
afacere - ldentificarea structurii
durabila la organizatorice a companiei;
tine acasa

- Intelegerea importantei fisei de post,
continutul si utilitatea acesteia;

- Prezentarea tehnicilor eficiente de
recrutare si selectare a angajatilor
companiei, precum §i integrarea
personalului;

- Intelegerea procedurii de



https://mtender.gov.md/tenders/ocds-b3wdp1-MD-1619608903514

monitorizare s evaluare a
performantei angajatilor
intreprinderii;

- Familiarizarea cu tipurile de
stimulente  pentru  motivarea
angajatilor intreprinderii.

Modulul 2 Planificarea afaceri (8 ore)

- Familiarizarea cu procesul de
planificare a afacerilor;

- Intelegerea procesului de planificare
a afacerii si a continutului unui
plan de afaceri;

- Importanta planificarii afacerii;

- Elaborarea  planului  operational,
financiar si de marketing;

- Elaborarea planului de afaceri
conform modelului Programului
,,»otart pentru Tineri”.

Modulul 3 Gestiunea financiara a
afacerii (8 ore)

- Aspecte financiare si fiscale;

- Aspecte generale privind sistemul de
evidentd contabila;

- Tipul rapoartelor si darilor de
seamd, aspecte privind tinerea
evidentei contabile;

- Analiza  principalilor indicatori
econornico-financiari ai
intreprinderii;

- Familiarizarea cu tipurile de taxe si
irnpozite si calcularea acestora;

- Dezvoltarea capacitatilor in
gestionarea activelor intreprinderii
si fluxul de numerar;

- Dezvoltarea capacitalilor in
domeniul planificarii financiare.

Modulul 4 Finantarea afacerii (8 ore)

- Identificarea formelor adecvate de
investitii 1n diferite stadii de
dezvoltare a afacerilor (cand si
modul 1n care ar trebui sa fie




utilizate  finantarile:  capitalul
propriu, grantul, imprumuturile, si
altele.);

- Identificarea punctelor forte si
punctelor slabe ale afacerii pentru
diferite tipuri de finantare;

- Intelegerea necesititii de planificare
pentru abordarea diferitelor tipuri
de finantare;

- Elaborarea strategiei investitionale a
companiei si luarea deciziilor
corecte.

Modulul 5 Marketing si vinzari
(inclusiv on-line marketing) (8 ore)

- Aspecte introductive in marketing:
definitia, rolul si importanta
marketingului, componentele
sistenlului de marketing, functiile
marketingului;

- Rolul si tipul sistemului de
marketing;

- Mediul de marketing al
intreprinderii: intern si extern;

- Analiza pietei: metode de analizd,
principalele forme de piata;

- Mixul de marketing

- Politica de produs

- Strategii de determinare a pretului;

- Targhetarea corecta a publicului
tinta;

- Distributia produselor/serviciilor;

- Asamblarea afacerii sau cum creezi
materiale publicitare exceptionale;

- Promovarea on-line: reguli,
proceduri;

- Avantajele si riscurile marketingului
on-line.

Modulul 6 Pitch training (8 ore)
- Familiarizarea cu elementele si
modelele eficiente de prezentare a
ideii de afaceri;




- Intelegerea structurii unui discurs de
tip pitch prin exercifii §i modele
practice;

- Elaborarea unui discurs de tip pitch
pentru ideea de afaceri proprie.

Numele, Prenumele: Cozniuc Octavian In calitate de: director

Ofertantul: SRL ILOCTIS™ Adresa: m. Bilti str. Libertatii 86
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