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PLANIFICARE A AFACERI PRESUPUNE:

- CULEGEREA INFORMAȚIILOR DESPRE FIRMA, CLIENȚI EI, 

CONCURENȚĂ, INDUSTRIE, PROCESUL DE PRODUCȚIE SI OPERAȚIUNI, 

PERSONAL, PRECUM SI INFORMAȚII FINANCIAR-CONTABILE.

- ANALIZA INFORMAȚIILOR DIN TOATE PUNCTELE DE VEDERE PENTRU 

A VEDEA CAUZA  SITUAȚIEI ACTUALE, AMENINȚĂRILE DIN INTERIORUL 

FIRMEI SI OPORTUNITĂȚILE DIN EXTERIORUL  EI.

- UTILIZAREA LOR IN ACTIVITATEA VIITOARE PENTRU A OBȚINE UN 

PROFIT CONFORTABIL, DE  DURATA.



RECOMANDĂRI:

CA SĂ ÎNTOCMIȚI UN PLAN DE AFACERI VIABIL, TREBUIE SĂ

CUNOAȘTEȚI:

AFACEREA – SĂ DETERMINAȚI CU CLARITATE CE FACEȚI SAU SE 

DORIȚI SĂ FACEȚI.

PIAȚA – CĂROR CLIENȚI VĂ VEȚI ADRESA, UNDE SUNT ACEȘTIA, 

CE DORESC EI, CU CINE CONCURAȚI.

FINANȚELE – PUTEȚI OARE SĂ SATISFACEȚI CENTRELE

CLIENȚILOR POTENȚIALI ȘI SĂ OBȚINEȚI PROFIT ?







STABILIREA OBIECTIVELOR DE DEZVOLTARE 
STRATEGICĂ ȘI A ÎNTREPRINDERII

2. POSIBILITĂŢILE CONCURENŢIALE ALE 

ÎNTREPRINDERII - INCLUDEM TIPUL 

COMPANIEI (LEADER,PRETENDENT, ROLUL 

ÎNTREPRINDERII ÎN DOMENIU, PUNCTELE 

FORTE ŞI SLABE, OPORTUNITĂŢILE ŞI 

AMENINŢĂRILE).



















IDENTIFICAȚI ACTIVITĂȚILE NECESARE LANSĂRII AFACERII (TOATE 

CELE CARE TREBUIE SĂ SE DESFĂȘOARE DE LA MOMENTUL ÎN 

CARE V-A VENIT IDEEA DE AFACERE PÂNĂ LA MOMENTUL LA 
CARE AFACEREA ÎȘI DESCHIDE PORȚILE ȘI ÎNCEPE SĂ PRODUCĂ 

BANI). 

ACESTEA POT FI:

- PROIECTE, APROBĂRI, AVIZE

- ÎNCHEIERE CONTRACT ÎNCHIRIERE + FURNIZORI
- AMENAJARE SPAȚIU

- ACHIZIȚIE MOBILIER ȘI APARATE DE BUCĂTĂRIE

- TRANSPORTUL, MONTAREA ȘI PROBA APARATELOR

- RECRUTARE ȘI ANGAJARE PERSONAL

- ACHIZIȚIA UNUI STOC INIȚIAL DE MATERII PRIME

- PROMOVAREA FIRMEI

- PREPARAREA PRODUSELOR















































MULȚUMIM!


		2024-10-02T16:32:53+0300
	Moldova
	MoldSign Signature




