Tabel:

Conceptul desfasurarii cursului de instruire

”Operatiuni de export-import”

Denumirea | Obiectivele Continutul Metode de Resurse Rezultate Livrabile Riscuri de Recomandari
modulului modulului modulului ( ce instruire obtinute la final implementare
vor invita utilizate de instruire
participantii.
Dezagrgati
continutul
programului
din caietul de
sarcini)
Modulul 7 Sa dezvolte 1. Decizia de Expunere Resurse didactice: Cresterea Agenda detaliata a Participantii Crearea unui
OPERATIUNI | capacitatea export teoretica Suport de curs nivelului de instruirii pot avea mediu de
DE EXPORT- | participantilor *Metode de interactiva structurat (material pregatire a Suportul de curs niveluri de invatare
IMPORT (16 | de a analiza si evaluare a printat si in format participantilor in | (materialul teoretic si cunostinte colaborativ,
ore lua decizii canalelor si Studii de caz | digital) initierea si aplicativ), pregatit in foarte diferite care sa
academice) | informate oportunitatilor si exemple Prezentari PowerPoint, gestionarea format electronic (Incepatori vs. incurajeze
privind initierea | de pe piata din practica | fise de lucru, studii de procesului de (Word/PDF/PowerPoint), | experimentati), | schimbul de
unei activitati interna privind caz si exercitii aplicative | export/import Fisele de evaluare a ceeace experienta
de export, prin comercializarea Exercitii Acces la baze de date Elaborarea unor participantilor (ex-ante ingreuneaza intre
evaluarea produsului pe aplicative si comerciale (ex. ITC schite de strategii | si ex-post), pentru livrarea participanti si
oportunitatilor piata local3; simulari Trademap, Market de masurarea progresului uniforma a aplicarea
de pe piata Access Database, EU internationalizare | inregistrat in urma continutului. cunostintelor
interna si 2. Strategia de Lucru in Access2Markets, Tmbunétatirea participarii la curs. in contexte
internationala. export si pasii grup si Comtrade etc.) capacitatii de Raportul de realizare a reale de
Sa necesari de discutii Ghiduri practice privind | identificare a instruirii afaceri
imbunatateasca | realizare: incoterms, proceduri pietelor si
competentele 2.1. Metode de Evaluare vamale si certificare partenerilor
in elaborarea evaluare a intermediara | Echipamente si externi
unei strategii canalelor si si finala materiale logistice
de export, prin oportunitatilor (quiz, studii e Videoproiector,
definirea clard a | de pe piata de caz) ecran de
produsului, externa privind proiectie
identificarea comercializarea e  Flipchart cu
pietelor tinta si | produsului pe markere

intelegerea
regimurilor

piata externa;

e lLaptop cu acces
lainternet




comerciale
aplicabile.

Sa faciliteze
intelegerea
cerintelor de
acces pe pietele
externe,
inclusiv
aspectele legate
de calitate,
standarde,
certificare
internationala si
protectia
proprietatii
intelectuale.

Sa dezvolte
abilitatile
practice privind
gestionarea
operatiunilor
vamale, inclusiv
utilizarea
declaratiei
electronice, e-
customs si
intelegerea
procedurilor
pre-, post- si de
export in UE.

Sa sustina
aplicarea unui
cadru logic si
coerent de
planificare a
activitatii de
export, prin
redactarea unui
plan de export

2.2.Etapele
strategiei de
export;

2.3. Definirea
produsului si a
pietelor

2.3.1. Stabilirea
caracteristicilor
produsului
solicitat pe piata
externa (produs
existent-produs
solicitat pe piata
externd)

2.3.2. Limitari si
oportunitati
oferite de
regimurile
comerciale sub
aspectul
gradului de
deschidere a
pietei

2.3.3.
Identificarea
produselor
exportabile
folosind bazele
de date
internationale.
2.3.4. Planul de
export

3. Accesarea
pietelor externe
3.1.Calitatea si
standardele
internationale —
oportunitati si
riscuri;

Sistem audio

Platforme si
instrumente de
comunicare online

Platforma de
videoconferinta
stabild (Zoom,
MS Teams,
Google Meet)
Platforma de
partajare a
materialelor si
activitatilor (ex:
Google Drive)




adaptat
realitatilor
pietei si
capacitatii

intreprinderii.

3.2.Conditiile de
calitate solicitate
pe pietele
internationale;
3.3.Sisteme de
certificare la
nivel
international.
Tranzitia de la
certificarea pe
piata interna la
cea pentru
pietele externe;
3.4.Marca
comerciald —
importanta ei si
cumo
promovam pe
pietele
internationale.
3.5.Proprietatea
intelectuala si
cum o protejam
pe pietele
externe
3.6.Pasii pentru
exportul
productiei
agroalimentare
din Republica
Moldova;
3.7.Pasii pentru
exportul
productiei
industriale din
Republica
Moldova;

4. Proceduri
vamale:




4.1. Cadrul legal
de reglementare
a activitatii
vamale;

4.2. Activitatea
economica
externa si
proceduri
vamale;

4.3. Procedur
pre-vamale de
export in UE si;
4.4, Operatiuni
vamale de
export in UE si;
4.5. Procedurile
post vamale
dupa exportul in
UE si;

4.6. Procedurile
vamale si
declaratia
electronica;
4.7. Declaratia
vamalg;

4.8. E-customs,
modernizarea
procedurilor
vamale.
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