SUMAR PROFESIONAL

Expert in marketing cu o experienta
de peste 12 ani in dezvoltarea si
implementarea strategiilor

de marketing. Sunt specializata in
marketing digital, data-driven
marketing, planificare si bugetare
de marketing. De asemenea,

am demonstrat rezultate pentru
companii si proiecte din diferite
domenii, printre care FMCG,
educatie, transport, arhitectura si
constructie, e-commerce si altele.
Demonstrez abilitati excelente in
analiza pietei, identificarea
oportunitatilor de crestere si crearea
campaniilor de marketing eficiente,
aliniate la obiectivele de business.

Cu un portofoliu bogat de proiecte
reusite si o abordare orientata spre
rezultate, sunt pregatita sa ma implic
in proiecte cu sarcini nestandard si
obiective provocatoare.

PALAMARCIUC CRISTINA

Strateg de Marketing cu 0 experienta

de 12 aniin domeniu

INFORMATII DE CONTACT

¢, +37379013889
=« palamarciucristina@gmail.com

APTITUDINI CHEIE

Strategie si Planificare de Marketing

Analiza si prelucrarea datelor
de Marketing

Crearea proceselor si procedurilor

Dezvoltare si Implementare de
Campanii Publicitare

Gestionarea Proiectelor
Comunicare Eficienta in Marketing
Analiza Competitiva si Benchmarking

Utilizare Avansata a Instrumentelor
de Marketing Digital

® Abilitati de Negociere Tn Medii
de Business Variate

® Crearea si Gestionarea Strategiilor
de Branding

® Adaptabilitate la Schimbarile Pietei
si Tendintelor

® intelegerea Profunda a
Comportamentului Consumatorului

® Evaluare si Monitorizare a Performantei

Campaniilor de Marketing



EXPERIENTA PROFESIONALA

Meraki Bureau,

Agentie de Marketing, Chisindu
Co-Founder, Marketing Strateg
lulie 2020- Prezent

Crafti, Jucarenia, Chisindu
Director de Marketing
lanuarie 2020 - lunie 2020

Business Expert,

Agentie de Marketing,
Chisinau

Coordonator de Proiect
(MoldMarket)

lunie 2018 - Decembrie 2018

FPC Rogob SRL, producerea
si comercializarea
produselor din carne si a
mezelurilor

Manager de Marketing
August 2014 - Aprilie 2017

n calitate de cofondator si strateg de marketing,

am gestionat simultan doua directii esentiale.

Pe de o parte, alaturi de partenera mea ne-am ocupat de dezvoltarea
agentiei, ceea ce presupune extinderea gamei de produse si servicii,
optimizarea proceselor interne, consolidarea echipei si atragerea de
noi clienti. Pe de altd parte, am elaborat si dezvoltat constant
strategii si activitati de marketing personalizate

pentru clientii nostri.

La Meraki, gandim in termen de rezultate,

nu doar de servicii, adoptand mereu strategii si abordari personalizate
care se aliniaza cu obiectivele si sarcinile de business ale clientilor
nostri. Timp de 3 ani, am oferit suport si solutii adaptate pentru aprox-
imativ 30 de clienti.

In rolul de Director de Marketing, am fost responsabild de elaborarea
strategiilor si planurilor de marketing pentru cele doua companii cu
activitati distincte: Crafti (articole de papetarie si creatie) si
Jucédrenia (jucérii si articole pentru copii). In decursul celor 6 luni, am
reusit sa reinventez modalitatea traditionald de promovare,
implementand si extinzand instrumentele si canalele digitale de
promovare, precum crearea de landing page-uri, gestionarea
campaniilor Google ADS si Facebook ADS, crearea de continut pentru
retelele de socializare, elaborarea strategiilor de funnel de marketing
si automatizarea proceselor aferente funnelului.e si stimulare a
vanzarilor, precum si la crearea site-ului web, generarea de continut
foto si video, retete culinare, si alte initiative de marketing specifice
unei companii din domeniul FMCG.

Scopul proiectului MoldMarket a fost sa faciliteze interactiunea dintre
agricultorii din Moldova si cumpdratorii internationali printr-o
platforma online, oferind fiecarui agricultor posibilitatea de a-si
promova mérfurile si activitatea. In calitate de Coordonator de Proiect,
am avut responsabilitatea dezvoltarii acestuia, inclusiv elaborarea
planului de afaceri, crearea si implementarea strategiei si planului de
marketing, participarea la expozitii specializate si stabilirea
parteneriatelor si relatiilor cu institutiile de stat precum care
faciliteaza dezvoltarea sectorului de afaceri din Moldova, precum este
Camera de Comert si Industrie din R.M., dar si cu alte organizatii si
institutii agricole din tara. De asemenea, am contribuit la dezvoltarea
platformei online scopul careia era sa conecteaza agricultorii
moldoveni cu cumparatorii internationali, consolidand astfel
agricultura locala si promovand

produsele moldovenesti in intreaga lume.

Participare la elaborarea strategiei de marketing, planului de
marketing si crearea bugetului de marketing; Participare la
dezvoltarea, organizarea si implementarea campaniilor publicitare,
inclusiv activitati ATL si BTL; dezvoltare, organizare si coordonare a
activitatilor de relatii publice; Coordonare a proiectelor pe social
media; participare la dezvoltarea strategiilor de promovare pentru
magazinele specializate, implementarea activitatilor promotionale
pentru promovarea produselor companiei; organizare activitati de
Trade Marketing, inclusiv negocierea bugetului de trade marketing
cu clientii, elaborarea planului de trade marketing pentru a cheltui
eficient bugetul, organizarea activitatilor de trade marketing inclusiv
activitati BTL, dezvoltarea si implementarea POSM, etc.



EXPERIENTA PROFESIONALA

ICS Lapmol SRL,
productie si distributie de

produse lactate

In perioada in care am activat la Lapmol, am avut rolul de Manager de
Marketing, gestionand activitatile de trade marketing. Aceasta
responsabilitate a implicat elaborarea si implementarea planurilor si
actiunilor de marketing pentru diverse retele de magazine si puncte

comerciale, inclusiv bugetarea acestora. Am contribuit activ la elabo-

Manager de Marketing
lanuarie 2012 - lulie 2014

rarea si implementarea planului de marketing general, axat pe
dezvoltarea liniei de produse (Lapmol a fost pionierd in lansarea

laptelui in sticld PET in Moldova), dezvoltarea ambalajului, coordonarea
campaniilor nationale de constientizare si stimulare a vanzarilor,
precum si la crearea site-ului web, generarea de continut foto si video,
retete culinare, si alte initiative de marketing specifice unei companii
din domeniul FMCG.

EDUCATIE

Universitatea de Stat din Moldova
(09.2013 - 2015)

Facultatea de Jurnalism si Stiinte ale
Comunicarii

Specializarea: Relatii Publice si Publicitate

Universitatea de Stat din Moldova
(09.2008 - 06.2011)

Diploma de licenta

in Marketing si Logistica

Altele

Youth in Action,
YES-Your Entrepreneurial
Spirit (10-18 Mai 2014)
Locatie: Georgia, Kobuleti

EDUCATIE NEFORMALA

Setters
Curs: Strategii pentru Social Media

Paper Planes

Curs: Data Driven Marketing

Curs: Cum creezi un Customer Journey Map
Curs: Formula Venitului

EVO Publishing
Curs: Crearea si automatizarea
Palniilor de Marketing

Genius Marketing

Curs: Email Marketing

Curs: Linia de produse sii Funnel
de Marketing

Evenda, Companie de Business Traininguri,
Trainer - Allan Pease (06.11.2010)
"Cum sa atragi oamenii si sa obtii succes in afaceri"

AIESEC, Trainer - Filip Carrera

AAPM

(Asociatia Agentiilor

de Publicitate din Moldova)
(Martie-lulie 2011)

Scoala de Publicitate

(07.12.2010)
Arta Networking-ului

MilleniuM - Institutul de Instruire
in Dezvoltare (26-27 Aprilie 2010)

Leadership si Planificare pentru ONG-uri
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