[image: cci_WBZ_logo1][image: Z:\! Brand Book ODIMM\Materiale\Logourile\Logouri ODIMM pentru Useri\ODIMM-logo-1-1-color.jpg][image: UE_flag_nc]
                                    Проект: ,,START pentru TINERI: o afacere durabilă la tine acasă"

Программа обучения:
 «Питч тренинг»

  
Май 2022                                                                                                               Место проведения: он-лайн
  

Цель тренинга: Тренировать знания и навыки участников в области краткого ораторского искусства (Питча) для успеха в бизнесе.


Цели обучения:
• Ознакомление участников с теоретическими и практическими аспектами Питча;
• Обучение участников навыкам работы с ораторским искусством;
• Обучение использованию инструментов, необходимых для создания хороших Питчей;


Тренинг предназначен: для участников проекта, для молодых людей, начинающих свой бизнес.



	9:00 – 10:00          
	Регистрация участников
	Методы проведения 

	10:00-10:35
	Открытие тренинга. Ознакомление с планом 
Структурированные упражнения для:
- Презентация
- Ожидания
- Правила
	Краткая презентация тренера и программы
Практические упражнения, чтобы узнать друг друга, определить ожидания, установить правила

	10:35-10:50
	Что означает презентация в стиле Питч?

	Интерактивная дискуссия

	10:50-11:30
	Питч в бизнесе
	Брайн сторм


	11:30-11:30
	Кофе пауза
	

	11:30-12:00
	Ключевые элементы успешных презентаций. Структура и элименты
	Мини презентация

	12:00-13:00
	Подготовка к собственным Питчам на основе Канвас
	Работа в мини группах


	13:00-14:00
	Prânzul
	

	14:00-15:00
	Презентация Питчей
	Презентация в группах. Видео сьемка питча

	15:00-15:30
	Обратная связь по питчам 
	Работа в мини группах

	15:30-16:00
	Кофе пауза
	

	16:00-17:00
	Удачные питчи 
	Видео презентации 

	17:00-17:30
	Рекомендации для хороших последующих Питчей
	Работа в парах

	17:30-18:00
	Оценочный тест
	Быстрая оценка

	
	
	

	
	
	











Что такое Питч? 
Питч-это краткая презентация, которая дает потенциальным инвесторам или клиентам представление о бизнес-плане, продукции, услугах и перспективах роста вашей компании.
Компания или идея нуждается в финансировании.
Зачастую финансирование будет поступать из внешних источников — то есть от людей, которые не являются друзьями или членами семьи. Это означает, что вам будет необходимо донести свои идеи до потенциальных инвесторов таким образом, чтобы они захотели помочь вам с финансированием.


У стартаперов и идей — слишком много, а времени у инвесторов — слишком мало. Питч — способ быстро установить контакт и заинтересовать своим проектом. Рассказ должен быть максимально понятным, структурированным и ярким. Он должен зацепить инвесторов так, чтобы они потом вернулись с вопросами и предложениями.

Существуют разные форматы питчинга, и многие из них отражают непростую жизнь стартапера, вынужденного излагать свои идеи кратко, ёмко и иногда даже на бегу. Так, формат elevator pitch (питч в лифте) предполагает изложение бизнес-идеи за 1–3 минуты. За условную «поездку в лифте» с инвестором нужно успеть рассказать о проблеме, решении и перспективе монетизации. Napkin pitch (питч на салфетке) — простое быстрое визуальное изображение бизнес-идеи, как если бы вам пришлось его набросать за чашечкой кофе с инвестором.

Происхождение термина
Стартаперы заимствовали это слово из бейсбольной терминологии. В бейсболе питч — это подача мяча, которую совершает игрок защищающейся команды. Суть в том, чтобы подать мяч так, чтобы отбивающий противник не попал по мячу, а товарищ по команде поймал мяч. Это требует сложной стратегии и неординарных навыков коммуникации. От подачи питчера во многом зависит исход игры.
Какие бывают питч-презентации?
Есть три вида питчей: elevator pitch, idea pitch и funding pitch. Основные качества этих питч-презентаций — краткость и структурированность. Стартапы и компании используют их для разных целей.
	
	Стартапы
	Компании

	Elevator pitch
	Первая презентация проекта инвестору
	Первая презентация проекта руководителю

	Idea pitch
	Для участия в конкурсе
	Презентация идеи для подчиненных

	Funding pitch
	Вторая презентация проекта инвестору для получения денег
	Вторая презентация проекта руководителю для получения ресурсов либо выступление перед коллегами из соседних отделов


Что входит в питч?
На первый взгляд может показаться, что инвесторам нужно предоставить по возможности больше информации. Как основателю, вам важна каждая часть вашего бизнеса. Тем не менее, лучшие питчи коротки и просты в изложении.
Опыт показывает, что включать в питч-дек следует не более 19 слайдов.
Существует много разных мнений о том, что именно должно быть в питче, но самое важное: 
· Вступление: информация о проекте (чем вы занимаетесь?)
· Проблема: чью боль вы снимаете, что улучшаете?
· Продукт: опишите три ключевые «фишки» продукта или расскажите о нем в стиле «как это работает»
· Рынок: каков объем рынка? на какую долю вы претендуете?
· Бизнес-модель: как планируете извлекать прибыль (комиссия, подписка, прямые продажи)?
· Маркетинг: каналы для привлечения клиентов, партнеры
· Метрики: достижения по ключевым метрикам именно для вашего проекта и экшн-план
· Команда: не просто роли, а достижения людей и их релевантный текущему проекту опыт
· Призыв: ваша инвест-потребность (что хотим и для чего?).

Практикум: 
Упражнение «Дебаты»
Цель: тренировка выступления перед группой, развитие навыка аргументации. 
Ведущий задает тему выступления и вызывает двух участников. Они выступают по очереди на выбранную тему по 2 минуты. После выступления участник отвечает на вопросы слушателей. Его оппонент имеет право спрашивать первым. Затем выступает его оппонент в таком же формате, тоже 2 минуты. После двух выступлений слушатели голосуют за каждого из выступивших и выбирают победителя. Каждой новой паре дается новая тема. 
Упражнение «Связанные слова»
Цель: тренировка креативности в речи. Ведущий заранее готовит несколько билетов (бумажек). На каждом написано одно слово (например, пингвин, шляпа, зонтик и т.д.). Участник тянет наугад два билета и составляет речь на 2 минуты, в которой обыгрывает эти слова. Нужно сделать логичное выступление. 
После выступления слушатели дают обратную связь: 
 Насколько выступление было логичным? Связанным? Красивым? 
 Интересно, заметили ли эти 2 слова? 
 Чтобы процесс шел живее, удобнее делать это упражнение в микрогруппах, например, по 6–7 участников. Так и времени понадобиться меньше, и участники не устанут.
Упражнение «Собеседование» 
Цель: тренировка аргументации и стрессоустойчивости. 
Проведение упражнения: Вызываем двух участников. Один проводит, другой – проходит собеседование. Цель переговоров – устройство на работу или увеличение зарплаты. Соискатель в данных переговорах должен использовать как можно больше аргументации, почему должны взять именно его (или почему действительно необходимо увеличить ему зарплату).
Затем подводим итоги: 
 Удалось ли выполнить поставленную задачу? 
 Что помогло/помешало? Затем участники меняются ролями в этой же паре.
Упражнение «Мой капитал» 
Это игра-вызов, игра-соревнование, в начале которой все участники тренинга обладают равным количеством ресурсов, а в конце игры участники оказываются с очень разными результатами. В процессе данного упражнения участники группы выстраиваются в четкий ранжир, при этом больше шансов на победу имеет тот, кто умеет смотреть на происходящее беспристрастно, объективно, верно оценивать других людей. 
Видео разбор Питча
По видео просмотренному (4 мин) сделать разбор в командах что было удачного в Питче, а что нет.  
Практикум
Подготовить свои питчи по заданной структуре.  Командам дать фидбэк
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