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INFORMATII PERSONALE Elena Roxana Bolocan 
  

 Strada Boltei 22, sector 4, Bucuresti, Romania 

 +40 744 44 66 68/ +40 766 44 36 73 

 elena.r.bolocan@gmail.com 

 https://www.linkedin.com/in/elena-roxana-bolocan-78a7ab53/ 

Sex Feminin |Data nasterii 22/06/1985 | Nationalitate Romana 

 

 
EXPERIENTA 
PROFESIONALA 

 

 

 
 

 
 

Octombrie 2023 
Prezent 
 

MANAGER DE PROIECT 
ASEE SOLUTIONS 
 

Activitati sau 
responsabilitati principale 
 

▪ Coordonarea resurselor interne și a terților/furnizorilor pentru executarea impecabilă a proiectelor 

▪ Gestionarea relației cu clientul și toate părțile interesate (Vânzări Interne) 

▪ Stabilirea și menținerea relațiilor cu terți/furnizori 

▪ Asistență în definirea domeniului de aplicare și a obiectivelor proiectului, implicând toate părțile interesate 

relevante și asigurând fezabilitatea tehnică 

▪ Asigurarea disponibilității și alocarea resurselor 

▪ Dezvoltarea unui plan de proiect detaliat pentru monitorizarea și urmărirea progresului 

▪ Gestionarea modificărilor aduse domeniului de aplicare al proiectului, programului proiectului 

▪ Sprijinirea testării și verificării faptului că soluția livrată este pe deplin funcțională și corespunde 

cerințelor inițiale, domeniului de aplicare 

▪ Asigurarea faptului că toate proiectele sunt livrate la timp, în limitele domeniului de aplicare și bugetului 

▪ Raportarea și transmiterea către management, după cum este necesar 

▪ Efectuarea managementului riscurilor pentru a minimiza riscul proiectului 

▪ Crearea și menținerea unei documentații complete a proiectului 

▪ Urmărirea performanței proiectului, în special pentru a analiza îndeplinirea cu succes a obiectivelor pe 
termen scurt și lung 

▪ Dezvoltarea unor planuri complete de proiect care să fie partajate cu clienții (șefii departamentului de 
vânzări), precum și cu alți membri ai personalului 

 
 

Beneficiar: NEXENT BANK N.V. AMSTERDAM SUCURSALA BUCURESTI (fosta CREDIT EUROPE BANK 
ROMANIA SA 
Proiect: Implementare si prestare servicii de mentenanta si suport tehnic 
Perioada: octombrie 2023 - iunie 2025 
Functia: Manager de proiect 
 
Beneficiar: BANCA COMERCIALA INTESA SANPAOLO ROMANIA S.A 
Proiect: Prestari servicii mentenanta, suport tehnic si dezvoltare pentru aplicatia AbSolut 
Perioada: septembrie 2024 - iunie 2025 
Functia: Manager de proiect 
 

Beneficiar: B.C. EXIMBANK S.A. 
Proiect: Achizitie si implementare pentru aplicatia de Core-Banking AbSolut 
Perioada: noiembrie 2023 - iunie 2025 
Functia: Manager de proiect 
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Martie 2022 – 
septembrie 2024 

 

 

 

Activitati sau 
responsabilitati 
principale 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Proiecte & Realizari 
 

 

 

 

 

Martie 2017 – Martie 
2022 

 

 

 

 

Activitati sau 
responsabilitati 
principale 
 

MANAGER DE PROIECT 
ACRONIS ROMANIA 

Functia sau postul ocupat: Software Development 

 

▪ Coordonarea resurselor interne și a terților/furnizorilor pentru executarea impecabilă a proiectelor 

▪ Gestionarea relației cu clientul și toate părțile interesate (Vânzări Interne) 

▪ Stabilirea și menținerea relațiilor cu terți/furnizori 

▪ Asistență în definirea domeniului de aplicare și a obiectivelor proiectului, implicând toate părțile interesate 

relevante și asigurând fezabilitatea tehnică 

▪ Asigurarea disponibilității și alocarea resurselor 

▪ Dezvoltarea unui plan de proiect detaliat pentru monitorizarea și urmărirea progresului 

▪ Gestionarea modificărilor aduse domeniului de aplicare al proiectului, programului proiectului 

▪ Sprijinirea testării și verificării faptului că soluția livrată este pe deplin funcțională și corespunde 

cerințelor inițiale, domeniului de aplicare 

▪ Asigurarea faptului că toate proiectele sunt livrate la timp, în limitele domeniului de aplicare și bugetului 

▪ Raportarea și transmiterea către management, după cum este necesar 

▪ Efectuarea managementului riscurilor pentru a minimiza riscul proiectului 

▪ Crearea și menținerea unei documentații complete a proiectului 

▪ Urmărirea performanței proiectului, în special pentru a analiza îndeplinirea cu succes a obiectivelor pe 
termen scurt și lung 

▪ Dezvoltarea unor planuri complete de proiect care să fie partajate cu clienții (șefii departamentului de 
vânzări), precum și cu alți membri ai personalului 

▪ Participarea la conferințe și traininguri, după cum este necesar, pentru a menține competența 

▪          Aprilie - Iulie 2022 - Implementarea logicii de coaching și formularele în Salesforce pentru fiecare 
echipă de vânzări 
▪ Aprilie - Septembrie 2022 - Lansarea Calculatorului de Creștere a Veniturilor 

▪ Septembrie 2022 – Martie 2023 - Lansarea calculatorului de perspective ROI 
▪ Iunie 2022 – Mai 2023 - Abordare centrată pe cont – automatizarea sistemului prin 

Salesforce și LeanData și schimbarea proceselor de vânzări 
 

 

PARTNERSHIP MANAGER 
ORANGE ROMANIA SA 

Functia sau postul ocupat Telecomunicatii 

▪ Dezvoltarea relațiilor de afaceri cu terți (agregatori, producători de platforme, furnizori specifici), negocierea 

acordurilor, coordonarea studiilor de fezabilitate, implementarea și livrarea de produse personalizate 

▪ Contribuirea la proiecte transversale și proiecte ale Grupului Orange 

▪ Asigurarea interfeței cu departamentele interne și partenerii externi în activități și proiecte legate 
de activitățile wholesale gestionate 

▪ Definirea și dezvoltarea de produse specifice cu valoare adăugată (VAS) – voce / SMS / Facturare 
directă prin operator / Servicii de comunicare bogată, microplăți, plăți mobile, marketing mobil 
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Proiecte 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

Realizari 

▪ Proiectarea, construirea și menținerea strategiei comerciale privind produsele din portofoliu, pe baza 
cerințelor pieței și a condițiilor de reglementare, pentru a maximiza veniturile 

▪ Efectuarea managementului pe durata de viață a serviciilor și produselor din portofoliul existent, monitorizarea 

proceselor și a cifrelor cost/venituri 

▪ Cercetarea tendințelor pieței din industrie 

▪ Colaborarea cu echipe interfuncționale de experți, în funcție de tipul de proiect (consultanți juridici, ofițeri 
de securitate a datelor, specialiști financiari și fiscali, dezvoltatori și testeri de software, specialiști de 
conținut) 

▪ Crearea de analize, rapoarte, prezentări pentru a susține și dezvolta planuri de afaceri pentru 

produsele/serviciile gestionate; 

▪ Previzionarea profitului și pierderii (P&L) pentru serviciile și produsele gestionate 

▪ Proiectarea și implementarea proceselor optime în conformitate cu principiile companiei; îmbunătățirea 
sistemelor și instrumentelor 

▪ Acționarea ca al doilea nivel de escalare pentru disputele comerciale specifice cu terți sau utilizatori finali; 
investigarea problemelor în colaborare cu echipele din departamentele relevante, propunerea de soluții 
comerciale 

 
▪ Iunie 2021 – Februarie 2022 – Integrarea Orange &Telekom România pentru Servicii cu valoare adăugată 
▪ Iunie 2020 – Iunie 2021 – Implementare SMSC Firewall  

▪ Decembrie 2019 – Decembrie 2021- Rich Communication Services (la nivel de wholesale ) 
▪ Octombrie 2019 – Iunie 2020 – Acord cadru VAS 

▪ Iunie 2019 – Martie 2020 – Dezvoltarea infrastructurii conform prevederilor Directivei UE privind 
serviciile de plată (PSD2) 

▪ Iunie 2018 – Decembrie 2020 – Dezvoltare și implementare produse SMS pentru afaceri 
▪ Septembrie 2017 – Iulie 2021 – Ancheta Consiliului Concurenței privind activitatea SAV 

 

▪ Creștere cu 100% a veniturilor datorită îmbunătățirii portofoliului și strategiei 

▪ Scădere cu 50% a datoriilor neperformante 

▪ Membru al Orange Global Talent Pool 2020 

 

 

Ianuarie 2014 – Martie 
2017 

 

 

 

 

Activitati sau 
responsabilitati 
principale 
 

MANAGER DE PRODUSE MESAGERIE ȘI CONECTIVITATE 

TELEKOM ROMANIA SA 

Functia sau postul ocupat: Telecomunicatii 

 

▪ Mesagerie și Conectivitate: 

▪ Definirea și dezvoltarea de produse VAS specifice – servicii bazate pe voce/SMS, microplăți, plăți 
mobile 

▪ Gestionarea relațiilor de afaceri Telekom în ceea ce privește negocierea acordurilor, implementarea și 
livrarea de produse personalizate, reconcilierea 

▪ Propunerea de direcții privind dezvoltarea de servicii/produse VAS, atât cu și fără marcă, pe baza cerințelor 
pieței și a condițiilor de reglementare, pentru a maximiza veniturile 

▪ Propunerea de direcții și luarea de decizii comerciale cu privire la dispute comerciale specifice cu terți sau 

utilizatori finali 

▪ Gestionarea portofoliului existent de servicii și produse 

▪ Crearea unei foi de parcurs anuale pentru produsele gestionate, astfel încât să se creeze o propunere de 

valoare convingătoare care să răspundă nevoilor clienților; 

▪ Repoziționarea produselor (opțiuni legate de tarifele existente de pe piață și foaia de parcurs a produselor); 

▪ Previzionarea profitului și pierderii pentru serviciile și produsele gestionate 

▪ Gestionarea parteneriatelor cu furnizorii de servicii 

▪ Dezvoltarea complete de produse si servicii: 

▪ Analizarea potențialului pieței pentru identificarea de noi produse și servicii 

▪ Crearea de analize de profitabilitate și propunerea celor mai bune produse și servicii noi către 
managerii executivi pentru startup-uri de proiecte 

▪ Definirea cerințelor de afaceri pentru produse și servicii în ceea ce privește funcțiile comerciale și 
tehnice și identificarea resurselor externe necesare 
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Proiecte 
 

 

 

 

Realizari 

▪ Crearea documentației Cererii de Ofertă și organizarea procesului de selecție a furnizorilor de servicii 
externi 

▪ Evaluarea ofertelor comerciale și selectarea celui mai bun furnizor de soluții din punct de vedere al 

costurilor și capacităților tehnice 

▪ Alinierea departamentelor de Achiziții, Juridic, de Reglementare și Financiar pentru propunerea de contract 

▪ Negocierea formularului final de contract cu furnizorii selectați 

▪ Asigurarea implementării și integrării soluției achiziționate 

 

▪ Octombrie 2015 – Martie 2017 – Proiect Bulk SMS & Microplata 

▪ Mai – Septembrie 2015 – Taxa Rovinieta Fetesti prin SMS 

▪ Aprilie 2015 – Iunie 2016 – Proiect pilot Bubble 

▪ Ianuarie 2014 – Iunie 2014 – Reincarcare preplatita prin serviciul de voce fixa 

 

▪ Scădere cu 20% a costurilor prin implementarea proiectelor proprii 

▪ Creștere cu 25% a veniturilor generată de îmbunătățirea portofoliului și a strategiei 

▪ Membru al Deutsche Telekom Global Talent Pool 2015 – 2016 

 

Noiembrie 2009 – 
Decembrie 2013 

 

 

 

 

Activitati sau 
responsabilitati 
principale 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Proiecte 

 

MANAGER DE PRODUSE DEZVOLTARE AFACERI 

ROMTELECOM SA 

Functia sau postul ocupat: Telecomunicatii 
 

 

▪ Dezvoltarea de produse și servicii complete 

▪ Go2Market pentru Servicii Asistate de Director (DAS) și portofoliul de produse 

▪ Definirea unui plan de dezvoltare strategică pentru portofoliul DAS în conformitate cu tendințele și solicitările 

pieței 

▪ Crearea unei analize de Business Case pentru noile produse și servicii. 

▪ Planificarea bugetului anual și monitorizarea costurilor pentru portofoliul de produse. 

▪ Stabilirea strategiei de marketing și comunicare și crearea unui plan media 

▪ Definirea cerințelor IT și tehnice de business și urmărirea constantă a implementării acestora. 

▪ Rol interfuncțional între Departamentele Business PM/Rezidențial PM/Achiziții/IT și Operațiuni/Juridic și 

Fraudă pentru a finaliza toți termenii contractuali necesari și a implementa noile soluții. 

▪ Gestionarea acordurilor cu terți privind achiziția de conținut. 

▪ Raportare, crearea de prezentări de răspuns și un rol de suport pentru Departamentul Juridic pentru a 

reprezenta Romtelecom în fața ANCOM și a altor instituții românești cu privire la problemele DAS. 

▪ Definirea cerințelor IT și tehnice de business și urmărirea constantă a implementării acestora. 

▪ Sprijinirea echipei tehnice pentru identificarea și rezolvarea problemelor tehnice 

▪ Iunie 2012 – Septembrie 2013 - Plată cu cardul de credit prin IVR 

▪ Octombrie 2011 – Octombrie 2013 - Proiect Bulk SMS – Solutie SaaS 

▪ August 2011 – Ianuarie 2012 - Aculab Hardware – echipamente îmbunătățite pentru centrele de apel DAS 

▪ Ianuarie 2010 – Iunie 2012 - 1951 Serviciul Ask Anything 

Realizari ▪ Scădere cu 25% a costurilor și crearea de noi fluxuri de venituri prin implementarea soluției SaaS - 
Bulk SMS 

▪ Creștere cu 20% a colectării veniturilor din creanțe neperformante 

▪ Asigurarea unor venituri anuale de 3 milioane de euro prin implementarea Aculab 

▪ Creștere cu 75% a veniturilor generate de serviciul 1951 Ask Anything 
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Aprilie 2007 – 
Noiembrie 2009 

 

SPECIALIST DE PRODUS 

ROMTELECOM SA 
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 Functia sau postul ocupat:  
Telecomunicatii 

Noiembrie 2006 – 
Aprilie 2007 

OPERATOR CREDIT 

BRD FINANCE SA 

Functia sau postul ocupat: Bancar 

Decembrie 2005 – 
Octombrie 2006 

MANAGER MAGAZIN 

GERMANOS SA 

Functia sau postul ocupat: Vanzari 

Iulie 2005 – Decembrie 
2005 

REPREZENTANT VANZARI 

GERMANOS SA 

Functia sau postul ocupat: Vanzari 

 

 
EDUCATIE SI FORMARE 

 Diploma de Licenta, Universitatea Spiru Haret 
Facultatea de Marketing 

Cursuri ▪ Agile Mindset & Tools– Colors in Projects 

▪ Process Communication Model – Orange Romania 

▪ Dare to give Feedback – Orange Group 

▪ Growth Mindset – Orange Romania 

▪ Financial Education – Adrian Asoltanie 

 
APTITUDINI SI 
COMPETENTE 
PERSONALE 

 

 

 

Limba(i) maternă(e) Romana 

 
Limba(i) străină(e) cunoscută(e)  Engleza (C2 -  Utilizator experimentat); Franceza (A1 – Incepator) 

Social skills and competencies Team spirit, sociability, creativity, mediating skills 

Competenţe şi abilităţi sociale Abilități organizatorice dezvoltate prin rolul de manager de proiect pentru activitatea de servicii 
pentru terți și servicii cu valoare adăugată. 

 
Competente profesionale ▪ Abilități puternice de organizare, planificare și 

structurare 

▪ Experiență bună în managementul proiectelor 

▪ Procese de afaceri și dezvoltare 

▪ Gandire analitica 

▪ Bugetare, forecast 

▪ Management de produs 

▪ Negociere, relationare, influentare 

▪ Control si reportare 
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Alte competente ▪ Foarte buna atentie la detalii 

▪ Spirit de echipa 

▪ Optimist 

▪ Capacitatea de a căuta întotdeauna soluții la problemele 

întâlnite 

▪ Capacitatea de a lucre sub presiune 

▪ Personalitate proactivă 

▪ Invatare rapida 

▪ Capacitatea de a construi relații de muncă într-un mediu 

complex 

 

 

 
INFORMATII SUPLIMENTARE 

 

 

Referințe disponibile la cerere 















































 
 
 
 

ASEE Solutions SRL, 30 Frumoasa Str, 1st District, 010987, Bucharest 

Trade Register no. J1994024592403, VAT no. RO6614131 

Subscribed and paid up capital: RON 2.298.000,00 

ASEE Solutions SRL Phone/Fax: 

30 Frumoasa Str, 1st District 

010987, Bucharest , Romania 

 

+40  (21)  206 45 00 

+40  (21)  312  41  99 

 

asee.co 

               rosales@asee.io 

             service@asee.io  

 

 

Catre cei interesati 

RECOMANDARE 

 

Prin prezenta, confirmam  faptul ca doamna Roxana Elena Bolocan este angajat in cadrul grupului ASEE incepand cu 

Octombrie 2023, avand functia de Manager de proiect. 

Printre proiecte implementate cu succes amintim: 

Titlul proiectului Principalele activităţi ale 

proiectului 

De la data – 
până la 
data 

(zi/lună/an) 

Atribuţii în cadrul proiectului 

Implementare si prestare 
servicii de mentenanta si 
suport tehnic 

 

NEXENT BANK N.V. 
AMSTERDAM SUCURSALA 
BUCURESTI (fosta CREDIT 
EUROPE BANK ROMANIA SA) 

• Livrarea de licente software 
pentru sistemul de Core-Banking 
AbSOLUT  & ERP 

• Servicii de instalare, 
configurare, integrare si 
parametrizare  

• Servicii de consultanta care 
includ analiza, design, dezvoltare 
pentru implementarea solutiei 

• Servicii de dezvoltare 
suplimentare de aliniere a sistemului 
la cerintele specifice de reglementare 
emise de Banca Nationala a Romaniei 
si Uniunea Europeana, aplicabile 
institutiilor financiar-bancare  

• Servicii de instruire a 
personalului bancii pentru 
administrarea si utilizarea sistemului, 
in format Train-the-Trainer 

• Servicii de coordonare proiect 

• Servicii de mentenanta si 
suport 

Implicarea 
expertului 
in propiect: 

octombrie 
2023 - iunie 
2025 

- Responsabil pentru 
gestionarea eficientă a 
proiectului, conform 
cerințelor bancii; 

- Derularea, pe intreg 
parcursul contractului, 
inpreuna cu Coordonatorul 
de proiect, a tuturor 
activitatilor legate de 
conducerea proiectului, 
managementul diverselor 
categorii de activitati si 
actiuni, comunicare, 
controlul riscului, planificare, 
controlul costurilor, 
asigurarea calitatii si analiza 
performantei; 

- Asigurarea realizarii 
obiectivelor proiectului in 
conformitate cu cerintele 
contractuale si procedurile 
aplicabile, respectand 
conditionarile impuse de 
criteriile de calitate, buget si 
calendar. 

Prestari servicii mentenanta, 
suport tehnic si dezvoltare 
pentru aplicatia AbSolut 

 

BANCA COMERCIALA INTESA 
SANPAOLO ROMANIA S.A 

• Livrarea de licente software 
pentru sistemul de Core-Banking 
AbSolut  

• Servicii de instalare, 
configurare, integrare si 
parametrizare  

• Servicii de consultanta care 
includ analiza, design, dezvoltare 
pentru implementarea solutiei 

• Servicii de dezvoltare 
suplimentare de aliniere a sistemului 
la cerintele specifice de reglementare 

Implicarea 
expertului 
in propiect: 

septembrie 
2024 - iunie 
2025 

- Responsabil pentru 
gestionarea eficientă a 
proiectului, conform 
cerințelor bancii; 

- Derularea, pe intreg 
parcursul contractului, 
inpreuna cu Coordonatorul 
de proiect, a tuturor 
activitatilor legate de 
conducerea proiectului, 
managementul diverselor 
categorii de activitati si 
actiuni, comunicare, 



 
 
 
 

ASEE Solutions SRL, 30 Frumoasa Str, 1st District, 010987, Bucharest 

Trade Register no. J1994024592403, VAT no. RO6614131 

Subscribed and paid up capital: RON 2.298.000,00 

ASEE Solutions SRL Phone/Fax: 

30 Frumoasa Str, 1st District 

010987, Bucharest , Romania 

 

+40  (21)  206 45 00 

+40  (21)  312  41  99 

 

asee.co 

               rosales@asee.io 

             service@asee.io  

 

emise de Banca Nationala a Romaniei, 
precum si la cerintele Uniunii 
Europene aplicabile institutiilor 
financiar-bancare  

• Servicii de instruire a 
personalului bancii pentru 
administrarea si utilizarea sistemului, 
in format Train-the-Trainer 

• Servicii de coordonare proiect 

• Servicii de mentenanta si 
suport 

controlul riscului, planificare, 
controlul costurilor, 
asigurarea calitatii si analiza 
performantei; 

- Asigurarea realizarii 
obiectivelor proiectului in 
conformitate cu cerintele 
contractuale si procedurile 
aplicabile, respectand 
conditionarile impuse de criteriile 
de calitate, buget si calendar. 

Achizitie si implementare 
pentru aplicatia de Core-
Banking AbSolut 

B.C. EXIMBANK S.A. 

• Livrarea de licente software 
pentru sistemul de Core-Banking 
AbSOLUT 

• Servicii de instalare, 
configurare, integrare si parametrizare 

• Servicii de consultanta care 
includ analiza, design, dezvoltare 
pentru implementarea solutiei 

• Servicii de dezvoltare 
suplimentare de aliniere a sistemului la 
cerintele specifice de reglementare 
emise de Banca Nationala a Moldovei, 
aplicabile institutiilor financiar-bancare 

• Servicii de instruire a 
personalului bancii pentru 
administrarea si utilizarea sistemului, 
in format Train-the-Trainer 

• Servicii de coordonare proiect 

• Servicii de mentenanta si 
suport 

Implicarea 
expertului 
in propiect: 

noiembrie 
2023 - iunie 
2025 

- Responsabil pentru 
gestionarea eficientă a 
proiectului, conform 
cerințelor bancii; 

- Derularea, pe intreg 
parcursul contractului, 
inpreuna cu Coordonatorul 
de proiect, a tuturor 
activitatilor legate de 
conducerea proiectului, 
managementul diverselor 
categorii de activitati si 
actiuni, comunicare, 
controlul riscului, planificare, 
controlul costurilor, 
asigurarea calitatii si analiza 
performantei; 

Asigurarea realizarii 
obiectivelor proiectului in 
conformitate cu cerintele 
contractuale si procedurile 
aplicabile, respectand 
conditionarile impuse de 
criteriile de calitate, buget si 
calendar. 

 

 Pe parcursul implementarii proiectelor mai sus menționate doamna Roxana Elena Bolocan a dovedit o 

pregătire profesională de nivel ridicat si il recomandam cu aceasta ocazia pentru functia de Manager de proiect. 

 

Data: 18.09.2025 

ASEE Solutions S.R.L. 

Gabriel Viorel Zainea 

Administrator 


	1. CV Elena Roxana Bolocan
	2. Certificare Prince2_Roxana Bolocan
	3. Recomandare Exim
	E1
	E2
	E3
	E4
	E5
	E6

	4. Recomandare Intesa
	I1
	I2
	I3
	I4
	I5
	I6
	I7
	I8

	5. Recomandare_Next (CEB)
	6. Recomandare Roxana Elena Bolocan

		2025-09-19T00:05:10+0300
	Gabriel-Viorel Zainea


		2025-09-19T00:06:33+0300
	Gabriel-Viorel Zainea




