
+373 799 50 797

ina.podlisnik@gmail.com

@Ina_Podlisnic

Chisinau, Moldova

Speed Accelerator
Technovator, Moldova
11/2023 - 12/2023

Astana Hub, Kazakhstan
Startup Garage

05/2023 - 12/2023

Diagnostic and Strategic Planning

Marketing Strategy

BUSINESS TRACKING

EXPERTISE

INA IAVORSCHI
International Business Tracker and Startup
Mentor within Europe and Central Asia

Work Experience

assist and supervise startups and companies in launching and
developing their businesses;

Growth Coach

03/2022 - Present

Growth Coaching for startups and companies
(self-employed)

Courses

/www.linkedin.com/in/
inaiavorschi/

As a certified business tracker and growth coach with nine years of experience,
I specialize in guiding teams through the development and launching of business
ideas.

Co-founder

Develop an online platform to offer an innovative tool for digitizing the
billing process for managers of associations, to build an efficient
management system of payments and debts tracking and create a
transparent ecosystem of building associations.

01/2022 - Present
Startup VV-Billing

Identify business opportunities and oversee growth projects;

Business Development

11/2022- 01/2023
Technovator

Develop creative and engaging social media strategies;
Monitor, execute and measure the SMM presence;

Marketing Strategist and Social Media Manager

01/2022 - Present
Freelance

Assist company managers in making their financial international
transactions and provide general assistance with the customers'
accounts.

Senior Supervisor Bank Accounts, 
Foreign Transactions Department

9/2009 - 11/2015
JSC Moldova Agroindbank

B/A Economics,
Alecu Russo Balti State University

Astana Hub, Kazakhstan
Techpreneurs

05/2023 - 12/2023

Enpact, Germany
FEMEIE Program

06/2023 - 09/2023

Technovator, Moldova
Agriculture, Logistics and Tourism
Batch

EU4Moldova Startup City
Digital Upgrade Cahul

11/2022 - 04/2023

Technovator, Moldova
Agtech Accelerator

01/2022 - 05/2023

Business Development

EDUCATION

Zamesin Product Club 
JOBS TO BE DONE

Deep Ecosystem
DEEP Startup Ecosystem Accelerator Alumni

Growth Coaching for startups and companies
Course for Accelerator Program Managers

Startup City Cahul
Certificate of Completion Startup Trackers Academy

Tekwill, Moldova
Social Media Marketing, Women in Online Work (WOW)

Richard Ivey School of Business (London, Canada)
Entrepreneurship Program

Languages
Romanian Russian English

Jobs to Be Done

https://pavelzingan.md/ina-yavorski-konechnaya-celi-postroiti-ekosistemu-zhilischnyh-associacij-osnovyvayasi-na-vzaimodejstvii-i-prozrachnosti-ih-deyatelinosti-/?fbclid=IwAR0yhqAF-VwuGn6Le4dj_1EFcY6qKD-PVCooKPQ0g5Vm4ShswYZpgoWN3fQ


INA IAVORSCHI

REFERENCES

Makpal Ikramova
@macintosh01

Отструктурировали работу с командой, внесли
основные принципы эффективного управления.
В процессе проведения Customer Discovery
внедрили концепт JTBD для максимального
получение достоверной обратной связи.
Проработали гипотезы для проверки сегментов
Б2Б и Б2С, а также развили навыки первых
продаж и принятия отказов и систему работы с
данном процессом. По итогу получили лендинг с
онлайн диагностикой коленного сустава, а такжк
договор на пилот с местным реабилитологом. 

Startup Inventivo
Startup Garage 2
Запрос: Валидировать рынок
Казахстана, запустить пилот

Sultan Bisenov
@kovboibaby

Для того чтоб соединять лидов и изготовителей
мебели на платформе необходимы
сформулировать ценностное предложение для
обоих сторон и разобрать аудиторию на
сегменты используя Jobs to be done фреймворк
чтоб понять на какие работы будут нанимать
обе стороны использование маркетплейса.
Таким образом, чтоб понять как работает и
может помочь фреймворк разобрали пример
одного из сегментов, а именно Новоселы. Также
обсудили Б2Б сегмент изготовителей мебелей.

Startup Treecut
Techpreuners
Запрос на консультацию: Бизнес модель
и рынок 

Aruzhan Almuratova
@Almuratova_Aruzhan

При анализе рынка и основных гипотез, фаундер
осознал что на данном этапе из-за отсутсвия
опыта и компетенций, данную идею необдимо
приостановить. Было принято сфокусироваться
на разработке другой идеи, соответсвенно
основные задачи это было провести кастдев,
понять принципы проведения интервью,
сформировать навыки мышления при
валидации разных гипотез

Startup Enotically Horse
Startup Garage 2

Запрос: Валидировать идею на рынке
Казахстана, запустить МВП

Mariana Pascal
kids.academy.md@gmail.com
Kids Academy: English and IT
Digital Upgrade

Запрос: Запустить и протестировать на рынке новый
продукт, курсы Businesss English

Внедрили основные концепты проверки идей через
гипотезы и провалидировали данный продукт на рынке.
Выявили основные сегменты и запросы через JTBD,
запустили первые продажи где набрали 3 группы
студентов.
Так как основная цель была запустить онлайн курсы
через видео контент перешли изначально на гибрид
обучение, чтоб изучитьэффективность методики а далее
уже основали студию для записи полного курса, и
тестирование на соседнем рынке Румынии.

https://inventivo.io/treatment

