
                        

 
 

 

 

 

 

 

Cait de lucru  

pentru training  

«Inițiere antreprenorială în 

textile-pielărie» 

rus/rom 

  
   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



2 
 

Definitii ale antreprenoriatului 

Определения понятия предприниматель  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Caracteristicile unui antreprenor 

Характеристики предпринимателя  
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Ideile de afaceri Бизнес идеи 
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Intrebări la care trebuie să răspundă 
antreprenorul pentru a structura modelul de 

afacere: 

Ce îi oferim clientului? 

Ce valoare are pentru el produsul-serviciul 
nostru? 

Ce problemă a clientului se rezolvă cu 

ajutorul produsului/serviciului oferit? 

Cărornevoi ale clientului se adresează? 

Prin ce se deosebește de ceea ce oferă 
alții?  

Prin noutate, preț, accesibilitate, 

performanță etc.?  

 

 

 

 

 

 

• Pentru cine creăm valoare? 

Care sunt cei mai importanți clienți? 

Ne adresăm tuturor? 

Unui anumit segment de clienți? 

Care sunt criteriile după care segmentăm 
clienții?  

Cât de mare este piaţa?  

 

 

• Ce tip de interacţiune/ relație doresc să 

creez cu clientul? 

Directă sau indirectă? 

Directă prin asistenţă personală? 

Prin crearea de comunităţi?Indirectă prin 
selfservice?  

Servicii automatizate? 
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Вопросы, на которые предприниматель 
должен ответить, чтобы структурировать 

бизнес-модель: 

Что мы предлагаем заказчику? 

Какую ценность для него имеет наш 
продукт-сервис? 

Какая проблема клиента решается с 

помощью предлагаемого товара / 
услуги? 

Удовлетворены ли потребности 

клиентов? 

Чем это отличается от того, что 
предлагают другие? 

По новизне, цене, доступности, 

производительности и т. д? 

 

 

 

 

 

 

• Для кого мы создаем ценность? 

Кто самые важные клиенты? 

Мы обращаемся ко всем? 

Определенному сегменту клиентов? 

По каким критериям мы сегментируем 
клиентов? 

Насколько велик рынок? 

 

 

• Какого рода взаимодействие / 

отношения хотим установить с 

клиентом?Прямое или косвенное? 

Непосредственно через личную 
помощь? 

Создавая сообщества? Косвенно через 

самообслуживание? 

Автоматизированные услуги? 

 



6 
 

Sfaturi pentru optimizarea procesul de creație 

Советы по оптимизации творческого процесса 

 

 

1. Etapa de explorare/этап разведки. 

 

 

 

2. Etapa de incubare/Инкубация. 

 

 

3. Etapa de generare, meditare/Этап зарождения 

 

 
 

 

4. Etapa decizională/Принятие решений 

 

 
 

 

5. Etapa de acțiune/Действие  

 

 

 

 



7 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



8 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



9 
 

 

Тест "Предпринимательские способности" 

 

 Тест позволяет оценить уровень Ваших предпринимательских способностей 
(подготовила Т. Матвеева).  

Ответьте, пожалуйста, "да" или "нет" на предложенные вопросы.  

1. Умеете ли вы доводить начатое дело до конца, несмотря на возникающие 
препятствия?  

2. Умеете ли вы настоять на принятом решении или вас можно легко переубедить?  

3. Любите ли вы брать на себя ответственность, руководить?  

4. Пользуетесь ли вы уважением и доверием своих коллег?  

5. Вы здоровы?  

6. Готовы ли вы трудиться от зари до зари, не получая немедленной отдачи?  

7. Любите ли вы общаться и работать с людьми?  

8. Умеете ли вы убеждать других в правильности избранного пути?  

9. Понятны ли вам идеи и мысли других?  

10. Есть ли у вас опыт работы в той области, в которой вы хотите начать собственное 
дело?  

11. Знакомы ли вы с действующими правилами налогообложения, калькуляции 
заработной платы, ведения бухгалтерского учета?  

12. Будет ли в вашем городе или области спрос на товар или услугу, которые вы 
собираетесь предложить?  

13. Есть ли у вас начальная подготовка в области маркетинга и финансов?  

14. Хорошо ли идут дела в вашем городе (области) у других предпринимателей 

вашего профиля?  

15. Есть ли у вас на примете помещение, которое можно арендовать?  

16. Располагаете ли вы достаточными финансовыми средствами, чтобы поддержать 
свое предприятие в течение первого года его существования?  

17. Есть ли у вас возможность привлечь к финансированию создаваемого вами 

предприятия родных и знакомых?  
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18. Есть ли у вас на примете поставщики необходимых вам материалов?  

19. Есть ли у вас на примете толковые специалисты, обладающие опытом и 
знаниями, которых вам не хватает?  

20. Уверены ли вы в том, что иметь собственное дело — это главная ваша мечта? 

 

Ключ Каждый положительный ответ дает вам одно очко. Подсчитайте, пожалуйста, 
сумму очков.  

 

Результат  

Если сумма очков равна 17 и более, вы имеете все необходимые качества, чтобы 

стать предпринимателем. Ваши целеустремленность, энергия и вера в успех помогут 
реализовать любую стоящую идею — главное, чтобы идеи действительно того 

заслуживали.  

Вы набрали от 13 до 17 очков? Ваши шансы на успех в качестве предпринимателя 
не столь очевидны. Однако вы можете стать удачливым дельцом, коммерсантом.  

Если у вас менее 13 очков, из вас вряд ли выйдет хороший предприниматель. 
Постарайтесь набраться опыта, и прежде чем встать на путь свободного 

предпринимательства, еще и еще раз сопоставьте свои интересы, желания и 
возможности. 
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Модель LEAN CANVAS 

Модель рационально описывает, как организация 
создает, предоставляет и трансформирует 

ценность, используя ее при разработке нового 
бизнеса или перепроектировании старого, при 
анализе жизнеспособности бизнес-идеи или 
анализе конкурирующих предприятий с целью 

выявления передовых практик. 
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