
 
BULEA IOANA MARA 
38 ani din Brasov, casatorită 

 
 

Date contact  
 

Email: mara.bulea@propark.ro Tel: +40721326922  
Adresa: Str. Barsei Nr.78 

 
 

Experienta profesionala  
 

 Mai 2018 - prezent Coordonator programe formare profesionala - Propark Fundatia pentru Arii Protejate   

  Brasov / Training  

  

Coordonarea implmentarii strategiei pe domeniul formarii profesionale 
Realizarea de programe de instruire in domeniul ariilor protejate: specialist arii protejare, ranger, management de 
arii protejate, comunicare pentru arii protejate. 
Sustinerea de sesiuni de instruire pe domeniul Specialist Arii Protejate 
Participarea ca specilaist arii protejate in derularea contractelor si proiectelor din sfera formarii profesionale 
Specialist arii protejate pentru contrate de consultanta in domeniul cresterii capacitatii profesionale a achipelor de 
administrare a ariilor protejtae  
 
Abilitati si competente dobandite: 
Coordonare programelor de formare profesionala  
Integrarea infomrmatiilor privind diverse aspecte legate de arii protejate 
Moderarea si facilitarea intalniriilor din domeniul ariilor protejate  

    

 Iun 2017 - Ian 2018 Proiectant peisagistica - SC SPEEDY GREEN SRL  
 8 luni Brasov | Agricultura | Prestari servicii  

  Intocmirea de proiecte de arhitectura peisagistica si punerea in opera a acestora.  
  Gasirea si dezvoltarea de colaborari cu clientii noi.  

  Vizite in pepinierea pentru alegerea plantelor utilizate in amenajari.  

  Abilitati si competente dobandite:  
  Real time landscaping architect - program de proiectrae peisagistica. Lucru in echipa  

    

 Apr 2015 - Iul 2017 MANAGER VANZARI - ECO IRIGATII  
 2 ani si 4 luni Brasov | Vanzari | Agrara  

  Coordonarea vanzarilor de rulouri de gazon. coordonarea contractelor de amenajare de spatii verzi. Negocieri  
  cu clientii pentru parteneriate si/sau contracte. Gestionarea clientilor si a incasarilor. Coordonarea echipei de  

  vanzari si a echipelor de lucru in teren.  

  Abilitati si competente dobandite:  
  operare calculator nivel avansat.navigare internet avansat.cunostiinte operare microsoft office, Operare  

  program de contabilitate primara., Intocmire contracte si oferta, intocmire si analiza statistica vanzari  

  
 
  

 Sep 2014 - Apr 2015 Cosultant Vanzari - SC.Agress Beauty SRL  
 8 luni Brasov | Vanzari | Medicina / Sanatate  

  Mentinerea unei relatii profesionale cu toti clientii clinicii. Promovarea si vanzarea seriviciilor oferite de  
  aBeauty Clinique. Realizarea targetelor. Realizare programarilor tratamentelor. Intocmirea de rapoarte  
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  calitative si cantitataive. Gestiunea materialeleor si consumabileleor din clinica.  

  Abilitati si competente dobandite:  
  Operare in programul de facturare si utilizarea caselor de marcat. utilizarea programelor de gestiune.  

  

 
 
 
 
  

 Aug  2010 - Aug 2014 Biolog - SC Fitilaria SRL  
 4 ani si 1 luna Brasov | Agricultura | Agrara  

  

Stabilirea si supravegherea plantatiilor de puieti silvici, recoltare de seminte, depistarea si combaterea daunatorilor  
Am reusit realizarea cu succes a unei plantatii de plop alb  
Panait Eugenia - Administrator  
masina de serviciu, telefon de serviciu 
 
Abilitati si competente dobandite:  
gestionarea deplasarilor in teren, coordonarea echipei, gasirea terenurilor pretabile la anumite specii de arbori 

  

    

 
Feb 2011 - Iun 2011 Profesor Biologie - Liceul teoretic "M.Eliade", Intorsura Buzaului  
5 luni 

Profesor Biologie - Liceul teoretic "M.Eliade", Intorsura Buzaului 
Brasov | Educatie / Training / Arte | Educatie / Training 
 
Predare Curriculumului National pentru specializarea Biologie pentru toate clasele de invatamant liceal 
 
Abilitati si competente dobandite:  
Spirit de echipa, Comunicare, gestionare timp / simtul prioritatii, organizarea orelor de biologie in asa fel incat sa 

fie atractive pentru elevi 

 

   

    

 

Sep 2010 - Dec 2010 Key Account Executive - Mediplus Exim SRL  
4 luni 

Key Account Executive - Mediplus Exim SRL  
Cluj-Napoca | Vanzari | Farma 
 
Promovarea si vanzarea produselor din portofoliu catre unitatile medicale targetate din zona alocata. Livrarea  
produselor si incasarea banilor. Realizarea obiectivelor calitative si cantitative, intocmirea de rapoarte,  
planificare vizitelor si a intalnirilor.  
Introducerea pe piata in premiera a unui produs  
Stefan Lazarescu - Business Line Manager  
Bonuri de masa, masina full time, telefon, laptop, card de reducere la diverse unitati comerciale, servicii 

medicale gratuite. 
 
Abilitati si competente dobandite:  
identificarea potentialilor clienti pe domeniul de activitate specificat si intelegerea nevoilor si dorintelelor 

acestora, introducerea pe piata a unui produs nou 
  

    

 

Iul 2009 - Aug 2010 Reprezentant Medical - BEIERSDORF (intermediere HR Expand Health)  
1 an si 2 luni 

Reprezentant Medical - BEIERSDORF (intermediere HR Expand Health)  
Cluj-Napoca | Vanzari | Farma 
 
Promovarea portofoliului Beiersdorf in zona alocata, respectarea si aplicare politicii promotionale Beiersdorf, realizarea 

de vizite zilnice la medici si farmacisti, stabilirea si dezvoltarea de relatii cu clientii in beneficiul ambelor parti, realizarea 

de rapoarte zilnice si saptamanale privind activitatea, realizarea de rapoarte privind concurenta, sustinerea de prezentari 

pentru medici si farmacisti, coordonarea activitatii distribuitorului  
Am sustinut prezentari pentru medicii sectiilor de dermatologie din orasele alocate, deasemenea si pentru 

grupuri de farmacisti  
Vanzarile pe zona alocata au crescut cu aprox. 20% in perioada angajarii mele 

Craciun Florin - Sales Manager Pharmacy  
masina de serviciu, telefon de serviciu, laptop de serviciu 
 
Abilitati si competente dobandite:  
Lucru in echipa, gestionarea resurselor, planificare activitatii, OPERARE MICROSOFT OFFICE, coordonare 

echipei de distribuitori, intocmirea de rapoarte complexe, sustinerea de prezentari publice 
  

    

 

Nov 2008 - Iun 2009 Reprezentant Medical - GTS Solutions  
8 luni 

Reprezentant Medical - GTS Solutions  
Cluj-Napoca | Vanzari | Farma 
 
-promovarea produselor din portofoliu (vizite periodice la medici, prezentari de produse)  
-mentinerea clientilor existenti si gasirea de noi clienti  
-trimiterea zilnica si lunara de raproarte de activitate, de concurenta, de feed-back -

promovarea imaginii firmei 
 



-am introdus in farmacia Spitalului Militar si a Spitalului de Boli Infectioase un produs care nu a existat in 

aceste farmacii niciodata, in lunile aprilie-mai 2009  
-am crescut vanzarile cu 40 %, in perioada ianuarie-mai 2009 
Moise Mihaela - Area Sales Manager  
Masina de serviciu,telefon de serviciu,modem internet,traininguri interne,prime de sarbatori,bonus pentru atingerea 
target-ului 
 

Abilitati si competente dobandite: 
dezvoltarea lucrului in echipa, OPERARE MICROSOFT OFFICE, prioritizarea activitatiilor, gestionarea timpului si 
a resurselor alocate 

 
 

 
 
 
 
 

 

Educatie 
 

  

  

Iul 2020 Curs Specialist Arii Protejate – acrediatat ANC , COR 213306 

2008 - 2010 Masterat - USAMV, Facultatea de Horticultura 

 Proiectarea, Amenajarea si Intretinerea Spatiilor Verzi | Cluj Napoca 

 Proiectare si executia unei amenajari peisagistice, aranjamente florale 

2008 - 2010 Masterat - Univ. Babes-Bolyai, Facultatea de Biologie si Geologie 

 Biotehnologii Moleculare | Cluj Napoca 

 Dezvoltarea abilitatiilor de lucru in laborator , de integrare a datelor si de lucru in echipa 

2005 - 2008 Facultate - Univ. Babes-Bolyai, Facultatea de Biologie si Geologie 

 Biologie | Cluj Napoca 

 Insusirea cunostiintelor de baza din domeniul biologiei 

  

2001 - 2005 Liceu / Şcoală profesională - Colegiu de Stiinte ale Naturii 
Stiintele Naturii | Brasov 
 
Orientarea spre Bilogie, prin participarea la Olimpiadele Scolare, pana la faza nationala 

  

 

Abilitati  

 

Abilitati generale 
 
Adobe Photoshop, real time landscaping architect, utilizarii aparaturii de laborator, Microsoft Office, Navigare Internet, 

Pasiune pentru fotografie 

Abilitati dobandite la locurile de munca 
 
dezvoltarea lucrului in echipa, OPERARE MICROSOFT OFFICE, prioritizarea activitatiilor, gestionarea timpului si a 

resurselor alocate, Lucru in echipa, gestionarea resurselor, planificare activitatii, coordonare echipei de distribuitori, 

intocmirea de rapoarte complexe, sustinerea de prezentari publice, identificarea potentialilor clienti pe domeniul de activitate 

specificat si intelegerea nevoilor si dorintelelor acestora, introducerea pe piata a unui produs nou, gestionarea deplasarilor 

in teren, coordonarea echipei, gasirea terenurilor pretabile la anumite specii de arbori, Spirit de echipa, Comunicare, 

gestionare timp / simtul prioritatii, organizarea orelor de biologie in asa fel incat sa fie atractive pentru elevi, Operare in 

programul de facturare si utilizarea caselor de marcat. utilizarea programelor de gestiune., operare calculator nivel 

avansat.navigare internet avansat.cunostiinte operare microsoft office, Operare program de contabilitate primara., Intocmire 

contracte si oferta, intocmire si analiza statistica vanzari, Real time landscaping architect - program de proiectrae 

peisagistica. Lucru in echipa 

 

Limbi straine  
Engleză - Avansat, Franceză - Mediu 

 



 
 
 
Alte informatii  
Voluntariat 
 
ORGANIZATIA STUDENTIILOR PENTRU NATURA 
 
perioada Ian 2007 - Dec 2009  
Organizatie studenteasca care realiza proiecte in sprijinul naturii: ecologizari, campanii de informare, excursii tematice in natura 

 
CLUBUL PENTRU PROTECTIA NATURII SI TURISM BRASOV 
 
perioada Ian 2003 - Iun 2007 
 
Club studentesc si pentru elevii de liceu care desfasura activitati de turism si protectia naturii: participarea la concursuri de orientare 

montana, ecologizari, activitati de educatie ecologica in scoli etc. 

Hobby-uri 
 
Mersul pe munte, aranjamentele florale, lectura 
 
Permis de conducere 
 
Categoria B 
 
dobandit in 04 sep 2004 
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