SSOCIATION & PARTNERS

Investing in Moldova's Future

ﬁ i [‘A Mo GATEWAY

e Gateway & Partners este un jucator international cu peste 15 ani de
experienta internationald in domeniul consultantei pentru afaceri, dezvoltarii
exportului si atragerii de investitii. Dispunem de 7 oficii permanente in regiune
si experienta in 47 de state pe 5 continente, oferind clientilor nostri cele mai
bune solutii integrate de atragere de investitii, Export Intelligence™ (atragerea
partenerilor la export), marketing & business intelligence.

e Asociatia Investitorilor Straini (FIA), este o asociatie non-profit din
Republica Moldova, fondata in septembrie 2003 de cdtre 8 investitori strdini, cu
sprijinul OCDE, prin intermediul unui proiect ce avea drept scop stimularea
reformelor si ameliorarea mediului de afaceri din tarile din Europa de Sud-Est.

e Metodologie testatd de-a lungul experientei Gateway in cei peste 15 ani de
activitate si in cele peste 2000 de proiecte realizate are la bazd abordarea
interviurilor B2B, atat pentru proiectele de atragere de investitii, dezvoltare a
exportului (organizarea intalnirilor B2B), studii de piata (interviurile B2B
valideaza datele secundare utilizate). Interviurile B2B sunt wn instrument
eficient utilizat de Gateway pentru a afla, din surse primare, contextul de piata,
barierele de intrare pe o anumita piatd, contextul macroeconomic, aspectele de
concurentd, oportunitatile de investitii etc.

e FIA numara printre membrii sai cele mai mari companii cu capital strain din
tard, companii ce oferd o mare varietate de bunuri si servicii, acoperind toata
gama domeniilor de activitate din economia tarii — domeniul agricol, cel
industrial, petrolier, automotive, al telecomunicatiilor si IT, medicind si
farmaceutica, vinificatie, de distributie, asigurare, audit si consultanta.

e FIA coordoneaza grupul de lucru 3 ,Stimularea si mentinerea investitiilor
private” din cadrul Consiliului Economic de pe langd Prim-Ministrul Republicii
Moldova; pe aceasta platforma FIA promoveaza crearea si optimizarea
facilitatilor fiscale pentru investitii, facilitarea accesului la resurse financiare,
imbunatatirea cadrului de reglementare pentru asigurarea concurentei loiale,
dezvoltarea capitalului uman si formarea profesionala conform necesitatilor
pietei.

e Membrii echipei de proiect poseda abilitati avansate de comunicare dezvoltate
prin implementarea unui numar vast de proiect. Cu titlu de exemplu, compania
Gateway & Partners realizeaza concomitent peste /0 de proiecte, iar
saptamanal sunt efectuate peste 2000 de apeluri telefonice, comunicand cu
potentialii parteneri ai clientilor sai — exportatori, investitori, entitati publice,
agentii de dezvoltare.

e Cunoastem foarte bine mediul de afaceri local, fapt esential si complementar
pentru orice investitor care desfasoara sau intentioneaza sa desfasoare afaceri
in Republica Moldova. Gateway & Partners a realizat proiectul GIZ - Elaborarea
profilurilor de investitii in sectorul TIC, BPO si R&D cu accent pe dezvoltarea de




software, cloud, solutii integrate, R&D (cercetare, dezvoltare, proiectare etc.)
Perioada de executare - octombrie 2019 - decembrie 2019.

Andrei CRIGAN, Liderul echipei de experti este Partener la Gateway &
Partners Moldova si Romania. Are peste 13 ani de experienta in consultantd in
afaceri, consultand cei mai mari investitori strdini, companii de top, asociatii de
afaceri si organizatii de dezvoltare internationald prezente in R. Moldova, in
domenii precum Elaborarea strategiilor de dezvoltare si a planurilor de afaceri;
Cercetdri de piata si analize sectoriale; Analize de impact; Analiza afacerii,
planificarea si managementul financiar; Dezvoltarea startup-urilor; Dezvoltare
si advocacy pentru afaceri, restructurare si reorganizare corporativd; Atragerea
de fonduri si proiecte de finantare; Fuziuni si achizitii; Evaluarea si evaluarea
afacerilor; Evaluarea si managementul riscului in afaceri; Planificarea,
managementul, monitorizarea si evaluarea proiectelor.

Ana GROZA, consultant aspecte legale si asociative in investitii este de
mai_bine de 3 ani Directorul Executiv al Asociatiei Investitorilor Strdini in
Moldova (FIA), astfel dispune de o larga expertiza si o foarte buna intelegere a
mediului investitional din Republica Moldova, precum si experienta in eforturile
de atragere, mentinere si promovare a investitiilor strdine in Moldova. Ana este
presedintele Grupului de Lucru 3 ,Stimularea si mentinerea investitiilor private”
din cadrul Consiliului Economic de pe langa Prim-Ministrul Republicii Moldova.
Consultantul va aplica bune practici testate in identificarea si dezvoltarea
profilurilor de investitii. Consultantul are o intelegere clard a constrangerilor
sectoriale cat si a mediului de afaceri local, experientad si expertiza in lucrul direct
cu companiile (interviuri-analitica- atragere de investitii).

Aplicantul la proiect reprezinta un Consortiu format din:

1.

2.

Gateway & Partners?, companie de consultanta (oficiul din Moldova si oficiul
central din Riga, Letonia), in calitate de Partener Coordonator si

Asociatia Investitorilor Straini din Moldova (FIA)? in calitate de co-
Partener de Implementare.

Este o companie internationald de consultanta in dezvoltarea exportului, a studiilor de
piatd si atragere a investitiilor. Cu o prezentd in 7 tari din regiune (Letonia, Lituania,
Estonia, Republica Moldova, Georgia, Romania si Bulgaria), Consultantul a reusit
realizarea a peste 2000 de proiecte pentru mai mult de 1500 de clienti din 2004
incoace. Geografia proiectelor este una vastd, cuprinzand mai mult de 45 de tari, din
America de Nord si pana in Asia.

! hitps://gatewaypartners.net
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Constant, scorul de satisfactie al clientilor Gateway & Partners este 8 din 10, iar 100%
din clienti recomanda Consultantul pentru o eventuala colaborare. Prin oficiul local,
Gateway are acces la informatii si expertiza relevanta privind exportatorii. Cu o echipa
internationala de peste 30 de consultanti si o retea regionala de experti asociati,
Gateway & Partners ofera valoare addugata prin solutiile pe care le ofera — Market si
Export Intelligence, Atragere de Investitii, standarde inalte de comunicare si brand
puternic in sectorul corporativ si public, o vasta cunoastere a culturii si practicilor de
business din Europa, abilitdti apreciate in prospectarea si dezvoltarea pietelor.

Gateway ofera solutii privind studierea pietelor, atragerea partenerilor la export si
managementul procesului de export, atragerea investitiilor, precum si consultanta
internationala in afaceri si instruirea privind organizarea procesului de export. Asistad
companiile sa stabileasca parteneriate cu intreprinderile din Mexic si pana in China, din
Tarile Scandinave pana in Orient, Africa si Australia.

Gateway & Partners aduce valoare addugata oferind urmatoarele solutii:

"un ghiseu-unic" al solutiilor eficiente de Market si Export
Intelligence™ pe pietele din jurul Marii Baltice: Letonia, Lituania, Estonia,
Norvegia, Suedia, Finlanda, Danemarca si Germania; Europa Centrala si de Est:
Polonia, Franta, Republica Ceha, Regatul Unit, Olanda, Ucraina, Belarus, Rusia,
Kazahstan, Moldova si alte piete UE si CSI.

— 15 ani de experienta atat in incoming cat si outgoing proiecte de atragere a
partenerilor comerciali, de la proiecte mici pana la proiecte de investitii mari.

— Brand puternic si o buna reputatie in sectorul corporativ si public in tarile
baltice si in tarile nordice.

— 0O vasta cunoastere a culturii si a practicilor din Europa Nordica, echipa
Gateway & Partners lucreaza zilnic cu clienti din tarile nordice si nu humai.

— Atentie sporita la comunicarea cu clientii de la dezvoltarea cererii de oferta
pana la executie.

— Servicii de inalta calitate, cu accent pe detalii si punctualitate. Oferim
un plan de executie pentru proiecte si expediem rapoarte intermediare privind
rezultatele pe parcursul proiectelor.
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100% - clienti ne recomanda

Pe langa expertiza comerciald, experienta locald Gateway (prin compania Export
Partners SRL) implica si proiecte realizate atat pentru institutii publice (spre exemplu
ODIMM, Agentia de Investitii etc.) cat si pentru parteneri internationali (USAID, GIZ,
UBanca Mondiala, UNDP, UE etc.).

PORTOFOLIUL CLIENTILOR

De-a lungul anilor, Gateway & Partners a realizat proiecte pentru mai mult de 1 500 de
clienti din diferite industrii, acordand suport in patrunderea pe piete noi si a largirea
cunostintelor lor prin educatia de export. Clientii Gateway sunt companii mari si mici,
locale si multinationale, agentii de dezvoltare si organizatii de dezvoltare internationale
care doresc sa obtind succes dincolo de frontiere sau sa inteleagd mai bine pietele
tinta.

— Enterprise Estonia

— Lithuanian Investment and Development Agency (Enterprise Lithuania)

— Innovation Norway in Norway

— Enterprise Ireland

— Banca Mondiala (incl. Oficiul de tara din Moldova)

— Moldova Investment and Export Promotion Agency (MIEPO)

— Agentia de Investitii din Moldova

— PNUD Moldova A

— Organizatia pentru Dezvoltarea Sectorului Intreprinderilor Mici si Mijlocii
(ODIMM)

— Global Intelligence Alliance

— McKinsey & Company

— Canadean (UK)



Gateway este o firmd de clasd si cea mai bund companie de consultanta, care a castigat
un acord de colaborare in calitate de echjpa de consultanti asociati cu "Innovation
Norway" in Letonia.

Tiina Link, Innovation Norway

Gateway a fost un partener de incredere din regiune cu care am colaborat de peste
trei ani in cercetarea continua efectuata de catre companiei Canadean a pietei
bauturilor.

Ivan Kolarov, Canadean

Pe mdsura ce am realizat ca piata locala nu este suficienta pentru noj, am decis sa ne
extindem in strainatate. Cu sprijinul Gateway am introdus produsul nostru potentialilor
parteneri din Suedia, Norvegia, Finlanda si Germania

Roman Klepikov, IPA

Cu ajutorul GatewayBaltic, ne-am intdinit cu potentiali parteneri de afaceri in
Danemarca, Germania, Norvegia si Suedia. Am inceput deja colaborarea cu unéele
companty.

Kristians Bredermanis, Brasa SRC

"Gateway ca partener de cooperare pentru Enterprise Estonia a fost extrem de precis
s/ a realizat un efort substantial si foarte calitativ. Ca dovada a faptului ca firmele de
afaceri si-au exprimat un nivel inalt de satisfactie fata de serviciu. Multumim din nou
pentru intreaga echipd din partea EAS pentru munca si eforturile dvs.! "

Tiina Truuvaart, Enterprise Estonia
Consultantul face dovada unei experiente largi privind realizarea proiectelor locale si

internationale de studiu si promovare a atragerii investitiilor, atat prin aplicarea
studiului cantitativ, cat si calitativ. Cateva exemple relevante:

Client. MIEPO, Organizatie publica.

Perioada de timp: 2014 - 2015

Geografia de cercetare: Rep. Moldova

Subiectul cercetarii: Dezvoltarea strategiei de export nationale si institutionale a

MIEPO

Metodologie.

- Analiza datelor interne de export ale Republicii Moldova, principalele tari partenere si
evolutiile istorice recente;

- Interviuri cu companii, organizatii de stat, asociatii si organizatii donatoare din
Moldova;

- Evaluarea exportatorului actual prin chestionare si revizuirea instrumentelor de
marketing B2B si B2C.

Rezultat:

- Privire de ansamblu asupra situatiei curente a exporturilor din Moldova si determinarii
sectoarelor principale orientate spre export;

- Prioritatile pietei de export si atragerii de investiti pentru principalele
produse/sectoare de export;



- Recomandari privind cele mai eficiente activitati ce urmeaza sa fie implementate de
MIEPO pentru a diversifica si spori exporturile Moldovei.

Client. Asociatia Oamenilor de Afaceri din Moldova (AOAM)

Persoana de contact: Alexandru Baltag

Perioada de timp: 2016 - 2017

Geografia de cercetare: Rep. Moldova

Dimensiunea proiectului: 50 000 EUR/editie, in total 2 editii

Subiectul cercetarii. capitalul privat local — tendinte si context.

Descriere:

Elaborarea primului studiu de acest fel "Situatia capitalului privat al Republicii Moldova
in perioada 2008-2015 si potentialul sdu de export", inclusiv analiza indicatorilor-cheie,
distributia pe sectoare si regiuni, analiza principalilor actori si a exportatorilor de top.
Sprijinirea organizatiei, in parteneriat cu MIEPO, a unei mari conferinte de afaceri ca
fiind unul dintre evenimentele-cheie din Saptdamana de Business Moldova 2016 cu
prezentarea rezultatelor studiului si organizarea unui sondaj mobil on-line in public cu
privire la asteptdrile oamenilor de afaceri legate de vanzari, angajarea salariatilor,
investitiile si tendintele exporturilor.

Participarea la eveniment a inclus participarea a peste 700 de reprezentanti ai IMM-
urilor din Moldova si ai marilor companii reprezentand toate sectoarele economiei,
oficiali guvernamentali si institutiilor publice. Evenimentul a inclus, de asemenea, un
masterclass de 2 ore pe tema Managementul procesului de export, la care au participat
reprezentanti ai circa 200 de companii producatoare si exportatoare din Moldova.

Client. Confidential, investitor strdin in domeniul comertului.

Persoana de contact: Confidential

Perioada de timp: 2009 - 2015

Geografia de cercetare: Rep. Moldova

Dimensiunea cercetdrii: 30 000 EUR/anual

Clientului

Metodologie.

Sinteze analitice periodice (lunar/trimestrial/anual) si informatii operative privind
evolutia mediului concurential din Republica Moldova, in care activeazd Clientul
inclusiv: informatii privind aparitia noilor operatori si/sau consolidarea operatorilor
existenti ce presteaza servicii identice sau similare (fuziuni, achizitii, parteneriate, etc.);
informatii privind evolutia ofertelor, produselor/serviciilor de baza, oferite de catre
competitorii directi si/ori indirect;.

Suportului informational-consultativ necesar elaborarii (ajustarii) strategiei de
dezvoltare prin optica consolidarii pozitiei Clientului in sectorul de comert, in baza
studierii mediului de activitate, modeldrii evolutiei acestuia in perspectivda medie si
lunga, identificarii resurselor necesare, tacticilor si instrumentarului adecvat de
implementare. Realizarea studiilor/cercetarilor, inclusiv: studii de integritate & bonitate
asupra: potentialilor clienti (debitori) importanti; potentialilor contra-agenti/parteneri
comerciali; Investigatii /Analize de marketing (prin metoda de sondaj si/ori ,Focus



Group”), inclusiv: de stabilire a nivelului de ,satisfactie” a clientilor existenti (corporativi
si individuali); de identificare a cerintelor clientilor potentiali (corporativi si individuali);
de ,masurare” a notorietatii & imaginii;

Cercetari/Studii sectoriale (de conjuncturd) cantitative si/ori calitative cu diferit nivel
de complexitate, inclusiv: de evaluare a capacitatii actuale si perspectivelor de evolutie
a pietii-tinta; de stabilire a structurii pietii-tinta dupa (i) operatori, (ii) canalele de
distributie, etc.; de segmentare a pietei-tinta; de stabilire si evaluare a altor elemente
de conjuncturd, necesare deciziilor de marketing.

Client: Delegatia Uniunii Europene in Republica Moldova/PG International

Persoana de contact: Raluca Costache

Perioada de timp: Mai — Dec 2018

Geografia de cercetare: Rep. Moldova

Descriere: Vizibilitate si comunicare pentru actiunile legate de implementarea AA /
DCFTA in cadrul programelor de asistenta finantate de UE.

Pregdtirea continutului unui ghid pentru companiile moldovenesti "Ghid privind
exportul cdtre tarile UE"3 care descrie in termeni usor de inteles pasii necesari pentru
pregdtirea si dezvoltarea exporturilor catre tarile UE, in special in contextul ZLSAC si
informatii despre modul in care intreprinderile pot opera in UE, perspectivele pietei,
gasirea Si negocierea cu partenerii, pregatirea contractelor, legislatia comerciala /
preferintele UE, participarea la targuri / expozitii internationale si surse pentru
informatii si sprijin suplimentar. Participarea la 11 evenimente in teritoriu care prezinta
ghidul pentru afacerile locale, raspunzand la intrebarile antreprenorilor locali si facand
un curs de instruire (3 ore) pentru intreprinderile locale cu privire la actiunile necesare
pregatirii pentru export si participarii la pregatirea unui scurt video (estimat la 7
minute).

Client: Proiectul de Competitivitate al USAID

Persoana de contact: Diana Lazar

Perioada de timp: 2017 - 2018

Geografia de cercetare: Rep. Moldova

Subiectul cercetarii: "Cartea alba pentru reforma cadrului normativ si normativ al
industriei turismului in Republica Moldova".

Descriere: in cadrul cdruia s-au realizat: 1. Analiza evolutiei si a situatiei pietei prin
metoda statistica si sociologica (interviuri); 2. Analiza strategiei, politicilor si legislatiei
nationale in domeniul turismului. Realizarea unei comparatii cu experienta
internationala; 3. Identificarea obiectivelor, oportunitdtilor si viziunilor pentru
dezvoltarea turismului intern si rural in RM ca un efort comun intre sectorul privat si
autoritatile publice, tinand seama de tendintele si cerintele internationale ale mediului
concurential; 4. formularea de propuneri consecvente de modificare a cadrului
normativ si normativ national in conformitate cu viziunea de dezvoltare si obiectivele
identificate; 5. Consultari (de exemplu, corespondentd, intalniri, sesiuni de focus
grupuri) cu partile interesate atat din sectorul privat (de exemplu, asociatii turistice,
unitati de cazare, agentii de turism, ghiduri turistice, vinarii, mestesugari, Agentia

3 https://dcfta.md/rom/exportu-in-uniunea-europeana-new




Republicii Moldova, Ministerul Agriculturii, Dezvoltarii Regionale si Mediului, Ministerul
Economiei, Comisia parlamentara pentru administratie publica, dezvoltare regionala,
mediu si schimbari climatice etc.); 6. Prezentarea publica a studiului.

O serie de alte proiecte relevante aferente atragerii investitiilor sunt descrise dupa cum

urmeaza:

Perioada | Client/Beneficiar | Valoare Sarcini/descriere

2019- GIZ (Agentia de 20+ mii EUR | Elaborarea profilurilor de investitii in tehnologia

2020 Cooperare informatiei si comunicatiilor (TIC), externalizarea
Internationala a proceselor de afaceri (BPO) si a sectoarelor de cercetare
Germaniei) / si dezvoltare (R&D). Identificate 120 de cazuri de
Agentia de Investitii investitii, dezvoltate peste 50 de profiluri de investitii in
din Republica IT, BPO si R&D.

Moldova

Sarcina a tinut de maparea sectoarelor IT, BPO si R&D din
Republica Moldova, precum si identificarea a 120 de cazuri de
investitii din care peste 50 de profiluri de investitii au fost
finalizate si propuse de Consultant, dupa caz. Consultantul a
aplicat practici testate in identificarea cazurilor de investitii si a
profilurilor pentru dezvoltarea profilurilor de investitii
electronice. Consultantul a obtinut o fintelegere clara a
constrangerilor sectoriale si a ratei de reactie (si a modului de
stimulare a acesteia) in lucrul direct cu companiile (interviuri -
draft profile - finalizare profile).

2019 GIZ/Ministerul - Evaluarea prioritizarii exporturilor si a atractiei
Economiei si investitionale in Republica Moldova in contextul
Infrastructurii / Strategiei Nationale de Atragere a Investitiilor si
Agentia de Investitii Promovarea Exporturilor (SNAIPE)
din Republica
Moldova Descriere:

Pentru a atinge obiectivele studiului, Gateway a identificat si a
acordat prioritate pietelor tinta pentru promovarea exportului si
atragerea investitiilor, precum si identificarea produselor cu
potential de export pe pietele tintd. In acelasi timp, consultantul
a elaborat recomanddri pentru abordarea parteneriatelor cu
tarile tinta, precum si cu profilurile de tara (cu componenta
potentiald de export si atragerea de investitii) pentru locatiile n
care Moldova a delegat atasamente economice. Au fost
elaborate profile de export si investitionale a unui numar
de 17 tari (UE, CSI, EFTA).

2019 Agentia de Investitii | 7+ mii EUR | Identificarea perceptiei climatului de afaceri in
din Republica Republica Moldova prin anchetarea directa a
Moldova companiilor private ce desfasoara activitati de export.

Au fost realizate peste 250 de chestionare cu exportatori din 5
domenii: Agroalimentar, Industria Usoard, IT, Automotive,
diverse. Exportatorii s-au expus asupra climatului de afaceri
inclusiv din perspectiva necesitatilor si a destinatiei investitiilor
strdine.

2018- AFC/Proiectul 7,5 mii EUR | Studiu privind evaluarea sectorului de prelucrare

currently Livada Moldovei horticola.

Descriere:

- analiza exploatarii potentialului horticol din perspectiva
conservarii si procesarii productiei;

- evaluarea sectorului - capacitdti de productie, echilibru
alimentar;

- Enumerarea entitatilor din fiecare lant valoric horticol (lantul
rece, cartografierea frigorificd, conserve si sucuri, uscare,
inghetare rapidd);




- identificarea potentialului din perspectiva produselor si
geografiei (raioane);

- oportunitati potentiale si de investitii;

- perspectiva proiectului, asigurarea sustenabilitatii;

- prezentarea studiului in 5 mese rotunde.

Aprilie
2019-

Martie
2020

Proiect EU Visibility
of DCFTA / USAID
APM / Agentia de
Investitii din
Republica Moldova

6+ mii EUR

Subiect: Studii privind potentialul de export in contextul
organizarii a 5 evenimente de export de dimineatd in Romania,
Polonia, Bulgaria, Germania si Italia.

Descriere: eveniment in format Export Morning, informatii
despre piata tinta (Romania, Polonia, Bulgaria, Germania si
Italia.) - prezentarea potentialului de export pe pietele
respective si implicarea vorbitorilor familiarizati cu exportul pe
fiecare piatd, discutii despre aspecte practice ale exportului
dezvoltare. Cercetarea fiecarei piete (Romania, Polonia,
Bulgaria) a abordat urmatoarele: profilul tarii; importurile tdrii,
precum si produsele moldovenesti exportate pe piata respectiva;
instrumente de analiza a exporturilor (portaluri, surse);
potentialul de export al produselor moldovenesti pe piata in
cauza; profilul consumatorului in anumite tdri; Canalele de
vanzari; descriere cu amanuntul; descrierea entitatilor de
distributie; proces si proceduri de export; nationalitati (romane,
poloneze, bulgare) ca parteneri de afaceri; portaluri cu expozitii
/ targuri pe pietele tinta.

Octombrie
2019 -
Februarie
2019

Ministerul
Economiei al
Republicii Letonia

28 mii EUR

Sarcina a inclus evaluarea ecosistemului de start-up din
Letonia si a oferit sugestii de imbunatatire.

Proiectul a inclus:

Crearea bazei de date de start-up; 116 interviuri cu startup-uri
pentru a oferi informatii despre fazele lor de dezvoltare, finantele
lor, fondatorii, precum si opinia asupra ecosistemului de pornire;
informatii privind demararea finantarii externe; cifra de afaceri
si plata impozitelor, niveluri salariale in start-up-uri; 80 de
interviuri cu jucatori ai ecosistemului de pornire; 4 grupuri focus
la care au participat mai mult de 90 de persoane din industrie.
Ca rezultat al proiectului, baza de date de start-up a fost creatd,
ecosistemul a fost analizat, furnizati indicatori cu privire la
elementele cruciale si lipsa din ecosistem, precum si compararea
ecosistemului de start-up leton la nivel baltic. Raportul este
disponibil online -

https://em.gov.lv/files/attachments/2019-03-

27 11 46 18 Jaunuznemumu petijums.pdf

2015

NP Properties
(Letonia)
Proprietate
imobiliara

8 mii EUR

Gateway a furnizat activitati de atragere a investitiilor
in doua etape.

in primul rand, a fost dezvoltats baza de date compusa din 407
companii din industriile prioritare.

3 campanii de marketing digital diferite au fost dezvoltate pentru
potentiali in Letonia, Estonia, Lituania si pentru potentiali din
tarile nordice.

A doua faza a proiectelor a inclus contactul cu toate companiile
in mod direct pentru a discuta planurile lor de dezvoltare viitoare
si potentialul interes pentru relocarea sau extinderea afacerii lor
in Parcul Industrial.

2014

Agentia Letona de
Investitii si
Dezvoltare (Letonia)

18 mii EUR

Cercetdrile de piatd au lucrat la cercetarea instrumentelor de
sprijin pentru afaceri din industria asistentei medicale, a
industriei ecologice si a sectorului ITCin 5 tari: Letonia, Lituania,
Estonia, Republica Ceha si Polonia.

Cercetarea a inclus analiza datelor secundare, precum si
interviuri cu reprezentantii industriei pentru a fintelege
principalele sub-sectoare letone care ar putea fi promovate in
viitor.

Scopul cercetarii a fost de a determina industriile si zonele care
trebuie promovate pentru atragerea investitiilor strdine.




Asociatia Investitorilor Straini (FIA), este o asociatie non-profit din Republica
Moldova, fondatad in septembrie 2003 de cdtre 8 investitori strdini, cu sprijinul OCDE,
prin intermediul unui proiect ce avea drept scop stimularea reformelor si ameliorarea
mediului de afaceri din tarile din Europa de Sud-Est.

Asociatia numara printre membrii sai cele mai mari companii cu capital strdin din tara,
companii ce ofera o mare varietate de bunuri si servicii, acoperind toata gama
domeniilor de activitate din economia tarii — domeniul agricol, cel industrial, petrolier,
automotive, al telecomunicatiilor si IT, medicina si farmaceutica, vinificatie, de
distributie, asigurare, audit si consultanta.

Conform deciziei Comitetului de Directori din 19 aprilie, 2017, s-a decis asupra
optimizarii activitatii FIA, si anume prin concentrarea pe o Abordare Individuala -
fiecare membru trebuie abordat / tratat in mod separat.

Obiectivele Asociatiei sunt:

e reprezentarea si promovarea opiniilor membrilor sdi, atat pentru apararea
intereselor comune, cat si pentru atragerea unor noi investitii;

e cooperarea cu autoritatile publice din Republica Moldova pentru depasirea
dificultatilor si obstacolelor care ar putea exista in relatiile cu investitorii straini;

e apararea intereselor comunitatii internationale de afaceri din Republica Moldova;
e informarea membrilor asociatiei, si nu numai, despre climatul investitional din tara;
e informarea potentialilor investitori despre experienta membrilor FIA,

e acordarea suportului Guvernului pentru a atragere noi investitii, etc.

Misiunea FIA

Misiunea principala a Asociatiei este facilitarea dialogului dintre factorii de decizie
relevanti si investitorii straini pentru crearea unui mediu investitional sanatos.
Cooperarea dintre membrii Asociatiei si autoritatile Republicii Moldova include o gama
larga de domenii si subiecte.

Problemele ce afecteaza climatul investitional, identificate de catre Asociatie sunt
incluse pe agenda discutiilor cu autoritatile Republicii Moldova. Expertii din cadrul
companiilor membre elaboreaza pentru autoritati recomandari menite sa creeze un
mediu investitional mai atractiv.

Reperele Asociatiei in cadrul dialogului cu Guvernul Republicii Moldova au fost, de
fiecare datd, experienta si legislatia Uniunii Europene: crearea unui cadru juridic
eficient de protectie a concurentei, modernizarea reglementarii relatiilor de munca,
armonizarea legislatiei fiscale si a celei de guvernanta corporatista etc.

Membrii FIA

1. ICS DRA Draexlmaier Automotive SRL
2. IM Efes Vitanta Moldova Brewery SA
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3 Ernst & Young SRL

4. IM "Grawe Carat Asigurari" SA

5. ICS "Lactalis-Alba” SRL

6. FCE ,Health Forever International” LLC / Medpark International Hospital
7. ICS METRO Cash & Carry Moldova SRL

8 IM Moldcell S.A

9. IM Orange Moldova SA

10. SE Bordnetze SRL

11. ICS Lemi Invest SA (Shopping Moldova)
12. IM Sudzucker-Moldova SA

13. ICS Eurofarmaco SA

14. ICS Le Bridge Corporation Limited SRL

15. La Triveneta Cavi Development SRL

16. IM Rompetrol SA

17. IM HUAWEI Technologies

18. IM Purcari Winery SRL

19. IM Endava SRL

20. BC Moldindconbank SA

Cartea Alba

Propunerile asociatiei sunt sintetizate in publicatia ce poarta titlul Cartea Alb3, a carei
editare a demarat in 2005, si a devenit o adevarata platforma pentru interactiunea
investitorilor straini cu autoritatile Republicii Moldova si, totodata, un ghid pentru
Guvernul Republicii Moldova.

In mod traditional, Cartea Albd rezuma principalele obstacole in calea investitiilor si
dezvoltarii afacerilor in tard si formuleaza propuneri concrete de depasire a acestor
impedimente. Aceasta este conceputa si prezentata de FIA ca fiind un instrument
pentru un dialog constructiv si un parteneriat intre investitori si Guvern, care pot
contribui si la imbunatdtirea mediului de afaceri si investitii, si la cresterea investitiilor
private.

La 2 octombrie 2019, a avut loc lansarea oficiala a Editiei a VI-a a Cartii, care contine
4 capitole noi, precum: industria telecom, digitalizarea economiei, reforma justitiei,
managementul deseurilor. Lansarea oficiala a Cartii Albe, Editia 2019 se planifica
pentru septembrie — octombrie 2019.
https://fia.md/wp-content/uploads/2019/10/CARTEA ALBA 2019 RO.pdf

Reprezentare

- Consiliul Economic pe langa Prim-Ministrul Republicii Moldova;

- Consiliul Economic pe langa Presedintele Republicii Moldova;

- Consiliul Consultativ pe langa Ministerul Finantelor;

- Comitetului de coordonare in domeniul achizitii publice electronice;

- Consiliul Consultativ pe langa Serviciul Vamal;

- Confederatia Nationala a Patronatelor din Republica Moldova;

- Comisii parlamentare; A

- Grupul de lucru al Comisiei de Stat pentru Reglementarea Activitatii de Intreprinzator
("Ghilotina”);

- Sedinte ad-hoc (ex: FMI, Banca Mondiala, firme de consultanta, BERD etc.)
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- Consiliile de solutionare a disputelor pe langa organele de control.

N
Semnat?: (

Nume: Cornel Coser

In calitate de: Director

Ofertantul: Export Partners SRL

Adresa: or. Chisindu, str. Nicolae Milescu -Spatarul, 7/1, ap. 45
Data: 15 aprilie 2020

4 Cu dreptul de a nu detine stampila conform Legii cu privire la antreprenoriat si intreprinderi, art.3 pct.5
http://lex.justice.md/viewdoc.php?id=311735&lang=1

12



		2020-04-15T09:14:19+0300




