ACORD DE AGENTIE S| DE FABRICARE A VANZARILOR

Prezentul Acord al Agentiei de Vanzari ( "Acord" ) este facut si intrd in vigoare la 30 noiembrie 2022,

INTRE: VICTOR LACROIX ( "Principalul" ), un individ si un inventator cu brevetul in curs
de 9371 intitulat “ Procedeu de biodegradare enzimatica a deseurilor de
hidrocarburi cu extractii de produse secrete si sistem de realizare a procedurilor
”; si brevetul in curs de 8581 intitulat “ Procedeu de bioremediere a deseurilor
organice cu utilizarea reactiilor catalizate de enzime hidrolitice Th medie anaerob
si generarea specifica ”, si AGEPI Adeverinta Seria OS nr 7346 din 30 11 2022,
toate Tnregistrate la AGEPI din Republica Moldova; si IDNP 2021801149587:

Sl: PATENTI SI ACTIVE SRL ( "Agentul" ), o corporatie organizata si existenta in
conformitate cu legile Republicii Moldova, cu sediul central situat la MD-2020, str.
Socoleni 31, din. 27-A, Chisinau, Moldova; si IDNO 1021600039354:

ACUM, INAINTE, luand in considerare acordurile si pactele reciproce cuprinse in prezenta parti, sunt de
acord dupa cum urmeaza:

1. RECITALE

a. Principalul este inventatoru/AMBELE BREVETE IN CURS DE ENZIME SE AMESTECA SI
PROCESE S| PROCEDURI SI DRETUL DE AUTOR( produsul “” ) si doreste sa numeasca
agent ca agent de vanzari generale pentru vanzarea produsului principal pe urmatorul
teritoriu: REPUBLICA MOLDOVA.

b. Agentul doreste sa accepte o astfel de numire si sa indeplineasca toate prevederile acestui
acord.

c. Principalul doreste ca agentul sa fie si producatorul sau. Agentul trebuie sa suporte costurile
fabricatiei.

2. DURATA

Termenul agentiei create va fi NELIMITAT IN TIMP, incepand cu 05 NOIEMBRIE 2021, cu exceptia
cazului in care s-a incheiat mai devreme.

3. CELE MAI BUNE EFECTE A AGENTULUI

Agentul este de acord sa dedice timpul partial si cele mai bune eforturi pentru activitatea Principalului pe
teritoriul descris, sub conducerea ofiterilor sau reprezentantilor directorului, si sa se conformeze cat mai
bine capacitatii agentului cu regulile, reglementarile si instructiunile directorului aflate acum in vigoare sau
care pot fi adoptate si trimise la adresa agentului. Agentul angajeaza vanzatori pentru a ajuta agentul, in
conditiile pe care le poate solicita directorul, astfel cum este stabilit in prezentul acord.
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4. NONDISCLUZIA AFACERILOR PRINCIPALE

Agentul este de acord sa pastreze confidential informatiile pe care directorul le poate transmite din cand
in cand agentului cu privire la afacerile si clientii principali. Agentul nu va dezvalui, total sau partial, acum
sau Tn orice moment, aceste informatii.

5. ASEMNAREA INVENTIILOR AGENTULUI

Agentul este de acord, avand in vedere informatiile confidentiale cu privire la afacerile, planurile si
necesitatile principale ale Principalului, ca agentul va fi in masura sa obtina din cand in cand, si tindnd
cont partial de comisioanele convenite sa fie platite agentului in baza acestui acord, agentul respectiv, la
cerere, va atribui succesorilor sau cesiunilor directorului sau principalului, orice inventie sau imbunatatiri
pe care agentul le poate face in timpul agentiei cu Principal care se refera la Produsul Principalului. De
asemenea, agentul va semna orice documente si va face orice acte care ar putea fi necesare pentru a
asigura succesorilor sau cesiunilor directorului sau ale directorului, orice drepturi referitoare la astfel de
inventii si imbunatatiri, inclusiv brevete in Republica Moldova si tari straine.

6. COMiIsII

a. Agentul, pe durata acordului, primeste o comisie din vanzarea Produsului Principal vandut
pentru utilizare pe teritoriul agentului, fie vandut de catre agent sau de catre director, fie de
altii, cu exceptia celor prevazute in prezentul acord.

b. Comisionul agentului pentru vanzarile efectuate in conformitate cu prezentul acord este
urmatorul: 50% profitul de vanzare neta din oricare si toate proiectele in care se utilizeaza
brevetele in curs de amestecare si procese si proceduri enzime.

7. VANZARI SUBIECTATE COMISIILOR

Prezentul acord se aplica afacerilor achizitionate in momentul vizitelor pe teritoriul agentului de catre
director, precum si tuturor afacerilor achizitionate ulterior de catre agent, director sau alt reprezentant
principal, de la clientii lucrati anterior in interior 12 luni de la data ultimei vizite a directorului sau a altui
reprezentant.

8. CAND SUNT PLATITE COMISII

a. Orice comisie care va fi primita in temeiul prezentului acord nu va fi creditata in contul
agentului din cartile directorului pana cand cumparatorul nu a facut decontarea completa cu
directorul, fie prin numerar, fie prin note acceptabile. Daca decontarea se face integral sau
partial prin notele cumparatorului, directorul poate retine plata comisionului integral sau
partial pana la achitarea notelor.

b. Contul agentului poate fi taxat cu suma oricarei comisioane platite anterior agentului sau
creditate in contul agentului pentru partea neplatita a pretului de achizitie al produsului, sau
partea neplatita a oricarei note date la plata.

c. Atunci cand directorul reface un produs, agentul primeste comision numai pentru suma de
bani platita de cumparator Tnainte de refacere.
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9. COMISII PRIVIND COMERTUL

Directorul are dreptul sa stabileasca suma care trebuie permisa pentru produsele luate in schimb, iar o
comisie nu va fi platita pentru suma astfel permisa.

10. VANZARI PRIN ALTE CANALE DE VANZARI

Agentul renunta la orice cerere catre o comisie pentru orice vanzari efectuate pe teritoriul agentului, altele
decét prin birourile principale sau agentiile de vanzari obisnuite atunci cand, in opinia directorului,
conditiile generale ale activitatii din orice parte a Republicii Moldova necesita vanzarea Produsului
Principalului prin alte canale de vanzare.

11. VANZARI IN SAU DE LA ALTE TERITORII

a. Agentul este de acord sa nu intre pe teritoriul niciunui alt agent de vanzari al principalului in
scopul vanzarii produsului principal sau sa depuna eforturi, direct sau indirect, sa faca
vanzari ale produsului principal pentru utilizare in afara teritoriului agentului. In cazul in care
un cumpadrator apeleaza voluntar la agentul si cumpara produsul principal pentru utilizare in
afara teritoriului agentului, agentul primeste aceleasi comisioane ca in Republica Moldova.

b. 1n plus, agentul este de acord c&, atunci cand orice alt agent de vanzari autorizat al
principalului vinde produsul principal pentru utilizare pe teritoriul agentului, contul agentului va
fi creditat cu comisia obisnuitd, mai putin comisionul platit Agent care face vanzarea.

12. DISPUTII PRIVIND COMISII

Directorul are dreptul sa stabileasca, in orice litigiu care apare intre agent si orice alt agent de vanzari
principal, dreptul de a comisiona orice vanzare, iar agentul va respecta si va fi obligat prin decizia
directorului.

13. LIMITARE PRIVIND RECLAMARILE COMISIEI

Agentul renunta la toate cererile de comisioane pentru vanzarile Produsului Principalului, fie facute de
agent sau de altii, precum si toate celelalte pretentii de orice natura, daca cererea nu este formulata in
termen de 60 de zile de la data incetarii acestui acord.

14. AGENTUL NU INCARCA COMISIA

In niciun caz, fara permisiunea directorului, agentul nu poate da nicio parte din comisia agentului oricarui
asistent, agent local sau alta persoana pentru a ajuta agentul in efectuarea unei vanzari.

15. CONTINUTUL COMANDARILOR

a. Toate comenzile pentru produsul principal sunt luate pe formulare tiparite furnizate de agent
si toate aceste comenzi sunt trimise directorului imediat dupa semnarea de catre
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cumparatori. Comenzile contin toate conditiile si acordurile de orice natura intre parti la
vanzare, fiind de acord ca Directorul nu va fi responsabil pentru promisiunile sau conditiile
care nu sunt specificate Th comenzi. Produsul principal nu va fi vandut mai mult sau mai putin
decét pretul de lista stabilit de director.

b. Daca directorul este obligat sa faca concesii clientilor sau s& suporte cheltuieli din cauza
incalcarii acestor cerinte, valoarea cheltuielilor poate fi perceputa in contul agentului.

16. ACCEPTAREA COMANDARILOR PRINCIPALE

Comenzile luate de agent nu sunt obligatorii pAna cand nu sunt acceptate de director. Principalul isi
rezerva dreptul de a respinge orice comanda atunci cand, Tn opinia Principalului, Produsul comandat nu
poate fi potrivit pentru activitatea clientului.

17. AGENTUL NU CONCURS

Agentul, dupé ce a acceptat sa consacre timpul partial al agentului pentru activitatea principala, nu va
cumpdra sau tranzactiona n tipuri similare de produse pe contul propriu al agentului in niciun fel in timpul
continuarii acestui acord. Agentul nu se va angaja, direct sau indirect, nici pentru agent, nici ca angajat al
oricarei alte parti, in fabricarea, cumpararea, vanzarea sau tratarea unor tipuri similare de produse, pe
teritoriul descris, pentru o perioada de 24 de luni, dupa incetarea agentiei create prin prezentul acord,
fara acordul scris al directorului.

18. REPARARI SI INTRETINEREA PRODUSULUI

Agentul va face imediat si in mod corespunzétor reparatiile necesare pe produsul principal pe teritoriul
agentului, daca aceste reparatii pot fi facute de agent, si sa coopereze si sa ajute directorul in efectuarea
tuturor celorlalte reparatii pe teritoriul agentului, in modul in care directorul poate conduce.

19. COMPROMISIE $I COLECTIA CONTURILOR

A. Directorul va avea controlul si discretia deplina cu privire la colectarea, ajustarea sau compromisul
oricarui sau tuturor conturilor pentru produsele principale vandute de agent. Daca directorul solicita
agentului sa faca vreo colectie sau sa obtina posesia produsului principal sau a altor proprietati, daca
cererea se refera la o vanzare facuta de agent sau de orice agent care a precedat agentul pe teritoriu,
agentul va face acest lucru prompt.

B. Directorul stabileste daca va lua o garantie pentru produsul principal vandut de agent. Directorul nu va
fi raspunzator de agent pentru nicio pierdere de comision sau alta cerere, din cauza nerespectarii acestei
garantii, sau din cauza oricarui compromis sau ajustare a oricarui cont sau conturi sau note pentru
produsele vandute de agent, sau orice esec din orice motiv de colectare a oricarei parti a contului sau a
notelor.

20. REMITALE DE AGENT

Agentul este de acord sa remita lunar la director sau la depunere lunara intr-o banca sau o alta institutie
financiara desemnata de catre director, toti banii, cecurile si proiectele primite de agent pentru director,
inclusiv orice primite pentru piese de reparatie si consumabile vandute. In niciun caz, agentul nu va folosi
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niciun ban colectat pentru director pentru a compensa cheltuielile agentiei sau pentru orice alt scop, sau
depune fondurile din orice banca sau alta institutie financiara la creditul propriu al agentului.

21. CHELTUIELILE AGENTULUI

Toate cheltuielile pentru calatorie, divertisment, birou, clerical, intretinere de birou si echipamente si
cheltuieli generale de vanzare care pot fi suportate de agent in legatura cu acest acord vor fi suportate
integral de agent. In niciun caz, directorul nu va fi responsabil sau raspunzator pentru aceste cheltuieli.

22. CONTABILITATEA PRIVIND TERMINAREA

a. Agentul autorizeaza directorul, la incetarea agentiei create prin prezentul acord, sa plateasca
orice datorie restanta, inclusiv sume datorate angajatilor agentului si agentului suportate in
conducerea agentiei, si sa perceapa suma in contul agentului. Directorul nu va fi obligat sa
plateasca nicio astfel de indatorare, cu exceptia cazului in care directorul alege acest lucru.
Plata unei parti din indatorarea agentului de catre director nu va ridica nicio obligatie din
partea directorului de a plati intreaga datorie. O alocare a contului agentului sau a oricarei
parti a acestuia nu va fi obligatorie pentru director decéat daca este acceptata in scris de catre
director.

b. Laincetarea acestui acord, Directorul va proceda in mod obisnuit la colectarea de note si
conturi deschise pentru achizitiile produsului principal vandut de agent si va percepe in contul
agentului comisia creditata anterior pentru aceste sume de notele si conturile care nu sunt
colectate. De asemenea, directorul va percepe contul agentului cu proportia agentului din
orice cheltuieli de colectare. Aceasta prevedere va continua in vigoare pana cand se poate
mentiona un cont final; niciun ban nu va fi datorat agentului in temeiul prezentului acord dupa
incetarea acestuia pana la inregistrarea contului final.

23. OBIECTII DE CONTABILIRE; LIMITARI

Agentul este de acord ca toate obiectiile la declaratiile de cont date de director sunt renuntate, cu
exceptia cazului in care agentul este notificat Tn scris si cu exceptia cazului in care o astfel de notificare
ajunge la principal in termen de 30 zile dupa redactarea declaratiei de catre director.

24. EXAMINAREA CONTURILOR AGENTULUI

Agentul este de acord ca ofiterii sau reprezentantii autorizati ai directorului au, la cerere, acces si dreptul
de a examina si de a face copii ale tuturor cartilor de conturi, bonuri si documente ale agentului, pentru a
stabili daca activitatea agentului se desfasoara intr-o maniera satisfacatoare pentru director.

25. DISPOZITIA PRODUSELOR; CONSIGNMENT

a. Agentul este de acord, la cerere, sa tina cont si sa livreze directorului, in stare buna, toate
produsele percepute in contul de transport al agentului. Daca agentul nu livreaza niciun
Produs, Produsul poate fi taxat in contul agentului la pretul de lista, daca Principalul alege
acest lucru, dar nimic continut in prezentul acord nu va impiedica directorul sa exercite alte
remedii legale pentru a recupera posesia acestor produse.
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b. Tn cazul in care oricare dintre produsele principale a fost tinuta la expediere de céatre agent
pentru o perioada de timp in care acestea au devenit nesalabile ca noi, directorul poate
comanda returnarea acestora catre fabrica, caz in care tarifele de marfa de la Biroul
agentului din fabrica este platit de agent.

26. TAXE

Agentul va plati toate impozitele pe proprietatea personala percepute pe produsele expediate sau va
plati impozitul care poate fi perceput in locul unei taxe pe proprietatea personala.

27. CONFORMITATE CU LEGILE

Agentul este de acord, in beneficiul angajatilor si subactivilor agentului, sa respecte in toate privintele
legile de compensare ale lucratorilor ’ ale oricarui stat sau state din care poate face parte teritoriul
agentului, si sa plateasca primele si alte cheltuieli si cheltuieli incidente pentru o astfel de acoperire.

28. LISTA CLIENTULUI; APELURI DE VANZARE

a. Agentul este de acord sa pastreze o listd de cumparatori probabili si, de asemenea, o lista de
utilizatori, a produselor principale pe teritoriul agentului. Ambele liste indica numele, natura si
adresa fiecarei probleme de afaceri enumerate. Lista utilizatorului va arata, de asemenea,
stilul si numarul de fabrica al produsului principal utilizat.

b. Agentul este de acord sa trimita directorului, pe formularul furnizat de director, o lista a tuturor
persoanelor solicitate de angajatii agentului sau agentului in legatura cu activitatea
directorului. Lista indica numele, natura si adresa fiecarei activitati de afaceri solicitate,
precum si obiectul si rezultatele apelului.

29. ACHIZITIA PROPRIETATII AGENTIEI

Directorul are optiunea de a cumpara toate sau orice parte din livrari, piese de reparatie, vehicule si
articole de soare in stoc sau la indeméana la momentul incetarii agentiei, la pretul curent, deduceri mai
putin adecvate pentru obsolescenta si depreciere, daca este cazul. Acest pret va fi platit agentului sau
creditat in contul agentului cu directorul, dupa cum poate alege directorul.

30. OCUPAREA SUBAGENTILOR

Agentul este de acord sa nu angajeze niciun vanzator pentru a ajuta agentia, cu exceptia unui acord
scris, Tn conditiile Tn care directorul va fi eliberat de orice raspundere pentru orice indatorare de la agent
catre astfel de vanzatori. Agentul este de acord sa nu angajeze nicio persoana pana cand agentul nu i-a
furnizat directorului informatii complete cu privire la o astfel de persoana, pe formularul furnizat de
director, dand numele, inregistrarea, ocupatia anterioara etc., si pana la primirea acordului directorului cu
privire la o astfel de angajare.

31. MODIFICARE $I TERMINARE

in orice moment, directorul poate modifica si modifica limitele si teritoriul reglementate de acest acord de
agentie. Agentia creata prin prezentul acord poate fi reziliata de oricare dintre parti printr-o notificare
scrisa trimisa sau livrata la ultima adresa cunoscuta a celeilalte parti; sau prin primirea confirmata a unui
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e-mail. Acest acord acopera toate acordurile dintre agent si principal referitoare la angajarea agentului
pentru manipularea produsului principal.

32. LEGEA GUVERNANTA

Punerea Tn aplicare si interpretarea acestui acord sunt reglementate de legile Republicii Moldova.

Partile au executat acest acord la Chisindu, Moldova, Tn prima zi si anul scrise mai sus.

PRINCIPAL AGENT Digitally signed by Lacroix Victor
Date: 2022.12.19 23:58:45 EET

Reason: MoldSign Signature
Location: Moldova

Semnatura autorizata Semnatura autorizata

Nume de imprimare si titlu Nume de imprimare si titlu
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